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บทคัดยอ 
 

 การวิจัยครั้งนี้ เปนการศึกษาเชิงปริมาณและคุณภาพ  เ ร่ืองแนวทางการพัฒนาการ
ใหบริการดานสินเชื่อเพื่อที่อยูอาศัยของธนาคารกรุงไทย สาขาถนนเพชรเกษม อําเภอหาดใหญ 
จังหวัดสงขลา มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษาระดับความพึงพอใจ ปญหา และอุปสรรค รวมทั้งเสนอแนะ
แนวทางการพัฒนาการใหบริการที่สรางความพึงใจแกลูกคาดานสินเชื่อเพื่อท่ีอยูอาศัย ประชากรที่ใช
ในการศึกษาครั้งนี้คือ กลุมลูกคาผูใชบริการดานสินเชื่อเพื่อที่อยูอาศัยของธนาคารกรุงไทย  สาขา
ถนนเพชรเกษม  อําเภอหาดใหญ จังหวัดสงขลา ในป พ.ศ. 2547 ขนาดตัวอยางทั้งสิ้นจํานวน 243 คน 
โดยมีวัตถุประสงคเพื่อ  1)  ศึกษาระดับความพึงพอใจในการใหบริการดานสินเชื่อเพื่อท่ีอยูอาศัยของ
ลูกคาของธนาคารกรุงไทย สาขาถนนเพชรเกษม อําเภอหาดใหญ จังหวัดสงขลา  2)  ศึกษาปญหา  
อุปสรรคที่เกิดจากการใหบริการดานสินเชื่อเพื่อท่ีอยูอาศัยแกลูกคา ของ บมจ.ธนาคารกรุงไทย สาขา
ถนนเพชรเกษม อําเภอหาดใหญ จังหวัดสงขลา  3)  เสนอแนะแนวทางการพัฒนาการใหบริการ ที่
สรางความพึงพอใจแกลูกคาดานสินเชื่อเพื่อที่อยูอาศัยของธนาคารกรุงไทย สาขาถนนเพชรเกษม 
อําเภอหาดใหญ จังหวัดสงขลา 
 ผลการวิเคราะหเกี่ยวกับสภาพการใหบริการแกลูกคา โดยพิจารณาจากระดับความพึง
พอใจของลูกคาตอบริการดังกลาว พบวา ความพึงพอใจของลูกคาตอการใหบริการของพนักงานดาน
สมรรถภาพในการใหบริการของพนักงานอยูในระดับมาก  การเขาถึงการบริการลูกคาแกลูกคาของ
ธนาคารกรุงไทย สาขาถนนเพชรเกษม ดานสินเชื่อเพื่อที่อยูอาศัย โดยพิจารณาจากระดับความพึง
พอใจของลูกคาตอการเขาถึงบริการดังกลาว พบวา ความพึงพอใจของลูกคาตอการเขาถึงบริการของ
พนักงานอยูในระดับมาก  

 สําหรับประเด็นปญหา และอุปสรรคในการใหบริการดานพนักงานที่พบมากคือพนักงาน
บางคนไมคอยมีความพรอมในการทํางาน ไมคอยมีความกระตือรือรนและรับผิดชอบในการทํางาน  
ดานวัสดุอุปกรณ รวมถึงเทคโนโลยีที่พบมากคือปญหาการประชาสัมพันธขอมูลไมชัดเจนและไม



 (2) 

เปนปจจุบัน วัสดุอุปกรณบางอยางเกาลาสมัย ดานอาคารสถานที่ที่พบมากคือ สถานที่จอดรถไม
เพียงพอไมสะดวกในการใชบริการ และดานระบบการใหบริการในภาพรวมที่พบมากคือการบริการ
โดยรวมที่ยังไมทั่วถึง   
 ขอเสนอแนะแนวทางการพัฒนาการใหบริการแกลูกคา  พบวากลุมตัวอยางที่พนักงานธนาคาร 

เห็นวาธนาคารควรปรับปรุงในดานการบริการของธนาคารใหมากคือพนักงานควรมีอัธยาศัยที่ดี 
พูดจาสุภาพ หนาตายิ้มแยม  รองลงมาควรมอบหมายตําแหนงในงานใหเหมาะสมกับพนักงาน ดาน
การเขาถึงการบริการของลูกคาที่พบมากคอื ควรมีอุปกรณที่ทันสมัยซอมแซมปรับปรุงเพื่อการสื่อสาร
ที่มีประสิทธิภาพ  รองลงมาดานอาคารสถานที่ ธนาคารควรมีการขยายพื้นที่จอดรถใหสะดวกขึ้น  
ดานการบริหารจัดการที่พบมาก ควรใหความสําคัญและใหบริการที่ดแีกลูกคาเทาเทียมกัน รองลงมา
ควรจัดระบบของการทํางานใหเปนระเบียบกวานี้เพื่อความรวดเร็ว  ควรใหขอมูลการศึกษาและ
การประชาสัมพันธที่ชัดเจนและเปนปจจุบัน ควรลดขั้นตอนลงบางเพื่อความสะดวกรวดเร็วของลูกคา  
ตามลําดับ   
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Abstract 
 
        This research was a quantitative as well as qualitative study about an approach to the 
development of housing credit service of Krung Thai Bank, Petchkasem Road Branch, Hatyai 
District, Songkhla Province, with the objectives of studying levels of satisfaction, problems and 
obstacles, and of making suggestions on the development of the service so as to satisfy housing-
credit clients.  The population of this study was a group of housing-credit clients of the said bank in 
the year 2004, with a sample size of 243.  The objectives of the study were 1) to study the levels of 
clients’ satisfaction with the housing credit service of the bank in question, 2) to study problems 
and obstacles in connection with the said service, and 3) to suggest an approach to the development 
of the stated service so as to satisfy clients of the said service. 
        The results of the analysis were as follows.  Regarding the state of service to clients on 
the basis of the clients’ satisfaction with the service, the clients’ satisfaction with the bank officials’ 
competency of service was at a high level.  Regarding access to the service in question at the said 
bank by clients based on the clients’ satisfaction with the service access, the satisfaction was at a 
high level. 
        Most problems and obstacles concerning the service were as follows.  Regarding 
personnel, they were not ready to work, and rarely showed enthusiasm and responsibility at work.  
Regarding supplies and equipment as well as technology, the data transmitted were unclear and 
outdated; some supplies and equipment were too old and out of date.  Regarding physical plant, the 
parking space was inadequate and inconvenient for use.  Regarding servicing as a whole, it did not 
quite cover all points. 
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        Suggestions on an approach for the development of the service to clients were as 
follows.  It was felt by the sample group that the bank personnel should most of all be friendly and 
polite of language, and present smiling faces.  Secondarily, personnel should be assigned 
appropriate work positions.  Regarding access to the service by clients, frequently found was the 
clients’ feeling that there was a need for modern equipment properly repaired and upgraded for 
efficient communication.  Physical plant was next, involving a need for more convenient parking 
space.  Regarding management, it was frequently felt that all clients should be accorded the same 
recognition and service.  It was felt next that the work system should be better organized for speed, 
that educational and public-relations data should be clear and up-to-date, and that steps should be 
shortened for convenience and speed of service to clients, respectively.        
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


