
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาคผนวก 
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ภาคผนวก  ก 
รายชื่อผูทรงคุณวุฒิ 
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รายชื่อผูทรงคุณวุฒิ 
 
 1.   รองศาสตราจารย ดร.บัญชา  สมบูรณสุข   

 คณะทรัพยาการธรรมชาติ มหาวิทยาลัยสงขลานครินทร วิทยาเขตหาดใหญ   
 อําเภอหาดใหญ  จังหวดัสงขลา 
 

2. ผูชวยศาสตราจารย ดร.พิศมยั  ผลพฤกษไพร    
   คณบดีบณัฑิตวิทยาลัย มหาวิทยาลัยราชภฏัสงขลา 

 
 3.   ดร.เรวดี  กระโหมวงศ                                           
  อาจารยประจํามหาวิทยาลัยทักษิณ 
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ภาคผนวก  ข 
เคร่ืองมอืในการศึกษา 
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แบบสอบถามผูซื้อ 
 

วันที่.............เดือน.............................................พ.ศ........................................เวลา.......................น 
ผูเก็บขอมูล...................................................................................................................................... 
ตําบล...........................................อําเภอ....................................................................จังหวัดสงขลา 
 
สวนท่ี 1   ขอมูลสวนตัว 
1.   เพศ                                            ชาย                              หญิง 
 
2.   อายุ.............................ป 
 
3.   ระดับการศึกษาขั้นสูงสุด 

       ต่ํากวา ป. 6              ม.1-3                  ม.4-6                                 ต่ํากวาปริญญาตรี 
       ปริญญาตรี           สูงกวาปริญญาตรี        อ่ืน ๆ................................. 

 
4.   รายไดสวนบุคคลตอเดือน 
  ต่ํากวา 5,000 บาท                    5,001 – 10,000 บาท                      10,001 – 15,000 บาท 

15,001 – 20,000 บาท              20,001 – มากกวา 
 

5.  ทานรูจักผลิตภัณฑใบยางพารา และเคยซือ้หรือไม 

  รูจักและเคยซือ้                        รูจัก แตไมเคยซื้อ                          ไมรูจัก และไมเคยซ้ือ 
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สวนท่ี 2  ความตองการและความเปนไปไดของผูซ้ือตอผลิตภัณฑใบยางพารา 
        การใหคะแนน    5 =   มากที่สุด    4  =   มาก  3 =  ปานกลาง    2 =  นอย   1 =  นอยที่สุด 

 
ปญหาและขอเสนอแนะกลยุทธการตลาดอืน่ๆ 
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
............................................................................................................................................................... 
 

 

ระดับความตองการ 
และความเปนไปได 

 
ประเด็น 

5 4 3 2 1 
1.   หาซื้อไดอยางสะดวก      
2.   ราคาและคุณภาพเหมาะสม      
3.   ชวยเพิ่มรายไดใหแกทองถ่ิน      
4.   ใชประโยชนจากทรัพยากรธรรมชาติที่มีในทองถ่ิน      
5.   มอบใหกบัผูอ่ืนแลวเหน็คุณคาในฝมือการประดิษฐ      
6.    มอบใหกับผูอ่ืนแลวเห็นคุณคาในการใชทรัพยากรธรรมชาติใหเกิดประโยชน      
7.   แนะนําใหผูอ่ืนซื้อผลิตภัณฑจากใบยางพารา      
8.   ผลิตภัณฑใบยางพาราสามารถพัฒนาเปนสินคาสงออก      
9.   ผลิตภัณฑใบยางพารานําไปจัดรูปแบบผสมผสานกับวัสดุอ่ืนเชน แจกันดินเผา   

แจกนัไมมะมวง   ตะกราหวาย  เปนตน 
     

10. การประชาสัมพันธเผยแพรมีการดําเนนิการอยางตอเนื่อง      
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แบบสอบถามสมาชิกกลุมหัตถกรรมใบยางพาราบานหูแร 
 

วันท่ี .................. เดือน  .............................................. พ.ศ. ....................  เวลา ...........................น. 
ผูเก็บขอมูล ........................................................................................................................................       
บานหูแร  หมูท่ี 3  ตําบลทุงตําเสา    อําเภอหาดใหญ    จังหวัดสงขลา  
 
สวนท่ี 1.   ขอมูลพื้นฐานทั่วไปของสมาชิกกลุมหัตถกรรมใบยางพาราบานหูแร 
 
 1.1  อายุ.............................ป  
        1.2  การศึกษา 
                   ไมไดเรียนหนังสือ           ระดับต่ํากวา ป. 6                 ระดับมัธยมศึกษา   
                            ระดับอนปุริญญาหรือเทียบเทา           ระดับปริญญาตรีหรือสูงกวา 
 1.3   สถานภาพ 
         โสด                      แตงงาน            หมาย                 หยาราง                       
 1.4  จํานวนสมาชิกในครัวเรือน..........................................คน 
 1.5  อาชีพหลัก................................................ รายไดประมาณ............................. บาทตอป 
 1.6  อาชีพเสริม............................................... รายไดประมาณ............................. บาทตอป    
 1.7  รายจายของครวัเรือนประมาณ........................................................................ บาทตอป 
 1.8  ระยะเวลาที่ทานเขาเปนสมาชิกของกลุมฯ 

         ต่ํากวา 3 ป            3-6 ป    10  ป              สูงกวา 10 ป 
 1.9  ทานไดเขารวมประชุมกลุมฯ 
              ไมเคยเขาประชุม       เขาประชุมบางครั้ง      เขาประชุมทุกครั้ง  
 1.10  ทานไดเขารวมในกจิกรรมตางๆ ของกลุมฯ 
              ไมเคยเขาประชุม       เขาประชุมบางครั้ง      เขาประชุมทุกครั้ง 
 1.11  ทานไดรับขาวสารเกี่ยวกับการบริหารจัดการของกลุมฯจากใคร 

            ประธานกลุมฯ             คณะกรรมการกลุมฯ      เพื่อนสมาชิกในกลุม 
 1.12  ทานเคยนําดอกไมใบยางของกลุมฯไปใชในงานใดบาง 

        งานตกแตงบาน          งานขึ้นบานใหม             งานพระราชทานปริญญาบัตร    
            งานตอนรับผูเยี่ยมเยือน      งานประเพณีในทองถ่ิน      งานอื่นๆ....................   
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สวนท่ี  2 การดําเนินงานและกลยุทธการตลาดของกลุมฯ 
           การดําเนินงานของกลุมฯ  

 2.1   การบริหารจัดการดําเนนิการโดย 
              คณะกรรมการบริหาร     ประธานและรองประธานกลุมฯ     ประธานกลุมฯ 

  2.2   คณะกรรมการบริหาร หรือประธานและรองประธานกลุม หรือประธาน ตาม
คําตอบของ ขอ  2.1  ทานมีความพึงพอใจเพียงใด 

   การใหคะแนน  5 =   มากที่สุด  4  =   มาก 3 =  ปานกลาง   2 =  นอย   1 =  นอยที่สุด 
 

 
ความพึงพอใจ 

 
ประเด็น 

 5 4 3 2 1 

1.  ความตั้งใจมุงมั่นทํางาน      
2. ความรูและความสามารถ      
3. ความเสียสละ/มีน้ําใจ      
4. ความคิดริเร่ิม/สรางสรรค      
5. ความซื่อสัตยสุจริต      
6. ความยุติธรรม      
7. ความมีมนษุยสัมพันธ      
8. การประสานงาน      

 
 2.3  ใครเปนผูจัดการซื้อวัตถุดิบและอุปกรณ 

                       คณะกรรมการบริหาร     ประธานและรองประธานกลุมฯ   ประธานกลุมฯ
  2.4   ทานไดเบกิใชวัตถุดิบและอปุกรณปละกี่คร้ัง 

          4  คร้ัง                   6 คร้ัง                    12  คร้ัง             อ่ืนๆ....................... 
  2.5  ทานไดรับรูการเรื่องฐานะการเงินและบัญชขีองกลุมฯจากใคร 

            คณะกรรมการ         ประธานและรองประธาน        ประธาน       

      เพื่อนสมาชิก 
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 2.6  ทานมีความชํานาญในการทํางานดานใด 

          การใหคะแนน 5 =   มากที่สุด  4  =   มาก  3 =  ปานกลาง  2 =  นอย   1 =  นอยที่สุด 
ระดับความชํานาญ  

 
 

ประเด็น 
5 4 3 2 1 

1.   การเลือกเก็บใบยางพาราจากตนยางพารา      
2.   การแชน้ําและการฟอกใบยางพารา      
3.   การอบแหงและผึ่งใหแหง      
4.   การคัดขนาดและจดัเรียงมัดละ 25 ใบ      
5.   การยอมสีและผ่ึงใหแหง      
6.   การจัดเรียงบรรจุถุง ถุงละ 100  ใบ      
7.   การทําดอกไมเฉพาะดอก      
8.   การจัดเขาชอดอกไม      
9.   การทําดอกไมตามตวัอยางที่ผูซ้ือนํามาจาง      
10. การทําดอกไมตามรูปแบบของดอกธรรมชาติ      

11. การทําผลิตภัณฑรูปแบบอื่นๆ เชน แมลงปอ  ผีเสื้อ      
12. การทําผลิตภัณฑผสมผสานกับวัสดุอ่ืนๆ      
 

 2.7   ทานไดรับสวนแบงจากการขายปละกี่คร้ัง 
              4  คร้ัง                6 คร้ัง                   12 คร้ัง                    
อ่ืนๆ ................... 

 2.8  ทานไดรับสวนแบงจากการขายตอคร้ังจํานวนเทาไหร 
                 100 -  500 บาท                        501- 1,000 บาท             1,001- 1,500 บาท 
                1,501- 2,000 บาท                    ตั้งแต  2,001 บาทขึ้นไป   
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กลยุทธการตลาดของกลุมฯ 
  2.9  ทานทํารูปแบบผลิตภัณฑไดอยางไรบาง 
                    การใหคะแนน   5 =   มากที่สุด    4  =   มาก  3 =  ปานกลาง     2 =  นอย     
                                                       1 =  นอยที่สุด 
 

 การทํารูปแบบผลิตภัณฑ ประเด็น 
5 4 3 2 1 

1. รูปแบบที่ทานคิดขึ้นเอง      
2. รูปแบบที่ทานเลียนแบบดอกไมธรรมชาติ      
3. รูปแบบที่ลูกคานํามาจางใหกลุมฯ ทํา      
4. รูปแบบที่กลุมฯไดรับรางวัล      
5. รูปแบบที่วทิยากรดานพฒันาผลิตภัณฑสอนใหทํา      
 
  2.10  การจัดจาํหนายผลิตภณัฑของกลุมฯ ดําเนินการโดยใคร 
                     ประธาน       รองประธาน       คณะกรรมการ          เพื่อนสมาชิกกลุมฯ 
  2.11  สถานที่จําหนายประจํามีอยูที่ไหน 
                    บานหูแรหมูที่ 3     ราน OTOPในจังหวดั    ปมน้ํามัน      สนามบิน   
                   หางสรรพสินคา 
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  2.12  ทานมีสวนรวมดานการตลาดของกลุมฯอยางไร 
                    การใหคะแนน   5 =   มากที่สุด    4  =   มาก   3 =  ปานกลาง     2 =  นอย    
                                                      1 =  นอยที่สุด 

การมีสวนรวม ประเด็น 
5 4 3 2 1 

1.  การติดตอและประสานภายนอกที่เกี่ยวของกับการตลาด 

1.1  การวางแผนนําผลิตภัณฑออกสูตลาด 

     

1.2  การเขารวมงานแสดงสนิคาทั้งในและตางประเทศ      
1.3  การนําผลิตภัณฑไปฝากขายที่หางสรรพสินคาในจังหวัดและ

ตางจังหวัด 
     

1.4  การนําผลิตภัณฑไปฝากขายที่ราน OTOPประจําจังหวัด      
 1.5 การรับคําสั่งซื้อโดยตรงจากลูกคา      

2.  การไดรับขาวสารดานการตลาด 
2.1  ส่ือบุคคล 
       -  ประธานกลุมฯ 

     

       -  คณะกรรมการกลุมฯ      
       -  เพื่อนสมาชิกในกลุมฯ      
       -  เจาหนาที่ อบต.      
       -  เจาหนาที่ภาครัฐ      
   2.2  ส่ืออิเล็คโทรนิค      
       -  วิทย ุ      

- โทรทัศน      
-  หอกระจายขาว      

2.3  ส่ือส่ิงพิมพ 
-  หนังสือพิมพ 

     

-  แผนพับ      
-  นิตยสาร      
-  โปสเตอร      
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แบบประเมิน (ตอ) 
การมีสวนรวม ประเด็น 

5 4 3 2 1 
2.4  ส่ืออ่ืนๆ 

-  การรวมสัมมนา/อบรม 
     

-  การเดนิทางไปดูงานที่อ่ืนๆ      
3.  ความเขาใจเกี่ยวกับระบบการตลาด 

3.1  การทําผลิตภัณฑ 
-  คิดคนหาวัตถุดิบในทองถ่ินมาใช 

     

-  ทดลองทํารูปแบบผลิตภณัฑใหมๆ      
3.2  ราคา 

-  กําหนดราคาขาย 
     

3.3  ชองทางการขาย 
-  ขายตรง 

     

-  ขายโดยผานตัวแทน      
3.4  สงเสริมการขาย 

-  ใหสวนลด 
     

-  ใหของแถม      
- ใหนําผลิตภณัฑไปขายกอนแลวจายเงนิภายหลัง      
- ใหวางเงนิมดัจําบางสวนกอนนําผลิตภัณฑไปขาย      
- ใหชําระเงินทั้งหมดทันทกีอนนําผลิตภัณฑไปขาย      
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แบบสัมภาษณ (ผูนํากลุมฯ) 
ชื่อผูใหสัมภาษณ.......................................................................................................................... 
ท่ีอยู...........................................................................ตําบลทุงตําเสา  อําเภอหาดใหญ  จังหวัดสงขลา 
ชื่อผูสัมภาษณ..................................................................................................................................... 

1.  ขอมูลท่ัวไปของประธานกลุมฯ 
  1.1  เร่ิมตั้งกลุม(วัน /เดือน/ป)  ................................................................................................. 
  1.2  เหตุผล/ปจจัยที่เร่ิมกอตัง้กลุมฯ 
   1.2.1………………………………………………………………………………….. 
   1.2.2………………………………………………………………………………….. 
   1.2.3………………………………………………………………………………….. 
   1.2.4…………………………………………………………………………………. 
  1.3 ประโยชนที่คาดวาจะไดรับจากการกอตั้งกลุมฯ 
   1.3.1.............................................................................................................................. 
   1.3.2………………………………….………………………………………………. 
   1.3.3………………………………………………………………………………….. 
   1.3.4………………………………………………………………………………...... 
    1.4 จํานวนสมาชิกทั้งหมด............................. คน 
2. ขอมูลการผลติ 
  2.1  การจัดหาเงินทุนหมนุเวยีน..................................................................................คร้ังตอป 
  2.2  การจัดหาวัตถุดิบ/วัสดุ/อุปกรณ............................................................................คร้ังตอป 
  2.3  การแจกจายวัตถุดิบ/วัสดุ......................................................................................คร้ังตอป 
  2.4  การรวบรวมผลิตภัณฑ.........................................................................................คร้ังตอป
3.   ขอมูลการตลาด 
  3.1  ฝากขาย.................................................................................................................คร้ังตอป                          

3.2  ขายตรง.................................................................................................................คร้ังตอป 
3.3  ขายตามคําสั่งซื้อ...................................................................................................คร้ังตอป 
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4.  ประเภทของผลิตภัณฑใบยางพารา 
  4.1................................................................................................................................. 
  4.2......................................................................................................................................... 
  4.3........................................................................................................................................ 
  4.4........................................................................................................................................ 
  4.5........................................................................................................................................ 
5.  ปญหา/อุปสรรค และแนวทางแกปญหา 

ปญหา / อุปสรรค แนวทางแกปญหาที่เปนไปได 
ดานการดําเนนิงานทั่วไป  

1.  การบริหารจัดการ 
……………………………………………. 
…………………………………………….. 
……………………………………………. 
……………………………………………. 
 

 
.............................................................................. 
.............................................................................. 
.............................................................................. 
............................................................................. 

2.  การจัดหาวตัถุดิบและอุปกรณ 
…………………………………………….. 
…………………………………………….. 
…………………………………………….. 
 

 
............................................................................ 
............................................................................. 
............................................................................. 

3.  การเงินและบัญชี 
...................................................................... 
...................................................................... 
...................................................................... 
 

 
............................................................................. 
............................................................................. 
............................................................................. 
 

4.  แรงงาน 
……………………………………………. 
……………………………………………. 
 

 
.............................................................................. 
.............................................................................. 
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ปญหา/อุปสรรค และแนวทางแกปญหา (ตอ) 
5. การจัดการรายได 
………………………………………….…
…………………………………………… 

 
........................................................................... 
............................................................................... 
 

6. อ่ืนๆ 
.......................................................................
..................................................................... 
.................................................................... 

 
............................................................................... 
............................................................................... 
............................................................................... 
 

ดานกลยุทธการตลาด  

1. ผลิตภัณฑ / รูปแบบ 
…………………………………………… 
…………………………………………... 
…………………………………………... 
 

 
............................................................................... 
............................................................................... 
............................................................................... 
 

2. ราคาขาย / การตัดราคาขาย 
.................................................................. 
.................................................................. 
................................................................. 
 

 
............................................................................... 
............................................................................... 
............................................................................... 
 

3. สถานที่ / ชองทางการขาย 
................................................................. 
................................................................. 
................................................................ 
 

. 

............................................................................... 

............................................................................... 

............................................................................... 
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ปญหา/อุปสรรค และแนวทางแกปญหา (ตอ) 
4.  การสงเสริมการตลาดและประชาสมัพนัธ
.......................................................................
.......................................................................
.......................................................................
.......................................................................
.......................................................................
...................................................................... 
 

 
................................................................................
................................................................................
................................................................................
................................................................................
................................................................................
................................................................................ 
 

5.  อ่ืนๆ
.......................................................................
.......................................................................
.......................................................................
....................................................................... 

 
............................................................................... 
............................................................................... 
............................................................................... 
............................................................................... 
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แบบสัมภาษณ (เจาหนาที่) 
ชื่อผูใหสัมภาษณ................................................................................................................................. 
ท่ีอยู...................................................................................................................................................... 
ชื่อผูสัมภาษณ..................................................................................................................................... 

1.  การสงเสริมสนับสนุนดานการตลาดของภาครัฐ 
 นโยบาย
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
.............................................................................................................................................................. 
  การปฏิบัติตามนโยบาย 
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
.............................................................................................................................................................. 
     2.  ปญหา/ อุปสรรคของกลุมหัตถกรรมใบยางพาราบานหูแร 
 …………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………
…….…………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………… 
   3.  แนวทางแกไขของกลุมหัตถกรรมใบยางพาราบานหแูร 

.................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................
...............................................................................................................................................................      
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4.  ขอเสนอแนะ 
................................................................................................................................ 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 

........................................................................................................................................... 
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ภาคผนวก  ค 
ประกาศนยีบัตร 
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ภาคผนวก  ง 

แผนทีอ่งคการบริหารสวนตําบลทุงตําเสา 
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ภาคผนวก  จ 
รูปผลิตภณัฑของกลุมหัตถกรรมดอกไมใบยางพารา 
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