
 

บทที่ 1 
บทนํา 

 

1.  ความเปนมาและความสําคัญของการวิจัย 
 
  นกเขาชวาเปนสัตวเศรษฐกิจที่สําคัญของประเทศไทย การเลี้ยงนกเขาชวาสามารถสราง
อาชีพ สรางรายไดใหแกผูที่นิยมเลี้ยง และนํารายไดเขาสูประเทศไทยจํานวนมากมายมหาศาลใน 
แตละป นิยมเลี้ยงกันในแถบภาคใต ภาคกลาง กรุงเทพมหานคร และประเทศเพื่อนบานของไทย 
เชน ประเทศมาเลเซีย สิงคโปร อินโดนีเซีย และบรูไนเปนตน การเลี้ยงนกเขาชวามีประวัติศาสตร
การเลี้ยงมายาวนานนับศตวรรษ มีการพัฒนารูปแบบการเลี้ยงและการอนุรักษสายพันธุอยาง
ตอเนื่อง ทําใหปจจุบันนกเขาชวามีราคาซื้อขายกันนกละนับลานบาท (ลักษณะนามของนกเขาชวา
เรียกวา “นก”ไมเรียกเปนตัว) ซ่ึงราคาจะสูงหรือต่ํานั้นขึ้นอยูกับน้ําเสียง จังหวะ และลีลาการขันของ
นก  นกเขาชวาแตละนกมีราคาตั้งแตหนึ่งรอยบาท จนถึงราคาเปนลานบาท นับไดวาการเลี้ยง 
นกเขาชวาเปนอาชีพที่นาสนใจ ที่มีพัฒนาการมายาวนานอีกอาชีพหนึ่ง อีกทั้งยังสรางอาชีพที่
เกี่ยวของกับสัตวเศรษฐกิจประเภทนี้ไดอีกมากมาย อาทิ อาชีพทํากรงนก อาชีพทําหัวกรงนก อาชีพ
ทําตะขอกรงนก และอาชีพตัดเย็บผาประดับกรงนก เปนตน  

ประเทศไทยเปนประเทศที่มีการเลี้ยงนกเขาชวากันอยางแพรหลาย และมี นกเขาชวาที่มี
ช่ือเสียงเปนที่รูจักของชาวตางประเทศอยางกวางขวาง โดยเฉพาะในภาคใตจะมีการเลี้ยงและเลน 
นกเขาชวากันแทบทุกครัวเรือนในทุกระดับชั้น ซ่ึงจะเห็นไดจากการที่มีเสากรงนกในบริเวณบาน
มากนอยตามฐานะ และมักมีกรงนกเขาชวาแขวนตามชายคาบาน รวมทั้งมีการผสมพันธุนกเขาชวา
อยูตามบริเวณบาน ตลอดจนมีถวยรางวัลนกเขาชวา กรงนกเขาชวา ผาคลุมกรงแบบสี่ชายพรอม
ลูกตุมแกว จนกลายเปนเครื่องประดับสวนหนึ่งของบาน  (ประกอบ  วรรณประเสริฐ, 2528: 2) 
  ปจจุบันจังหวัดตาง ๆ ในภาคใตของไทยไดจัดตั้งชมรมผูเล้ียงนกเขาชวาขึน้ในทองถ่ินของตน 
โดยมีสวนกลาง คือ สมาคมผูเล้ียงนกเขาชวาแหงประเทศไทย คอยกํากับดูแลใหมีการจัดการแขงขัน
อยางสม่ําเสมอในโอกาสตางๆ รวมทั้งในงานนักขัตฤกษที่สําคัญ ทําใหการเลี้ยงนกเขาชวาแพรหลาย
ในวงกวางเปนที่นิยมกันทั้งในประเทศและตางประเทศ จนหลายคนยอมรับวานกเขาชวาเปนสัตว
เศรษฐกิจที่ทํารายไดใหแกประเทศชาติอยางมากมายในแตละป แหลงผสมพันธุนกเขาชวาที่เปนที่
รูจักกันทั่วไป คือ นกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ซ่ึงนกเขาชวาของอําเภอจะนะไดรับ    
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ความนิยมจากผูเล้ียงโดยทั่วไปเปนอยางมาก เนื่องจากเปนตนกําเนิดของสายพันธุที่ดี และมีการ
พัฒนารักษาสายพันธุใหมีมาตรฐานจนเปนที่ยอมรับกันในกลุมผูเล้ียง นอกจากนี้ในอําเภอจะนะ   
ยังมีกิจกรรมที่เกี่ยวเนื่องกับนกเขาชวาครบวงจร กลาวคือ มีนกเขาชวาใหเลือกหลายฟารมและ
หลายระดับราคา ทั้งยังสามารถหาซื้ออุปกรณการเลี้ยง อาหาร และยารักษาโรคไดอยางครบถวน 
ตลอดจนมีกิจกรรมการจัดการแขงขันนกเขาชวาอยางตอเนื่องทุกป (มัลลิกา  คณานุรักษ, 2549: 40) 
  อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เปนแหลงกําเนิดนกเขาชวาสายพันธุนกเสียงดี และไดมีการ  
ส่ังสมความรูเกี่ยวกับการเลี้ยงนกเขาชวามายาวนาน ตั้งแต พ.ศ. 2490 สืบตอกันมาจนถึงปจจุบัน 
โดยเฉพาะอยางยิ่ง การผสมพันธุนกเขาชวาของอําเภอจะนะที่ประสบความสําเร็จเปนครั้งแรก โดย
นายปน  จินตนา ชาวบานทุงใหญ หมูที่ 5 ตําบลบานนา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เปนผูริเร่ิมขึ้น
เมื่อประมาณป พ.ศ. 2490 และไดขยายการเลี้ยงนกเขาชวาออกไปอยางแพรหลาย จนทําใหชาว
อําเภอจะนะจํานวนมากหันมาประกอบอาชีพการเลี้ยงนกเขาชวา และประกอบอาชีพที่เกี่ยวของกับ
นกเขาชวา จนทําใหชาวอําเภอจะนะไดยึดเปนอาชีพหลักและอาชีพเสริม สามารถสรางฐานะใหกับ
ตนเองและครอบครัวไดอยางมั่นคง และนํารายไดเขาสูอําเภอจะนะ ถึงปละประมาณ 80 - 100 ลานบาท 
(บัญชา  สัจจพันธ และธัญญา สุขยอย, 2548: 1) 
  นกเขาชวามีอิทธิพลตอการดําเนินชีวิตของชาวอําเภอจะนะ ชาวอําเภอจะนะยึดถือและ   
เชื่อวานกเขาชวาเปนสิ่งที่อยูคูบานคูเมืองจะนะโดยแทจริง นอกจากนี้นกเขาชวายังเปนสัตว
เศรษฐกิจที่สรางอาชีพใหแกชาวอําเภอจะนะไดมากมาย ทั้งทางตรงและทางออม ซ่ึงสามารถ
แบงกลุมอาชีพตาง ๆ ได 7  กลุม คือ 1) กลุมเพาะพันธุ กลุมนี้จะเพาะพันธุเพื่อจะขายลูกนก โดย     
ผูซ้ือจะมาซื้อในฟารมซึ่งมีอยูหลายฟารมในอําเภอจะนะ 2) กลุมคนกลาง กลุมนี้เปนกลุมที่อาศัย
ความชํานาญในการฟงเสียงนก และสามารถวิจารณหรือทํานายถึงอนาคตของนกแตละนกไดอยาง
แมนยํา 3) กลุมอาชีพทํากรงนก กลุมนี้จะผลิตกรงนกเขาชวาจากไมไผ ซ่ึงในอําเภอจะนะนิยมทํา
กรงนกกันมากในตําบลบานนา ตําบลสะกอม และตําบลปาชิง 4) กลุมอาชีพทําหัวกรงนก กลุมนี้  
จะทําเฉพาะหัวกรงนก ซ่ึงทําจากไมชนิดตาง ๆ ที่ลวดลายสวยงามและไมแตกงาย 5) กลุมอาชีพทํา
ตะขอกรง กลุมนี้จะผลิตตะขอสําหรับแขวนกรงนกและหวงสําหรับวางภาชนะใสน้ําและอาหาร    
6) กลุมผลิตอาหาร อาหารเสริม และยารักษาโรค กลุมนี้เปนกลุมที่ผลิตและจําหนายอาหารนก
ประเภทตาง ๆ และ 7) กลุมอาชีพประกอบกรงหรือรานประดับกรง กลุมนี้จะรับซ้ือกรงนก หัวกรง 
และอุปกรณประดับกรงทุกชนิดจากผูผลิต แลวนํามาประกอบตกแตงกรงใหสวยงามเปนกรง
สําเร็จรูปสงออกจําหนาย 
  กลุมอาชีพตาง ๆ ที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวา ทําใหเกิดการจัดการดานการตลาดขึ้น 
ในปจจุบันการเลี้ยงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ทํากันเปนอาชีพ โดยจะเห็นไดจาก  



 3 

TL ฟารม มีปริมาณนกที่ขายตอเดือนประมาณ 20 คู และมีสมาชิกเครือขาย TL ฟารมจําหนายอีก
เดือนละประมาณ 30 คู ราคาจําหนายคูละ 20,000 – 30,000 บาท ซ่ึงยอดจําหนายเฉพาะของ TL 
ฟารมและเครือขายรวมกันแลวประมาณเดือนละ 1,000,000 บาท โดยยังไมนับรวมกับฟารมอ่ืน ๆ ที่
มีอีกจํานวนมาก จะเห็นไดวามีเงินทุนหมุนเวียนในตลาด นกเขาชวาของอําเภอจะนะเดือนละหลาย
สิบลานบาท ซ่ึงการหมุนเวียนนี้เกิดจากการจัดการดานการตลาดอยางเปนระบบ และสามารถแบง
ตลาดนกเขาชวาในอําเภอจะนะออกได 2 ระดับ ดังนี้ 
  ตลาดระดับสูง มีอยูประมาณ 40 ฟารม เล้ียงเพื่อการสงออก โดยแบงฟารมออกเปน 3 เกรด 
คือ ฟารมเกรดเอ มีอยูประมาณ 10 ฟารม ฟารมเกรดบี มีอยูประมาณ 20 ฟารม และฟารมเกรดซี มี
อยูประมาณ 10 ฟารม วิธีการซื้อขายจะมีพอคาชาวตางประเทศและชาวไทยมาซื้อถึงฟารม เจาของ
นกจะกําหนดราคา โดยขึ้นอยูกับสายพันธุและน้ําเสียงของนกแตละนก ซ่ึงไดมีการกําหนดราคาไว
แลวเปนระดับ ตลอดจนไดกําหนดวิธีการขายตามอายุนกไว 3 รูปแบบ คือ รูปแบบที่ 1 นกเขาชวา
อายุ 2 - 3 เดือน มีระดับราคาต่ําไปสูง 4 ระดับ คือ ระดับ 1 คูละ 10,000 – 20,000 บาท ระดับ 2 คูละ 
30,000 บาท ระดับ 3 คูละ 50,000 บาท ระดับ 4 คูละ 100,000 บาท รูปแบบที่ 2 นกเขาชวาอายุ        
8 - 12 เดือน ราคาขึ้นอยูกับน้ําเสียง และหากมีการฝกฝนนกเขาชวาแลว ราคากําหนดไวที่ 1,000,000 
บาทขึ้นไป ในตลาดจะมีปริมาณนอย เดือนละ 2 – 3 นก เพราะตองเปนนกเขาชวาที่มีคุณภาพจริง ๆ 
และรูปแบบที่ 3 นกเขาชวาที่มีอายุ 12 เดือนขึ้นไป ราคาขึ้นอยูกับการเขาสนามแขงขัน ถาชนะการแขงขัน
ไดรางวัล ระหวางลําดับที่ 1- 10 ราคาที่จะขายจะอยูตั้งแต 500,000 บาท ถึง 1,500,000 บาท 
  ตลาดระดับลาง ในปจจุบันมีการดําเนินการโดยกลุมผูเล้ียงนกเขาชวารายยอยของ 5 จังหวัด
ชายแดนภาคใต ไดแก สงขลา สตูล ปตตานี ยะลา และนราธิวาส มีการรวบรวมนกเขาชวาจากผูเล้ียง
ทุกแหลงทั้งใน 5 จังหวัด และจังหวัดใกลเคียง ซ่ึงสวนใหญจะเปนนกเพศเมียหรือนกเพศผูที่ไมได
มาตรฐานและไมสามารถจะนําเขาสูตลาดระดับสูงได มีการรวมตัวกันของพอคายอยที่นํานกดังกลาว
เขาสูตลาดมาเลเซียเพื่อสงตอไปประเทศสิงคโปร และอินโดนีเซีย ตลอดจนมีการนํานกไปเรขายให
ชาวมาเลเซียทั้ง 12 รัฐ ยกเวนรัฐซาบาห และรัฐซาราวัค ซ่ึงเดินทางไปคาขายไมสะดวกเนื่องจาก
เปนเกาะ ราคาซื้อขายโดยพอคารายยอยรวบรวมซื้อจากชาวบานนกละ 30 - 50 บาท แลวนําไปเรขาย
ใหพอคาหรือผูเล้ียงชาวมาเลเซียในราคานกละ 100 - 150 บาท ตอจากนั้นพอคาชาวมาเลเซียก็สง  
ไปยังตลาดสิงคโปรในราคานกละ 200 บาท ซ่ึงการดําเนินธุรกิจรายยอยแบบดังกลาว เฉพาะพอคายอย
ในอําเภอจะนะ จะมีนกเขาชวาสงขายประมาณเดือนละ 3,000 นก มีรายไดอยูที่ประมาณเดือนละ 
300,000 บาท  (บัญชา  สัจจพันธ และธัญญา  สุขยอย, 2548: 5) 
  อาชีพการเลี้ยงนกเขาชวาของชาวอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เริ่มเกิดภาวะวิกฤติเมื่อมี
ปญหาความไมสงบใน 3 จังหวัดชายแดนภาคใตที่สงผลใหอําเภอจะนะไดรับผลกระทบ และถือวา
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เปนพื้นที่เสี่ยงภัย เหมือนกับ 3 จังหวัดชายแดนภาคใตดวย แมวาอําเภอจะนะจะอยูในจังหวัดสงขลา
ก็ตาม ประกอบกับในชวงป 2548 มีภาวะการแพรระบาดของเชื้อโรคไขหวัดนกทั้งในประเทศไทย
และประเทศเพื่อนบาน ทําใหผูเล้ียงสัตวปกทั้งหลายเกิดความหวาดผวาไมกลาเลี้ยงสัตวปก เพราะกลัว
จะไดรับเชื้อไขหวัดนก เมื่อมีสถานการณดังกลาวเกิดขึ้นจึงทําใหนักลงทุนทั้งในประเทศและตางประเทศ
เขามาลงทุนนอยลง และผูที่มาซื้อนกเขาชวาจากอําเภอจะนะก็ลดนอยลงเชนกัน ซ่ึงทําใหผูเล้ียง
นกเขาชวาเกิดปญหาในการเลี้ยงเพื่อจําหนาย เพราะลูกคาสวนใหญเปนลูกคาตางประเทศที่กลาลงทุน 
กลาซื้อนกเขาชวาที่มีราคาสูง รวมทั้งผูเลี้ยงนกเขาชวาในภาคกลางที่เปนลูกคาที่สําคัญของตลาด
นกเขาชวา ทําใหเงินทุนหมุนเวียนลดนอยลงกวาเดิมมาก สงผลใหประชาชนที่เล้ียงนกเขาชวา และ
ประกอบอาชีพดานตาง ๆ ที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวา อันไดแก อาชีพการเย็บผากรงนก การทํา
กรงนกดวยไมไผ การซื้อขาวเปลือกนก และอาชีพอ่ืนๆ ไดรับผลกระทบจากปญหาขางตนเชนเดียวกัน   

นอกจากนี้ จากการที่องคการบริหารสวนตําบลบานนา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา  (2548 : 10) 
ไดกลาวถึงสภาพปญหาพื้นฐานทั่วไปของชาวอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา คือ ประชาชนมีรายไดนอย
ไมเพียงพอกับคาใชจาย ราคาผลผลิตทางการเกษตรต่ํา ไมมีอาชีพเสริม ขาดตลาดสําหรับผลผลิต
การเกษตร ประสบปญหาคาครองชีพ ผลผลิตทางการเกษตรเสียหายอันเกิดจากภัยธรรมชาติ ไมมี
ตลาดกลางและศูนยจําหนายผลิตภัณฑ ดังนั้น จึงมีความจําเปนอยางยิ่งที่ทุกฝายจะตองดําเนินการ
ทุกวิถีทางในการที่จะใหความชวยเหลือ และชวยกันพัฒนาคุณภาพชีวิตของชาวอําเภอจะนะใหมี
ความเปนอยูที่ดีขึ้น โดยการใชยุทธศาสตรที่หลากหลาย การสงเสริมอาชีพเล้ียงนกเขาชวาจึงเปนอีก
ยุทธศาสตรหนึ่งที่จะสรางงานและสรางรายไดใหกับชาวอําเภอจะนะไดเปนอยางดี และในชวงที่
ตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะกําลังอยูในชวงที่เงียบเหงาจากการซื้อขาย จึงควรมีการวาง
ยุทธศาสตรดานการตลาดใหมีความเขมแข็ง โดยจะตองมีหลาย ๆ หนวยงานเขามาดูแลในเรื่องนี้ 
โดยใชวิธีการทางดานการตลาดที่หลากหลาย เชน การโฆษณาประชาสัมพันธใหผูซ้ือลงพื้นที่ มา
ซ้ือกันถึงบาน หรือมีการจัดสงนกเขาชวาไปประกวดตามสนามแขงขันนกเขาชวาตาง ๆ ทั้งในประเทศ
และตางประเทศ เพื่อเปนการโฆษณาประชาสัมพันธช่ือเสียงของนกเขาชวาในอําเภอจะนะใหเปนที่
รูจักอยางกวางขวาง ซ่ึงหากนกเขาชวาตัวไหนเกงหรือดีก็จะมีลูกคาเขามาขอซื้อโดยไมตองไปเรขาย 
ควรสงเสริมใหมีการจัดการแขงขันนกเขาชวาใหมากขึ้น เพื่อเปนการดึงดูดลูกคาชาวตางชาติและลูกคา
ในภาคตาง ๆ ของประเทศไทย โดยเฉพาะลูกคาในภาคกลางที่นิยมนํานกเขาชวาลงมาแขงขัน และซื้อ
นกเขาชวาจากอําเภอจะนะอยูเปนประจําใหกลับมาเหมือนเดิม ซ่ึงหากดําเนินการกันอยางจริงจังทุก
ภาคสวนแลว เช่ือวาจะทําใหตลาดนกเขาชวาในอําเภอจะนะกลับมาคึกคักและมั่นคงสืบไป แตปญหา
สําคัญอีกประการหนึ่งที่เปนปญหาและรัฐบาลจะตองใหความสนใจและแกไขก็คือ การที่ผูเล้ียง
นกเขาชวาในอําเภอจะนะ ตองการนํานกเขาชวาเพื่อไปจําหนายในประเทศเพื่อนบานอยางเชน 
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ประเทศมาเลเซีย สิงคโปร และอินโดนีเซีย แตถูกกีดกันในการนําเขาเพื่อไปจําหนาย ทําใหผูที่เล้ียง
นกเขาชวาขาดรายไดไปเปนจํานวนมหาศาล เพราะลูกคาชาวตางชาติเปนลูกคารายใหญที่มีกําลังซื้อ
นกเขาชวาในราคาหลักหมื่นขึ้นไป หรือบางตัวอาจซื้อในราคาหลักลานซึ่งถาหากไมไดรับการแกไขก็
จะทําใหประเทศไทยขาดรายไดจากการจําหนายนกเขาชวาในสวนนี้ไป  
  จากที่กลาวมาขางตนจะเห็นไดวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เปนแหลงกําเนิดนกเขาชวา
สายพันธุนกเสียงดี และมีการสั่งสมความรูเกี่ยวกับการเลี้ยงนกเขาชวามายาวนาน ยังผลใหเกิดการ
ประกอบอาชีพดานการเลี้ยงนกเขาชวา และอาชีพที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวา จนทําใหอําเภอ
จะนะ มีรายไดหลักจากการเลี้ยงนกเขาชวาซึ่งเปนการคงไวใหอําเภอจะนะเปนแหลงกําเนิด        
สายพันธุนกเขาชวาที่ดีได และควรมีการพัฒนาสายพันธุนกเขาชวาใหมีมาตรฐานจนเปนที่ยอมรับ
ในกลุมผูเล้ียงนกเขาชวา ดังนั้นจึงตองจัดการดานการตลาดใหดีขึ้น อันสงผลใหการเลี้ยงนกเขาชวา
ในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา สามารถทําเปนอาชีพและเพิ่มการทําฟารมนกเขาชวามากขึ้นใน
อําเภอจะนะอยางที่เห็นกันในปจจุบัน ทั้งในตลาดระดับสูง และตลาดระดับลาง การเกิดฟารมเล้ียง
นกเขาชวาเปนจํานวนมากนี้ ยังผลใหเกิดกลุมผูเล้ียงนกเขาชวาหลายกลุม ดังเชน กลุมผูเล้ียงนกเขา
ชวาที่มีใจรักการเลี้ยงนกเขาชวาอยางแทจริง กลุมนี้เปนกลุมที่เล้ียงนกเขาชวาที่พยายามอนุรักษ
ดํารงรักษาสายพันธุ ซ่ึงนกเขาชวาของกลุมผูเล้ียงนกเขาชวากลุมนี้จะเปนนกเขาชวาที่ราคาสูง สวน
กลุมผูเล้ียงนกเขาชวาที่เล้ียงนกเขาชวาเพื่อคาขายจํานวนมากๆ เปนนกเขาชวาที่ไมคอยไดมาตรฐาน
ทําใหนกเขาชวาของกลุมนี้ราคาไมสูงนัก แตมีการเลี้ยงกันมากจนทําเปนตลาดสงออกได 
  จากปรากฏการณการเลี้ยงนกเขาชวาที่เกิดขึ้นในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ทําใหผูวิจัยมี
ความสนใจที่จะศึกษาสืบคนบริบทประวัติศาสตร และการเกิดขึ้นของกลุมผูเล้ียงนกเขาชวากลุม 
ตาง ๆ เพื่อใชเปนเงื่อนไขนําไปสูการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาของอําเภอ  
จะนะ จังหวัดสงขลา โดยยุทธศาสตรที่ไดจากการวิจัยจะเปนยุทธศาสตรที่นําไปสูการกําหนดกลวิธี 
และยุทธวิธีที่สรางความพอดีหรือจุดลงตัวของการเลี้ยงนกเขาชวา ระหวางการเลี้ยงนกเขาชวาที่มี
เอกลักษณตั้งแตดั้งเดิม กับการเลี้ยงนกเขาชวาเพื่อการคา 

 
2. วัตถุประสงคของการวิจัย 
 

 การศึกษาวิจัยเร่ือง การกําหนดยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา กรณีศึกษาอําเภอ
จะนะ จังหวัดสงขลา คร้ังนี้ ผูวิจัยไดตั้งวัตถุประสงคการวิจัยดังนี้ 

2.1 เพื่อสืบคนองคความรูที่เกี่ยวของกับการซื้อขายและการแลกเปลี่ยนนกเขาชวาของชาว
อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
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  2.2  เพื่อศึกษารูปแบบปฏิสัมพันธระหวางผูซ้ือ ผูขายนกเขาชวาของชาวอําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลา 
  2.3  เพื่อนําองคความรูและรูปแบบปฏิสัมพันธไปกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยง
นกเขาชวา 
 

3. โจทยคําถามของการวิจัย 
 
  การศึกษาวิจัยเร่ือง การกําหนดยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา กรณีศึกษา
อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา คร้ังนี้ ผูวิจัยไดมีโจทยคําถามของการวิจัยเพื่อเปนแนวทางในการวิจัย ดังนี้ 

การวิจัยนี้ตองการทราบถึงการปฏิสัมพันธระหวางผูซ้ือและผูขาย ในการแลกเปลี่ยนความรู
เกี่ยวกับคุณลักษณะของนกเขาชวา รวมถึงการซื้อขายแลกเปลี่ยนนกเขาชวาที่มีตอกันมาเปนเวลา 
ชานาน ตองการทราบถึงการรักษาคุณภาพการเลี้ยงนกเขาชวา และการสรางการเชื่อมโยงกัน 
ระหวางผูซ้ือและผูขายเปนระยะเวลายาวนานเทาไร เพื่อนําความรูที่ไดมาไปสรางยุทธศาสตร
การตลาดของนกเขาชวาบนฐานของการสั่งสม องคความรูชุมชนที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวา
ที่อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 

 

4.  ขอบเขตการวิจัย 
 
  การศึกษาวิจัยเรื่อง การกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา กรณีศึกษาอําเภอ
จะนะ จังหวัดสงขลา ครั้งนี้ ผูวิจัยไดกําหนดขอบเขตของการวิจัย ดานสถานที่ รูปแบบ ลักษณะ
การตลาดไวดังนี้ 
  การวิจัยคร้ังนี้เปนการวิจัยเชิงคุณภาพและปริมาณ โดยการวิจัยเชิงคุณภาพจะใชแบบ
สัมภาษณเปนเครื่องมือในการสัมภาษณกลุมผูเล้ียงนกเขาชวาในเขตอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา การ
วิจัยนี้เลือกผูใหขอมูลหลักโดยผูวิจัยดําเนินการเก็บขอมูลแบบ Snowball ซ่ึงเลือกผูเล้ียงและผูซ้ือ
นกเขาชวาแตละกลุม และใชการสัมภาษณแบบผูเล้ียงและผูซ้ือในมุมมองที่ตางมิติกัน (Negative 
case) การสัมภาษณทั้งสองแบบจะเลือกใชวิธีการสุมเชิงทฤษฎี (Theoretical Sampling) สวนการ
ทดสอบความเปนไปไดของยุทธศาสตรจะใชการตรวจสอบคําถามในเชิงปริมาณโดยใช
แบบสอบถามซึ่งแบบสอบถามนั้นจะมีทั้งหมด 4 ตอน ตอนที่ 1 สอบถามเกี่ยวกับสภาพทั่วไปของ
ผูตอบแบบสอบถาม ตอนที่ 2  สอบถามเกี่ยวกับปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาด
นกเขาชวา ตอนที่ 3 สอบถามเกี่ยวกับความคิดเห็นตอแนวทางการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการ
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เล้ียงนกเขาชวาและ ตอนที่ 4 สอบถามเกี่ยวกับขอเสนอแนะแนวทางการกําหนดยุทธศาสตร
การตลาดนกเขาชวา โดยเก็บขอมูลจากเจาของฟารมนกเขาชวาใน 14 อบต. และ 1 เทศบาล ของ
อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา จํานวน 493 ฟารม และเก็บตัวอยางทั้งหมด 292 ฟารม 
 

5.  ประโยชนที่คาดวาจะไดรับจากการวิจัย 
 
  การศึกษาวิจัยเร่ือง การกําหนดยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา กรณีศึกษา 
อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา คร้ังนี้ ผูวิจัยคาดวาจะมีประโยชนดังนี้ 
  การวิจัยนี้ศึกษาและรวบรวมองคความรูที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวา การซื้อขายและ
การแลกเปลี่ยนนกเขาชวาของชาวอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา รวมถึงการศึกษาและการทําความ
เขาใจรูปแบบปฏิสัมพันธระหวางผูซ้ือและผูขายนกเขาชวา ในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ซ่ึงผล
จากการศึกษานี้ นําไปสูการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา ดังนั้นผลจากการวิจัยนี้ จึงทําใหไดขอมูลเชิงลึกที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงและการซื้อขาย
แลกเปลี่ยนนกเขาชวา ซ่ึงนอกจากจะไดผลการวิจัยอันไดแก ยุทธศาสตรการเลี้ยงนกเขาชวาแลว 
ขอมูลที่ไดจากการวิจัยนี้ อันไดแก ความรูที่เกี่ยวของกับการเลี้ยงนกเขาชวายังมีประโยชนตอกลุม
บุคคลที่เกี่ยวของตาง ๆ จะนําขอมูลนี้ไปใชประโยชนตอไป ดังเชน การวางแผนการพัฒนาตําบล 
รวมถึง แนวทางการศึกษาการวิจัยนี้ยังเพิ่มประโยชนสําหรับการศึกษาวิจัยยุทธศาสตรการตลาด 
ตาง ๆ ที่เกี่ยวของตอไป 
 

6.   นิยามศัพทเฉพาะ 
 
การศึกษาวิจัยเร่ือง การกําหนดยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา กรณีศึกษา 

อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา คร้ังนี้ ผูวิจัยไดกําหนดนิยามศัพทเฉพาะการวิจัยไว ดังนี้ 
ยุทธศาสตร  หมายถึง  การสรางกลยุทธในหลายๆ ลักษณะหรือหลายๆ รูปแบบ เพื่อนําเอา

มาใชในการปฏิบัติภารกิจตาง ๆ ขององคกรใหมีประสิทธิภาพ (กิตติ  บุนนาค, 2549: 247) 
ยุทธศาสตรการตลาด  หมายถึง  แผนปฏิบัติการโดยรวม เพื่อใหมีชัยเหนือคูแขง บรรลุ

ประสบผลสําเร็จในธุรกิจ ตามเปาหมาย  
กลยุทธการตลาด  หมายถึง  เปนวิธีการใชเครื่องมือการตลาด (สวนผสมการตลาด) เพื่อ

ตอบสนองความพึงพอใจของลูกคา (เสรี  วงษมณฑา, 2542: 1) 
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นกเขาชวา  หมายถึง  นกประเภทหนึ่งจัดอยูในวงศ Columbidae อยูในสกุล Geopelia 
Striata Linnaeus มีช่ือในภาษาอังกฤษวา Zebra Dove มีสีเทาคล้ํา หางยาว 8 – 9 นิ้ว เสียงขันไพเราะ 
คนนิยมนํามาเลี้ยงไวฟงเสียง และนํามาแขงขันเสียง (มัลลิกา  คณานุรักษ ,2549: 38) 

ตลาดนกเขาชวา หมายถึง สวนประกอบที่มีผูขายและผูซ้ือที่มีศักยภาพทั้งหมดที่มีความ
ตองการนกเขาชวา ซ่ึงอาจมีความเต็มใจและความสามารถที่จะแลกเปลี่ยนเพื่อสนองความจําเปน
หรือความตองการใหไดรับความพอใจของตน 

ตลาดตางประเทศ  หมายถึง  กลุมลูกคาหรือผูซ้ือที่อยูตางประเทศ ซ่ึงอาจจะเปนผูบริโภค 
ผูผลิต ผูขายตอหรือรัฐบาล (ศิริวรรณ  เสรีรัตน ปริญ  ลักษิตานนท และศุภร  เสรีรัตน, 2534: 34) 
  ตราสินคา (Brand) หมายถึง  ช่ือคําพูดที่แสดงออกถึงความคิด สัญลักษณหรือรูปแบบหรือ
ส่ิงเหลานี้รวมกันซึ่งเปนการจําแนกใหเห็นถึงสินคาหรือบริการของผูขายหรือกลุมของผูขายที่แสดง
ความแตกตางจากคูแขงขัน 

ลักษณนามวานก  หมายถึง  เปนคําเรียกลักษณนามของนกเขาชวา ยกยองตามความเชื่อถือ
ของคนโบราณ ที่ถือวานกเขาชวาเปนนกที่ใหโชคใหลาภ เชน นกเขาชวา 2 ตัว ก็จะเรียกวา นกเขาชวา 
2 นก เชนเดียวกับเรียกลักษณนามของชางเผือกวา “ชาง” เชนมีชางเผือก 2 ชาง เปนตน (มัลลิกา  
คณานุรักษ, 2549: 68) 

ฟารม  หมายถึง  สถานที่เพาะพันธุนกเขาชวาเพื่อจําหนายใน 14 จังหวัดภาคใต โดย
กําหนดขนาดของฟารมไว 3 ขนาด คือ ใหญ กลาง เล็ก ดังนี้ 
   ฟารมขนาดใหญ จะตองมีจํานวนกรงเพาะพันธุตั้งแต 50 กรงขึ้นไป 
   ฟารมขนาดกลาง จะตองมีจํานวนกรงเพาะพันธุตั้งแต 10 กรงขึ้นไป แตไมถึง 49 กรง 
   ฟารมขนาดเล็ก  จะตองมีจํานวนกรงเพาะพันธุตั้งแต 2 กรงขึ้นไป แตไมถึง 9 กรง   
(ใน 1 กรงเพาะพันธุจะเพาะพันธุไดเพียง 1 คู) 
  สังเวียน  หมายถึง  สนามแขงขันนกเขาชวาที่จัดใน 14 จังหวัดภาคใต แบงเปน 3 ขนาด คือ 
ใหญ กลาง เล็ก ดังนี้ 

สังเวียนขนาดใหญ  จะตองมีจํานวนนกเขาแขงขันตั้งแต 400 รอกขึ้นไป 
สังเวียนขนาดกลาง  จะตองมีจํานวนนกเขาแขงขันตั้งแต 100 รอกขึ้นไป แตไม

เกิน 399 รอก 
สังเวียนขนาดเล็ก  จะตองมีจํานวนนกเขาแขงขันตั้งแต 20 รอกขึ้นไป แตไมเกิน 

99 รอก 
ระดับการแขงขัน  หมายถึง  การแขงขันที่มีผูนํานกเขาชวาจากที่ตาง ๆ มารวมแขงขัน

แบงเปน 3 ระดับ คือ ระดับประเทศ ระดับภูมิภาค ระดับทองถ่ิน 
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   ระดับประเทศ  หมายถึง  มีผูนํานกเขาชวาจากประเทศตาง ๆ และจากทุกภาคของ
ประเทศไทยมารวมการแขงขัน 
   ระดับภูมิภาค  หมายถึง  มีผูนํานกเขาชวาจากจังหวัดตาง ๆ ของทุกภาคในประเทศไทย
และอาจจะมีชาวตางประเทศมารวมการแขงขันบางแตไมมากนัก 
   ระดับทองถิ่น  หมายถึง  มีผูนํานกเขาชวาจากอําเภอ ตําบล และหมูบานตาง ๆ ภายใน
จงัหวัดของตนเองเทานั้นมารวมแขงขัน 
  จํานวนครั้ง  หมายถึง จํานวนครั้งที่จัดแขงขันใน 1 ป (มัลลิกา  คณานุรักษ, 2547: 2) 


