
 

บทที่ 5 
การสรางการตลาด “มูลคาของตราสินคา” 

การเลี้ยงนกเขาชวา อาํเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
 

  บทนี้เปนการนําเสนอผลการวิเคราะหขอมูลทั้งเชิงปริมาณและเชิงคุณภาพ ในการเชื่อมโยง
จากบริบทเบื้องตนของอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ประวัติความเปนมาการเลี้ยงนกเขาชวา องคความรู
การเลี้ยงนกเขาชวา การปฎิสัมพันธระหวางผูซ้ือและผูขาย วัฒนธรรมตาง  ๆที่เชื่อมโยงมาจากองคความรู 
การปฎิสัมพันธและการตลาด ตลอดจนการสรางเอกลักษณเฉพาะ ของการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลา สูการสรางการตลาด “มูลคาของตราสินคา” การเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
ใหมีการเชื่อมโยงจากองคความรูสูการสรางการตลาด โดยเฉพาะ “มูลคาของตราสินคา” การเลี้ยง
นกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
 

1. การเชื่อมโยงองคความรูการเลี้ยงนกเขาชวาสูการสรางการตลาด 
 
  จากการสัมภาษณเชิงลึก (In-depth interview) เพื่อสืบคนองคความรูที่เกี่ยวของกับการเลี้ยง
นกเขาชวาและการซื้อขายแลกเปลี่ยนนกเขาชวาของผูเลี้ยงนกเขาชวาในเขตอําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา ศึกษารูปแบบปฎิสัมพันธระหวางผูซ้ือผูขายนกเขาชวาของผูเล้ียงนกเขาชวา นําองคความรู
และรูปแบบปฎิสัมพันธไปกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา สามารถสรุปผลการวิเคราะหไดดังนี้ 

 
1.1  ดานองคความรูการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 

   การเลี้ยงนกเขาชวาในพื้นที่อําเภอจะนะเดิมนั้น เปนการนํานกปามาเลี้ยงตั้งแต
ประมาณ ป พ.ศ. 2507 - 2508 จนถึงปจจุบันอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลาไดมีการสะสมองคความรู
การเลี้ยงนกเขาชวาจนสามารถเพาะพันธุไดและเกิดการสั่งสมองคความรูการเลี้ยงใหนกเขาชวาให
สามารถออกเสียงได ตามความตองการและสิ่งที่เปนการเชื่อมโยงองคความรูดานการเลี้ยงนกเขาชวาจน
กลายเปนลักษณะเฉพาะตัวของการเลี้ยงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ เปนการเลี้ยงนกเขาชวาเพื่อให
สามารถลงแขงขันไดเมื่อมีอายุนอยที่สุด คือ 3 เดือน การเลี้ยงนกเขาชวา ของคนเลี้ยงนกจะนะมีทั้ง
ทําในเชิงธุรกิจและเพื่อการอนุรักษศิลปวัฒนธรรมทองถ่ิน กลาวคือการเลี้ยงนกเขาชวาในเชิงธุรกิจนั้น 
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การเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา มีความเชื่อมโยงกับงานฝมือหลายกลุม เชนการทํา
กรงนก การทําตะขอ (หัวกรง) การเย็บผาคลุม เปนตน สวนกลุมผูที่นิยมเล้ียงนกควบคูกับการ
อนุรักษจะพยายามธํารงรักษางานศิลปะเหลานี้ไวโดยการสะสมและพัฒนาผลผลิตที่เกี่ยวเนื่องจาก
การเลี้ยงนกเขาชวา กลาวคือการทํากรงนก กรงนก การเย็บผาคลุมกรงนกและสวนประกอบตาง ๆ 
ของการทํากรงนก โดยเฉพาะความหลากหลายและความสวยงามของกรงนกเขาชวาที่มีความ
หลากหลายทั้งในดานความสวยงาม ความหรูหราอันแสดงถึงการมีฐานะของผูครอบครอง 
   1.1.1 การพัฒนาสายพันธุนกเขาชวาอําเภอจะนะ 
     นกเขาชวาอําเภอจะนะ ไดช่ือวาเปนนกสายพันธุดีเปนที่ยอมรับนับถือของ
ผูที่ช่ืนชอบนกโดยทั่วไป เกิดขึ้นเนื่องจากการสะสมองคความรูของคนอําเภอจะนะที่ส่ังสมกันมา 
จนสามารถผสมพันธุนกเขาชวาไดตรงกับความตองการของตลาดทุกยุคสมัย องคความรูนี้เปนเรื่อง
ของการสะสมองคความรูของผูเล้ียงนกเขาชวาทางดานการพัฒนาของสายพันธุพอแมนกที่นํามา
ผสมพันธุกันจนไดผลผลิตตรงตามความตองการของตลาดโดยเฉพาะลักษณะเฉพาะของนกเขาชวา
รวมถึงการขันและเสียงของนกเขาชวาที่มุงใหความสําคัญตอการผลิตนกเขาชวาที่สามารถออกสู
สนามแขงขันนกเขาชวาได สภาพแวดลอมทางภูมิศาสตรของอําเภอจะนะที่เอื้อตอการเลี้ยง
นกเขาชวาที่ขันหรือเปลงเสียงออกมาไดมีความไพเราะสรางความภาคภูมิใจใหแกผูเล้ียงนกเขาชวา
แตอยางไรก็ตามยังไมสามารถหาขอพิสูจนไดวาสภาพแวดลอมทางภูมิศาสตรดังกลาวเปนปจจัยท่ีทําให
นกเขาชวาที่ผสมพันธุที่อําเภอจะนะเปนนกที่มีคุณภาพ 
     การผสมพันธุนกเขาชวา เปนการนําพอพันธุแมพันธุดี อายุตั้งแต 7 เดือน ถึง 4 ป 
มาผสมพันธุกัน โดยคาดคะเนวาลักษณะน้ําเสียงของพอพันธุและแมพันธุคูที่นํามาผสมพันธุกันนี้ 
จะทําใหลูกนกนั้นมีคุณภาพเสียงที่ดี การผสมพันธุนกจะมีการสรางกรงนกหรือบานนกใหทั้งคูอยู
รวมกัน ซ่ึงลักษณะบานนกในปจจุบันจะมีขนาดใหญกวาอดีต เมื่อแมนกออกไข ตามปกติจะออก
ไขคร้ังละ 2 ฟอง แมนกจะใชเวลาฟกไขอยู 15 วัน ก็จะไดลูกนกเขาชวาเพศผูและเพศเมียอยางละ
หนึ่งตัว เวนแตกรณีพิเศษอาจเปนลูกนกเพศเดียวกันก็ได ในปหนึ่ง ๆ นกเขาชวาสามารถใหลูกนกได
ประมาณ 4 คู แตละฟารมจะมีการจัดการหมุนเวียนเปลี่ยนคูนกเพื่อพัฒนาสายพันธุใหดีอยูเสมอ 
 
   “…การผสมพนัธุนกเขาชวา จะนําพอพนัธุแมพนัธุดี อายตุั้งแต 7 เดือน ถึง 4 ป 

 มาผสมกันโดยคาดคะเนวาลักษณะน้ําเสียงของพอพันธุและแมพันธุคูที่นํามาผสม 
กันนี้จะใหลูกนกที่มีคุณภาพ…” 

            สัมภาษณ ผูใหขอมูลหลัก 
 องคความรูดั้งเดิมของการเลี้ยงนกเขาชวา 

         วันที่  20  สิงหาคม  2551 
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 นอกจากนี้รูปแบบการผสมพันธุนกเขาชวาของอําเภอจะนะในปจจุบันนั้นใชวิธี
ธรรมชาติโดยการใหนกฟกไขตามกําหนด ตางจากเมื่อประมาณ 3 – 4 ปกอนที่กลุมลูกคาจากประเทศ
อินโดนีเซียเขามาซื้อหานกมาก ทางฟารมจะนิยมซ้ือไขนกจากชุดพอพันธุแมพันธุที่ตลาดตองการ
มาฟกไขดวยเครื่องฟกไข เพื่อเรงใหแมนก ออกไขเร็วขึ้น 

 สําหรับลักษณะนกที่มีคุณภาพที่กลาวถึง คือนกเสียงดี คําวาเสียงดีหมายถึงนก
รองคําหนายาว คํากลางชัด และคําปลายยาว ลักษณะการออกเสียงของนกแบงออกเปน 3 คํา หรือ 3 
พยางค เปนพยางคหนา พยางคกลาง และพยางคปลาย ซ่ึงพยางคหนานกจะออกเสียงครั้งเดียว 
พยางคกลางจะมีหลายครั้ง และพยางคปลายจะมีคร้ังเดียวยาว นกที่เสียงดีตองเปนนกที่น้ําเสียงมี
กังวานนานเปรียบเหมือนเสียงการเคาะระฆังที่กังวานนาน และเสียงนกที่นิยมกันอยูในชวงปจจุบัน
นี้คือนกเสียงใหญ 

 สวนการพัฒนาสายพันธุนกของผูเล้ียงนกเขาชวาจะนะ นอกจากใชวิธีการซื้อขาย
แลกเปลี่ยนนกเพื่อพัฒนาสายพันธุกันแลว ยังมีการสนับสนุนจากชมรมผูเล้ียงนกเขาชวาอําเภอจะนะ ให
มีการยืมพอพันธุแมพันธุนกของชมรมใหกับสมาชิกดวย โดยผูยืมไมตองเสียคาใชจาย แตจายผลตอบแทน
คืนชมรมเปนสวนแบงลูกนกที่ผสมพันธุไดตามขอตกลง นอกจากนี้ทางชมรมฯ ยังมีสนามแขงขัน
เปนของตนเองที่สนามหวังดี ตําบลตลิ่งชัน อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ซ่ึงถือเปนสนามที่มีมาตรฐาน
อันดับรองจากสนามอาเซียนของเทศบาลนครยะลา สนามหวังดีจะจัดการแขงขันทุกวันเสารสัปดาหที่ 4 
ของทุกเดือน นอกจากนี้ยังมีการจัดการแขงขันในนามของสมาคมผูเล้ียงนกเขาชวาภาคใต ซ่ึงจะจัดทุก
วันอาทิตยของเดือนมกราคม ถึงเดือนกันยายน และหยุดการแขงขันในชวงเดือนตุลาคม ถึงเดือน
ธันวาคม เนื่องจากเปนชวงฤดูฝน การจัดกิจกรรมการเปดสนามจัดการแขงขันนกเขาชวาเสียง เปน
กิจกรรมหนึ่งที่จะสงเสริมการตลาดของตลาดผูเล้ียงนกเขาชวากลาวคือ การแขงขันขันนกเขาชวา
กลายเปนสวนหนึ่งของการแนะนําสินคาใหเปนที่รูจักในวงกวางมากขึ้น นกเขาชวาที่เขาแขงขันจะ
ทําใหลูกคาติดตามหาสายพันธุไปยังฟารมตาง ๆ ตอไป ดังนั้นการพัฒนาสายพันธุของนกเขาชวา อําเภอ
จะนะ จังหวัดสงขลานั้น มีจุดเดนที่เปนเอกลักษณเฉพาะก็คือ การพัฒนาสายพันธุนกเขาชวาและ
การเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เพื่อการแขงขัน 

1.1.2 การเลี้ยงดู ดูแลนกเขาชวา 
           การเลี้ยงดู ดูแลนกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เกิดไดจากการสะสม
องคความรูการดูแลนกเขาชวาของผูเล้ียงที่อยูใน อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เปนเวลามายาวซึ่งผู
เล้ียงนกเขาชวาทุกคนพึงรู วาจะตองเลี ้ยงดู ดูแลนกเขาชวาที่ตนเลี้ยงบางในแตละวันจน
กลายเปนวิถีชีวิตประจําวันของชาวอําเภอจะนะไมเพียงแตผูเล้ียงนกเขาชวาเทานั้นแตเปนภาพ    
วิถีชีวิตการเลี้ยงนกเขาชวานั้นเปนการดําเนินชีวิตประจําวันของชาวอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
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นกเขาชวาจึงมีชีวิตอยูอยางมีความสุขและพลอยทําใหเจาของนกมีความสุขดวย ส่ิงที่เจาของนกเขาชวา
พึงปฎิบัติตอนกเขาชวาเปนประจําทุกวัน นั้นเริ่มตนจาก 
     1) การนํานกเขาชวาขึ้นบนรอกยอดเสาเปนการนํานกเขาชวาในกรงขึ้นชัก
รอกบนยอดเสาในตอนเชา เพื่อใหนกเขาชวาไดผ่ึงแดดจากแสงแดดออน ๆ ในตอนเชาอยางนอย
ประมาณ 20 – 30 นาที 
     2) การนํานกผึ่งแดดและการอาบน้ํานกเขาชวาหลังจากผึ่งแดดแลวควรนํา
นกเขาชวามาพนน้ําใหทั่วตัว รวมท้ังใตปกนกเขาชวาดวย กลาวคือตองจับปกนกเปดขึ้นแลวพนน้ํา
ใหเปยกทั่ว ๆ อยาพนน้ําใสแบบนกเขาชวาเกา (คือ อยาพนน้ําขณะที่นกยืนอยูในกรง)  เพราะนกใหม
จะตกใจแลวบินไปปะทะกับกรง ซ่ึงอาจทําใหนกเจ็บได จากนั้นจึงปลอยใหนกเขาชวาที่พนน้ําแลว 
ผ่ึงแสงแดดออน ๆ  ตอไปอีกสักพักหนึ่งจึงคอยนําไปแขวนไวที่ที่เคยแขวน บางครั้งควรนํานกเขาชวา
มาอาบน้ําบางเพราะการอาบน้ําใหนกกอน นํามาตากแดดดีกวาการพนน้ํา เพราะนกจะ “ขึ้นเร็ว” 
ถาทําไดควรอาบน้ําใหนกเดือนละหนึ่งครั้งเสมอ (ไมควรอาบบอย ถาบอยนักก็ไมดี) เวลาอาบน้ํา
หรือพนน้ําใหนกเขาชวา ควรจะเปลี่ยนใสกรงใหม และกรงใหมนั้นควรจะไมมีแผนผาวงกลมรอง
อยูใตกนกรงสําหรับรองรับมูลนก ไมมีภาชนะใสอาหารดวยควรมีแตคอนสําหรับใหนกจับเทานั้น 
ทั้งนี้เพื่อจะไดนํากรงเกามาทําความสะอาดในชวงจังหวะที่นกเขาชวากําลังผ่ึงแดดอยูในกรงสําหรับ
พนน้ํา เวลาทําความสะอาดกรงนกเกา จะตองเช็ดลางคอนใหสะอาด และเช็ดพื้นกรงใหสะอาดดวย 
โดยเทมูลนกในแผนกลมใตกรงทิ้งใหหมด 
     3) การใหอาหารนกเปนการตรวจตราดูอาหารที่อยูในถวยอาหารทั้ง 4 ใบ 
โดยพิจารณาวานกเขาชวาชอบอาหารชนิดใด ถาพบวาอาหารชนิดใดขาดจะตองเติมใหบริบูรณไม
วาจะเปนน้ํา ขาวเปลือกเม็ดส้ัน ทรายทะเลหรืออาหารเสริมตองคอยสังเกตวาอาหารในถวยไหนที่
นกเขาชวาชอบกินบาง โดยเฉพาะน้ําตองเปลี่ยนทุกวัน 

“…นกเขาชวาก็คลายๆ กับคนตรงที่ชอบท่ีอยูที่สะอาด บางครั้งเจาของนกเขา
ชวาไมสนใจไมมีเวลาดู อาหารนกเขาชวาก็ไมมี น้ําก็หมด กรงก็อุจจาระสกปรก
ไมเคยทําความสะอาดจะทําใหนกเขาชวาสุขภาพไมดีตอใหซ้ือนกแพงแคไหนถา
ไมเอาใจใสนําไปแขงขันก็สูนกของคนอื่นไมไดหรอก…” 

            สัมภาษณ ผูใหขอมูลหลัก 
องคความรูดั้งเดิมของการเลี้ยงนกเขาชวา 

          วันที่  20  สิงหาคม  2551 
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  เมื่อตรวจดูความเรียบรอยทุกอยางแลวก็จัดการนํานกเขาชวาไปแขวนไวที่เดิม
นี่คือวิถีชีวิตประจําวันของชาวอําเภอจะนะ ที่จะตองปฎิบัติตอนกเขาชวาเปนประจําทุกวัน เมื่อตั้งใจ
วาจะเลี้ยงนกเขาชวาก็ตองตั้งใจไวตั้งแตตนวาจะตองมีเวลาใหนกเขาชวาทุกวันดวย จะเลี้ยงแบบ
เล้ียงนกแกวนกขุนทองไมไดอยางเด็ดขาด การเลี้ยงนกเขาชวาตองเล้ียงดวยใจรัก ตองเอาใจใสดูแล
เสมอ ที่สําคัญคือตองขยันทําความสะอาดใหนกเขาชวารวมทั้งความสะอาดภายในกรง น้ําและขาวเปลือก
อยาใหขาด รักนกเขาชวาตองเอาใจใสทุกวัน ซ่ึงหากทําไดแบบนี้นกเขาชวาก็จะมีความสขุ อารมณด ี
สุขภาพดี แข็งแรง เมื่อนําไปแขงขันก็จะสงเสียงขันอยางมีความสุข ทําใหนกเขาชวานั้นชนะคูแขง
ไดอยางงายดาย และเคล็ดลับอีกอยางที่เจาของนกเขาชวาควรทราบก็คือ การนําสมุนไพรมาใช เชน 
เสลดพังพอน หญาใตใบ เปนตน หรือนําขี้วัวแหงมาแชน้ําใสใหนกกิน ปอนถ่ัวเขียว เพราะถั่วเขียว
ทําใหสุขภาพของนกเขาชวาสมบูรณ อาการของนกที่บงบอกถึงอาการปวยจะมีอาการหางกระดิก 
อยูเฉย ๆ ไมได อุจจาระเหลวออกสีขาวหรือเขียว ซ่ึงคนดูแลนกตองตรวจตรานกเปนประจําทุกวัน
เพื่อรีบทําการรักษากอนจะเกิดความเสียหายตอฟารม (มัลลิกา  คณานุรักษ, 2549: 45) 
   1.1.3 การรักษาโรคที่เกิดกับนกเขาชวา  

 นกเขาชวาเปนสัตวที่โชคดีอาศัยอยูในสภาพแวดลอมที่ไดรับการดูแลเปน
อยางดี มีความสะอาด ปลอดโปรง จึงมักมีสุขภาพดี แตทางฟารมก็ตองมีการดูแลรักษาสุขภาพของ
นกซึ่งมีราคาแพงเหลานี้ดวย โรคที่เกี่ยวกับนกเขาชวาที่มักจะพบคือ 
     1) การเปนสิว เปนตุมแข็งที่บริเวณหนาของนก ทางฟารมจะรักษาโดยการ
ปลอยใหหัวสิวแกและแข็งตัว จึงเขี่ยออกเมื่อครบอายุของสิว  
     2) โรคตาแฉะหรือโรคตาเปยกซึ่งฟารมจะมีวิธีการรักษาโดยใชน้ําลางตานก 
หรืออีกวิธีหนึ่งคือการใชขนใตปกแยงรูน้ําตาทะลุออกทางปากนก  
     3) โรคพยาธิ  นกเขาชวาที่เปนโรคพยาธิจะถายมูลออกมาโดยมีตัวพยาธิ
ออกมาดวยไมมากก็นอย กินอาหารจุแตกลับผอมลง มีอาการเซื่องซึม ถาปลอยใหเปนจนเรื้อรัง โดย
ไมรีบรักษานกเขาชวาจะตายในที่สุด ทางฟารมก็จะนําใบกะเม็งสดมาตําใหยุยละเอียด แลวเอามา
คลุกกับกะปอยาใหมากนักพอมีรสเค็มก็พอ ปนเปนเม็ดยาว ๆ ขนาดเม็ดพริกขี้หนู ปอนใหนกกิน
ประมาณ 2-3 เม็ด ตามอายุออนแกของนกหรือจะใชดีเกลือผสมน้ํารสออน ๆ  กรอกปากนกประมาณ 2 
ชอนชา วันละ 3 คร้ัง จนกวานกจะถายมูลออกมาพรอมกับพยาธิ  
      ผูที่เล้ียงนกเขาชวาควรจะรูวานกเขาชวามีโอกาสเปนโรคอะไรบาง เพราะ
นกเขาชวาก็เหมือนคน ที่อาจเจ็บปวยไดเหมือนกัน จากขอมูลขางตนทําใหเล็งเห็นอาชีพอีกอาชีพที่
ไมคอยมีใครพูดถึงกัน ก็คือ หมอนก นั่นเอง นกเขาชวานั่นเมื่อมีการเจ็บปวย ผูเล้ียงนกเขาชวาจะใช
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องคความรูที่สืบทอดกันมา รักษาโรคของนกเขาชวาทําใหเกิดอาชีพหมอนกเขาชวา และมีการผลิต
ยารักษาโรคที่เกี่ยวกับนกเขาชวาทําใหเกิดการซื้อขาย ยารักษาโรคนกเขาชวาดวยเชนกัน 

 
1.2 การสรางการตลาดจากการสั่งสมองคความรูการเล้ียงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัด

สงขลา 
 จากการลงพื้นที่และการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพพบวา การตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาซึ่ง

ส่ิงตาง ๆ เหลานี้สวนหนึ่งนั้น เปนกลยุทธของแตละฟารมที่เปนกลยุทธทางการตลาดในการดําเนินการ
ซ้ือขายนกเขาชวาซึ่งมีรายละเอียดดังนี้คือ 
   1.2.1 รูปแบบทางการตลาดของฟารมตลาดการซื้อขายนกเขาชวาของ อําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลา มี 3 รูปแบบคือ 

 1) การขายตรง ระหวางฟารมและลูกคา การซื้อขายตรงระหวางฟารมกับลูกคา
เร่ิมตนจากลูกคาไดรับขอมูลของฟารมจากการติดตามสายพันธุนกที่เขาแขงขันจากสนามตาง ๆ 
และรหัสฟารม ลูกคากลุมนี้อาจเปนคนที่ตองการนกเพื่อไปสรางฟารมใหม หรือนํานกไปเลี้ยงฟงเสียง 
และนํานกไปเพื่อการแขงขัน แตสําหรับกลุมลูกคาซื้อนกราคาต่ํา (ประมาณนกละ 50-100 บาท) ก็
จะหานกเขาชวาไปเลี้ยงเปนสัตวเล้ียงประจําบาน ดังนั้นการขายตรงระหวางฟารมและลูกคานั้น เกิด
ไดจากความตองการและระดับความตองการของลูกคาเปนประการสําคัญ 

  สําหรับการขายตรงฟารมขนาดใหญจะไดเปรียบในการรวบรวมนกเขา
ชวาพันธุดีจากแหลงตาง ๆ ไวมากมายจึงเปนฟารมที่มีลูกคาจากตางประเทศนิยมมาเลือกซื้อนกเขา
ชวา นกเขาชวาที่มีราคาแพงอยูในปจจุบัน คือ นกเสียงดีและเสียงใหญ แตอีกดานหนึ่งก็จะมีนกโหล
จํานวนมากที่เกิดจากนกสายพันธุดีที่ไมไดราคาแพงตามคาดหวัง นกเขาชวาเหลานี้จะถูกสงขายเปน
นกราคาต่ํา โดยกอนจะเกิดวิกฤตการณโรคไขหวัดนก ผูเล้ียงนกเขาชวาจะขายนกเขาชวาที่เปนนก
โหลใหกับ ตลาดคนอินโดนีเซีย ตองการเปนจํานวนมาก เพราะคนอินโดนีเซียถือวานกเขาชวาเปน
สัตวนําโชคเมื่อไปทํางานที่ไหนก็มักจะเลือกซื้อนกเขาชวาไปเลี้ยงเปนสัตวนําโชค และเมื่อยายถ่ินก็
จะปลอยนกไป ทําใหมีการซื้อหานกโหลอยูเสมอ จากขอมูลขางตนทําใหมองเห็นกลยุทธในดาน
ความแตกตางในเรื่องของราคาของนกเขาชวา 

 2) การขายผานพอคาคนกลาง ซึ่งสวนใหญเปนลูกคาจากตางประเทศ 
โดยพอคาคนกลางจะเปนผูรับคําส่ังซ้ือจากลูกคาที่ประสงคจะเลี้ยงนกในประเทศของตน และตดิตอ
ทางโทรศัพทกับเจาของฟารมเพื่อคนหาวามีนกที่มีคุณสมบัติตรงกับความตองการของผูซ้ือ หากพบวา
ฟารมที่ติดตอนั้นมีนกเขาชวาตรงตามความตองการพอคาคนกลางจะทําการตกลง เดินทางมาซื้อที่ฟารม 
หรือใหทางฟารมนําสงไปใหทั้งทางรถไฟ และรถยนต  
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  สําหรับรายรับการคาผานพอคาคนกลางในปจจุบันเพื่อสงออกนกไปยัง
ตางประเทศนั้นเปนการสงออกโดยการลักลอบนําเขายังประเทศตาง ๆ เนื่องจากปจจุบัน ประเทศที่
นําเขา (มาเลเซีย อินโดนีเซีย และสิงคโปร) หามนําเขานกอยางเด็ดขาดยกเวนเพื่อการแขงขันในวัน
สําคัญเทานั้นที่มีการลักลอบซื้อขายนกในสนามแขงขัน สาเหตุของการหามนําเขาเนื่องจากการ  
แพรระบาดของไขหวัดนกและประเทศไทยก็เปนพื้นที่ที่มีการระบาดของไขหวัดนก การลักลอบ
นําเขามีทั้งนกที่มีราคาสูงเพื่อการแขงขัน และนกราคาต่ําเพื่อนําไปเลี้ยงเปนสิริมงคลของผูซ้ือตาม
ความเชื่อและผูที่ซ้ือนกเพื่อนําไปปลอยเปนการทําบุญ จากขอมูลในเรื่องการตลาดการขายผาน
พอคาคนกลางนั้น ตลาดสวนใหญจะมาจากตางประเทศเชน สิงคโปร อินโดนีเซีย และ นักธุรกิจใน
ประเทศไทยที่เล้ียงนกเขาชวาสวนใหญจะอยูทางภาคกลาง เชน กรุงเทพมหานคร นครปฐม เปนตน 
จึงทําใหมองเห็นถึงสภาพปญหาที่ตองการแกไขอยางเรงดวน จะตองหากลยุทธวิธีการที่จะทําให 
ตลาดที่ขายผานพอคาคนกลางที่สวนใหญพอคาคนกลางจะเปน คนไทยในพื้นที่นั้น ๆ ทําใหขาด
เงินหมุนเวียนในประเทศปละหลายลานบาท โดยกลยุทธวิธีที่ตองดําเนินการอยางเรงดวนคือ 
ยุทธศาสตรในเรื่อง ชองทางการจัดจําหนาย ที่ควรหันมาพูดคุยกันอยางจริงจัง ทั้งภาครัฐและ
ตัวแทนภาคประชาชน 
     3) การขายโดยวิธีการฝากขาย รูปแบบการขายแบบนี้เปนการเปดโอกาสให
ฟารมอื่นนํานกมาแขวนฝากไวที่ฟารมที่มีช่ือเสียงเพื่อใหลูกคาที่มาพักในฟารมดังกลาวไดฟงเสียงนก
โดยไมตองเดินทางไปยังฟารม หลาย ๆ แหงซึ่งเจาของฟารมจะมีรายไดเปนสวนแบงตามอัตราที่
ตกลงกันและเปนการชวยเหลือฟารมที่ยังไมมีช่ือเสียง 

  สําหรับชองทางการตลาดที่ถูกใชมากที่สุด คือ การซื้อขายตรงระหวาง
ฟารมและลูกคาเนื่องจากสวนใหญเปนการซื้อขายในประเทศ ที่ลูกคาสามารถเดินทางมาหาซื้อนก
ในพื้นที่ไดดวยตนเอง“…ปจจุบันลูกคานิยมซื้อนกเขาชวากันถึงฟารมเพราะจะฟงจากชื่อเสียงของ
ฟารม…” (สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก การซ้ือขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ วันที่  17 กันยายน  
2550) 
      รูปแบบการฝากขายนั้นจะมีเกือบทุกตลาดไมใชจะมีแคตลาดนกเขาชวา 
แตตลาดนกเขาชวานั้นนิยมกันเนื่องจากวา ผูซ้ือท่ีจะมาซื้อนกเขาชวานั้นจะมุงตรงไปที่ฟารมขนาด
ใหญที่มีการเลือกนกเขาชวาไดอยางหลากหลายทําใหเจาของฟารมขนาดเล็กไมสามารถนํานกเขา
ชวาของตัวเองไปขายได จึงจะตองมีการฝากขายนกเขาชวาในฟารมขนาดใหญสวนเรื่องกําไร
แลวแตเจาของนกเขาชวากับเจาของฟารมตกลงกันเอง 
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   1.2.2 มูลเหตุจูงใจการเลือกซื้อนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
  การเลือกซื้อนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลานั้นเปนการซื้อโดยผูซ้ือมี

มูลเหตุที่แตกตางจากการเลือกซื้อนกเขาชวาทั่ว ๆ ไป กลาวคือ ผูที่ซ้ือจะมีขอมูลที่เปนมูลเหตุของ
การตัดสินใจซื้อมากอน กลาวคือ การมีขอมูลลักษณะของนกเขาชวาที่ตรงกับความตองการ ความมี
ช่ือเสียงของฟารมที่เคยติดตอซ้ือขายกันมานานซึ่งจากการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพพบวา การ
ตัดสินใจในการเลือกซื้อนกเขาชวาของผูซ้ือนั้นจะตองมีมูลเหตุจูงใจ ดังนี้คือ 

 1) คุณภาพเสียงของนก  ผูซ้ือนกเขาชวานั้นมักเลือกนกที่มีเสียงดีตรงตาม
ความตองการของลูกคา ซ่ึงโดยทั่วไปนกที่มีเสียงดีมักมาจากพอแมนกสายพันธุดี การตัดสินใจซื้อ
สวนมากแลวขึ้นอยูกับความพอใจของลูกคาในการเลือกวาชอบแบบไหน เพราะนกมีเสียงหลาย
แบบ ทั้งเสียงเล็ก เสียงกลาง เสียงใหญ หรืออาจเลือกแบบเสียงของนกตามความนิยมในรูปแบบ
ของเสียงที่เปนที่ตองการของตลาด จากขอมูลเชิงคุณภาพพบวา นกเขาชวาเสียงใหญจะมีราคาดีกวา
นกเสียงกลางและเสียงเล็กในกรณีที่เปนนกมีความดีเหมือน ๆ กัน แตในสนามการแขงขันประกวด
เสียงนกเขาชวา มักจัดใหมีการแขงขันนกเขาชวาทั้ง 3 เสียงเสมอ นกที่ขันจังหวะชามีราคาดีกวานกขัน
จังหวะธรรมดาและจังหวะเร็ว นกที่ขันเสียงทายกังวานมาก มีราคาดีกวาทายกังวานนอย และเสียงทาย
ยาวท่ีมีความกังวานดีกวาเสียงทายสั้นที่มีความกังวาน รวมทั้งเสียงหนายาวดีกวาเสียงหนาสั้นดวย และ
นกที่มีความดีเหมือน ๆ กัน 5 จังหวะ จะนิยมมากกวา 4 จังหวะ และ 4 จังหวะจะนิยมมากวา  3 จังหวะ   
“…นกเสียงใหญจะราคาแพงกวาเสียงกลางหรือเล็กในกรณีที่นกเขาชวามีความดีเหมือนเสียงอื่น…”  
(สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก ลูกคาตางประเทศสนใจนกเขาชวาอําเภอจะนะ วันที่ 20 กันยายน 2550) 

 2)  ความนาเชื่อถือของฟารมหรือผูขาย เปนสิ่งสําคัญอีกอยางหนึ่ง เนื่องจาก
การซื้อขายบางครั้งลูกคามีความเชื่อมั่นในคุณภาพของฟารม และความสามารถของเจาของฟารม
ในการดูแลนกและการพัฒนาสายพันธุ โดยเฉพาะลูกคาเดิมและเครือขายของลูกคาเดิม สวนใหญจะ
ติดตอกับฟารมเนื่องจากไดรับการแนะนําตอ ๆ กันมาเปนที่ไววางใจในคุณภาพ ซ่ึงแตละฟารม
จะตองคงความไวใจ ความนาเชื่อถือใหคงอยูตลอดไป 
     3)  รางวัลนกเขาชวาที่ไดรับจากการแขงขัน เปนปจจัยสําคัญในการตัดสินใจ
ซ้ือนกเขาชวาเนื่องมาจาก ผูซ้ือนกเขาชวามีจุดประสงคสวนมากจะนําไปแขงขัน สาเหตุนี้เองเปน
แรงจูงใจที่ทําใหผูซ้ือนกเขาชวาคิดจะหาซื้อนกเขาชวาดี ราคาสูง ซ่ึงมักจะเปนนกเขาชวาที่ชนะ  
การแขงขันชิงถวยพระราชทานมาแลว เพื่อครอบครองเปนเจาของและสงเขาแขงขันในนามของ
ตนเองตอไป หากนกตัวนั้นแขงขันชนะรางวัลใด ๆ ก็ตาม ก็สามารถสรางความปติยินดีอยางสูงตอ
เจาของ แตหากไมชนะคนกลุมนี้ก็จะแสวงหานกดีตัวใหมตอไปอีก  
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 4)  รูปรางลักษณะของนก การเลือกซื้อของลูกคาบางคนสังเกตหนาอก ถา
หนาอกตรงนกสามารถฝกได ถาหนาอกของนกเบี้ยวน้ําเสียงของนกไมดี ลูกคาบางกลุมเลือกซื้อนก
หางสั้นเนื่องจากมีความเชื่อวา นกหางยาวไมคอยสู “…คนที่เลนนกก็ตองมีวิชาในตัวแลว ตองดู
รูปราง  ดูขนกับหางวามีสีเขมไหม ถามีสีเขม อกยอยแสดงวานกสู นกไมสูหางจะบาน…” 
(สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก การซื้อขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ   วันที่  17 กันยายน  2550) 

   5)  คําแนะนําของเพื่อนและคนกลางที่แนะนําใหไปยังฟารมตาง ๆ หรือผูที่
เปนนายหนา ซ่ึงการซื้อขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลานั้น คือการติดตอคบหาเปน
เพื่อนกันมายาวนานของลูกคากับฟารม ทําใหเกิดความไววางใจตอกันที่จะตกลงซื้อหานกเขาชวา
ราคาแพง ๆ โดยไมตองวิตกกังวลหรือมีความเสียงตอการตัดสินใจแตละครั้ง 

    สําหรับมูลเหตุจูงใจขางตนนั้นสามารถสรุปไดวา การตัดสินใจในการ
เลือกซื้อนกเขาชวานั้นอยูที่ความตองการของแตละคนวาซื้อนกเขาชวาชอบคุณสมบัติของนกเขา
ชวาเปนอันดับแรกจึงจะตัดสินใจซื้อ อยางไรก็ตามถึงแมฟารมเหลานี้จะทําธุรกิจ แตทุกฟารมตางมี
ความรัก ความชอบนกเขาชวาเปนพื้นฐาน ส่ิงสําคัญของวงการนี้จึงไมไดอยูที่ตนทุนหรือกําไร แต
อยูที่ความพึงพอใจของผูซ้ือและผูขายเทานั้น 

 1.2.3 การกําหนดราคานกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
      เนื่องจากนกเขาชวาเปนสิ่งมีชีวิตซึ่งเปนเรื่องที่ยากที่จะกําหนดราคาใหคงที่

เสมอ สําหรับนกเขาชวานั้นขึ้นอยูกับความตองการของตลาดซึ่งมีปจจัยดังนี้คือ 
 1)  คุณภาพเสียงของตัวนก สําหรับคุณภาพเสียงนกเขาชวานั้นเปนตัวกําหนด

ราคาในการซื้อขายเพราะวานกเสียงดีราคาก็ดีไปดวยจากขอมูลเชิงคุณภาพพบวา นกเขาชวาอําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลาจะผลิตนกเขาชวาใหตรงกับความตองการของลูกคา คือ กลุมลูกคาประเทศ
อินโดนีเซีย นิยมนกเพลงจังหวะดี กลุมลูกคาประเทศมาเลเซีย นิยมนกเขาชวาที่ชนะการแขงขัน
กลุมลูกคาประเทศสิงคโปร นิยมนกสายพันธุดี ราคาแพง กลุมลูกคาคนไทย นิยมนกเพลง คือ 
จังหวะ เสียงดี เหมือนกลุมอินโดนีเซีย  

“…ลูกคามาเลเซียเขามาที่ฟารมแลวถามหานกเขาชวาที่ชนะแลวก็ตกลงซื้อ
เลยเพราะเขาบอกวาติดตามมาหลายสนามแลวชนะเปนประจําแสดงวานกเสียงดี…” 

       สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก 
การซื้อขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 

                                                                                                   วันที่  17  กันยายน  2550 
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 2) สายพันธุพอแม หากคุณภาพเสียงของพอแมนกดี จะสงผลตอราคาที่จะขาย
จากขอมูลเชิงคุณภาพพบวา ในการตัดสินใจซื้อนกเขาชวานั้นผูซ้ือนกเขาชวาโดยทัว่ไปทราบถงึองคความรู
ดั้งเดิมวา หากพอแมดี ลูกก็จะดีตามไปดวยแตก็ไมไดหมายความดีทั้งหมดก็มีไมดีบางแตถาหากมีนกดี
แค 1 นกก็สามารถทําใหเจาของนกเขาชวารวยไดเพียงแคขามคืน และสาเหตุนี้เองเปนเหตุผลที่ทําให 
เจาของฟารมที่มีช่ือเสียงเสาะแสวงหาสายพันธุที่ดีมาผสมไวในฟารมของตัวเองเพราะเปนแรงจูงใจ
ทําใหผูที่สนใจมาตามหากันถึงฟารมถึงแมวาการเดินทางจะยากลําบากก็จะตองไปเสาะแสวงหามาให
ไดเปนเจาของ  “…ผมกลาเสี่ยงเพราะวาพอแมดีลูกก็อาจมีดีเหมือนกัน…”  (สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก 
ลูกคาตางประเทศสนใจนกเขาชวาอําเภอจะนะ วันที่ 20 กันยายน  2550) 
     3)  อายุของนก ก็เปนปจจัยหนึ่งในการกําหนดราคา โดยทั่วไปนกอายุ
ตั้งแต 3 เดือนสามารถลงสนามแขงได ซ่ึงหากพบวานกเขาชวานี้อายุมากขึ้นแลวมีอนาคตเสียงดี 
ราคาก็ยิ่งสูงไปดวย หากซื้อนกเขาชวาในชวงอายุนอยราคาก็ถูกกวา ทําใหนักเก็งกําไรหรือนัก
คาดคะเนที่สะสมองคความรูมานานจะสามารถทราบถึงราคาของนกเขาชวาในอนาคตขางหนาได  

 4)  รูปรางลักษณะของนก สังเกตหนาอก ถาหนาอกตรงนกสามารถฝกได 
หนาอกเบี้ยวน้ําเสียงไมดี จากขอมูลเชิงคุณภาพในเรื่องลักษณะนกเขาชวานั้นในเรื่องของหนาอก
นกเขาชวาหากมีหนาอกเบี้ยวทําใหการเปลงเสียงของนกเขาชวาผิดเพี้ยนไมดีเทากับนกเขาชวาที่มี
หนาอกตรงที่มีพลังในการออกเสียงขันนกเขาชวามากกวา 

  ปจจัยในการกําหนดราคานั้นจะตองขึ้นอยูกับความนิยมในแตละสมัยซ่ึง
ในเรื่องราคาก็จะไมแนนอน ดังเชนสมัยกอนเลนนกเขาชวาตามลักษณะตํารา แตปจจุบันนิยมเลน
นกเขาชวาเสียงเพื่อการแขงขันทําใหเวลาซื้อนกเขาชวาในปจจุบันจะตองมองถึงสาเหตุที่จะทําให
นกเขาชวาเรานั้นเสียงดีกลาวคือลักษณะของนกเขาชวาตองมี หนาอกตรง มีสายพันธุมาจากพอแม
พันธุดีก็จะทําใหนกเขาชวาราคาดีตามไปดวย 

 
1.3 การหมุนเวียนทางการเงินของตลาดนกเขาชวา รายไดของฟารมนกเขาชวานั้นมีความ

แตกตางกันขึ้นอยูกับปจจัยดังตอไปนี้ 
    1.3.1 การหมุนเวียนทางการเงินของฟารมแตละฟารมมีความแตกตางกัน ทั้งนี้ขึ้นอยู
กับขนาดของฟารมและกิจกรรมของแตละฟารม บางฟารมมีการผสมพันธุนกเขาชวาอยางเดียว บาง
ฟารมมีการรับฝากเลี้ยงนกเขาชวา ทําใหรายไดจากการเลี้ยงนกเขาชวามาจากหลายทาง  
    1.3.2 รายไดของฟารมปจจุบัน ฟารมสวนใหญมีรายไดลดลงอยางมาก สาเหตุ
หลักคือ ปญหาโรคไขหวัดนก ที่ทําใหตางประเทศทั้งมาเลเซีย อินโดนีเซีย สิงคโปร หามไมใหมี
การนําเขาเคลื่อนยายสัตวปกทุกชนิด สงผลกระทบตอฟารมนกเขาชวาเปนอยางมาก ทําใหการ
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คาขายกับตางชาติในปจจุบันมีลักษณะของการลักลอบนําเขาไป โดยการซื้อขายผานนายหนา อยางไร  
ก็ตามวิธีการดังกลาวมีความเสี่ยงสูงมาก เพราะหากทางการจับไดอาจถูกจําคุกถึง 3 ป ดังนั้นแม
ความตองการของลูกคาชาวตางชาติจะยังมีอยูมาก แตก็ไมอาจจําหนายนกในตลาดตางประเทศได 
รายไดหลักของฟารมจึงมาจากการจําหนายภายในประเทศเทานั้น และการขายนกไปยังตางประเทศ
มีอีกทางหนึ่งคือ การนํานกเขาไปแขงขันในชวงเทศกาลและวันสําคัญที่ทางรัฐบาลของประเทศ  
นั้น ๆ จัดขึ้น จะอนุญาตใหมีการนํานกเขาไปแขงขันไดและทําการซื้อขายในสนามแขงขัน 
  

 “…อยากใหรัฐรีบเรงเจรจาเพราะความตองการที่จะซื้อนกเขาชวาอําเภอ
จะนะมีมาก จากลูกคาชาวตางประเทศแตเขาไมได แตนกเขาชวาประเทศมาเลเซียเขา
ประเทศอินโดนีเซียไดเปนเพราะอะไร…” 

        สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก 
               การซื้อขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 

                                                                                                   วันที่  17  กันยายน  2550 

 
    1.3.3 คาใชจายของฟารมสวนใหญเปนคาใชจายที่เกิดจากคนดูแลนก คาอาหารนก 
ประมาณคาใชจายในการนํานกไปรวมแขงขันตามสนามตาง ๆ และการซื้อพอแมพันธุนกมาผสมพันธุ 
ซ่ึงแตละฟารมจะมีคาใชจายในสวนนี้สูงมากและสูงที่สุดนับลานบาท หากตลาดนกเขาชวาในขณะนี้
ยังไมคึกคักอาจจะทําใหอาชีพการเลี้ยงนกเขาชวาสูญหายไปในที่สุด 

  สําหรับในเรื่องการหมุนเวียนทางดานการเงินของตลาดนกเขาชวานั้นขึ้นอยู
กับปจจัยหลายประการดังเชน ขนาดของฟารม หากเปนฟารมขนาดใหญจะมีลูกคาใหความสนใจ
มากกวาเพราะมีใหเลือกหลายระดับราคายิ่งฟารมไหนมีนกเขาชวา ติดรางวัลบอยก็จะมีลูกคาสนใจ
มากขึ้น นอกจากนี้ปจจัยภายนอกก็เปนสวนสําคัญเพราะหากมีขาวการแพรระบาดโรคไขหวัดนก
เปนประจําก็ยิ่งทําใหตลาดนกเขาชวายิ่งซบเซาลงไปดวย 

 
1.4 การสรางความเปนเอกลักษณเฉพาะของการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ  
      นกเขาชวาอําเภอจะนะยังคงความมีช่ือเสียงอันดับหนึ่งอยูได เนื่องจากเมื่อพัฒนา    

สายพันธุนกแลวสวนใหญนกที่ไดออกมาเปนนกดีมีคุณภาพตรงกับสมัยนิยมมาตลอด ทั้งในดาน
น้ําเสียง ความไพเราะ การถายทอดพันธุ หรือการนําไปแขงขัน นกเขาชวาจากอําเภอจะนะสราง
ความโดดเดนในวงการไดทุกป ทําใหเปนตราสัญลักษณแหงความเชื่อมั่นของคนทั่วไปวานกจะนะ
ดีที่สุดและฟารมตาง ๆ เองก็มีเอกลักษณเฉพาะของฟารมเนื่องจากมีช่ือเสียงจากการแขงขันและ
เจาของฟารมซึ่งเปนผูที่มีความรูความสามารถเปนที่นาเชื่อถือของบุคคลทั่วไป “…ผมเชื่อในสาย
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พันธุนกเขาชวาจะนะเพราะวาซื้อทุกครั้งติดรางวัลทุกครั้งเลย… ”(สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก ลูกคา
ตางประเทศสนใจนกเขาชวาอําเภอจะนะ วันที่ 20  กันยายน  พ.ศ. 2550) 

 เอกลักษณเฉพาะของการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลานั้นคือการสั่งสม
องคความรูในเรื่องการพัฒนาสายพันธุใหตรงกับความตองการของตลาดอยูเสมอ เปนการสราง
ความเชื่อมั่นใหกับผูซ้ือนกเขาชวาประกอบกับอําเภอจะนะเปนแหลงที่มีการเลี้ยงนกเขาชวามาก
ที่สุดในประเทศไทย โดยเฉพาะอยางยิ่งการเลี้ยงนกเขาชวาเพื่อการแขงขัน นอกจากนี้ยังมีการ
พัฒนาสายพันธุตรงกับความตองการของตลาดนกเขาชวาเสมอ และเอกลักษณอีกอยางที่คนจะนะมี
ก็คือ ความมีน้ําใจกวางขวางทั้งในการตอนรับลูกคา ผูมาเยือนและซื้อนกเขาชวา ดวยการใหบริการ
ที่พัก อาหารและการพาไปเลือกหานกจากฟารมทุกแหงโดยไมมีการแกงแยงกีดกัน ทําใหลูกคารูสึก
ประทับใจและมีความสุขที่จะไดมีโอกาสเลือกตามความพึงพอใจสูงสุดของตน 

 
1.5 ความตองการชวยเหลือจากภาครัฐ  

   จากการสัมภาษณผูใหขอมูลหลักไดทราบถึงปญหาที่กลุมผูเล้ียงนกเขาชวาตองการให
ทางภาครัฐชวยเหลือดังนี้  

 1.5.1 การเจรจากับตางประเทศเพื่อเปดชองทาง ทางการคา ฟารมสวนใหญ (จาก
ผูใหขอมูลหลักในเรื่ององคความรูนกเขาชวา) ตองการใหมีการเจรจาเปดชองทางการคากับประเทศ
เพื่อนบานใหไดอยางรวดเร็ว และใหมีการประชาสัมพันธเกี่ยวกับไขหวัดนกเพื่อใหเปนที่ยอมรับ
ของชาวตางประเทศในเรื่องความปลอดภัยจากไขหวัดนก เนื่องจากการที่ไมสามารถสงออกนกได
ทําใหรายไดของฟารมลดลงอยางมาก ทําใหวงการนกเขาชวาซบเซาไป ซ่ึงหากปญหาตลาด
ตางประเทศไดรับการแกไข วงการนกเขาชวาก็จะกลับมาคึกคักอีกครั้ง เพราะฟารมสวนใหญยังคง
ทําการพัฒนาสายพันธุอยูตลอดเวลาดวยความสุขในการผสมพันธุนก การฟงเสียงนก และความ
ตองการอนุรักษศิลปวัฒนธรรมทองถ่ิน 

“…ตองการใหมีการเจรจาเปดชองทางการคากับประเทศเพื่อนบานใหให
สามารถสงออกไดเชนเดียวกับการสงออกไก เพราะมูลคาการตลาดที่สูญหายไป
กวารอยละ 70…” 

 สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก 
      การซื้อขายนกเขาชวาในอําเภอจะนะ                                                        

วันที่  17 กันยายน  2550 
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 2)   การแกปญหาความไมสงบในพื้นที่ภาคใตเปนความตองการใหรัฐ
แกปญหาความไมสงบในพื้นที่ 3 จังหวัดชายแดนภาคใต อยางจริงจังเนื่องจากลูกคาที่เปนชาว
ตางประเทศไมกลาเดินทางเขามาในพื้นที่ และการแนะนําใหมีการแกปญหาโดยการแกปญหา
เศรษฐกิจและสงเสริมการศึกษาใหประชาชนมีความรู 

 
 “…ขณะนี้กําลังมีความซบเซาของเศรษฐกิจและวงการนกเขาชวาเปนอยาง 

มาก เนื่องมาจากปญหาโรคไขหวัดนกที่ทําใหไมสามารถสงออกนกไปยัง
ตางประเทศได แตที่สําคัญยิ่งกวา ก็คือปญหาความรุนแรงจากสถานการณ
ความไมสงบ ในพื้นที่ชายแดนภาคใต ทําใหชาวตางชาติไมกลาจะเขามาในพื้นที่
ภาคใต ทําใหยิ่งเกิดภาวะเศรษฐกิจในพื้นที่ซบเซาหนักขึ้น…” 

   สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก 
 ลูกคาตางประเทศสนใจนกเขาชวาอําเภอจะนะ 

        วันที่ 20  กันยายน 2550 

 
 3)   การสงเสริมอาชีพเปนความตองการใหรัฐสงเสริมการประกอบอาชีพที่

ตอเนื่องจากการเพาะพันธุนกเขาชวา ซ่ึงไดแก การทํากรงนก โดยมีความตองการใหรัฐจัดหาวัตถุดิบ
ในการทํากรงนก เชน หวายเปนตน “…ตองการใหรัฐบาลชวยสนับสนุนในอาชีพการเลี้ยงนกเขาชวา
และอาชีพที่เกี่ยวโยงเชื่อมโยงดวย...” (สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก เกี่ยวกับองคความรูดั้งเดิมของการ
เล้ียงนกเขาชวา วันที่ 20 สิงหาคม 2550) 
      จากสภาพปญหาตลาดนกเขาชวาอําเภอจะนะ ปญหาที่ผูเล้ียงนกเขาชวา
ตองการใหแกไขอยางเรงดวน คือ ตองการใหมีการเจรจาเปดชองทางการคานํานกเขาชวาเขา
ประเทศเพื่อนบานไดสรางความเชื่อมั่นใหกับลูกคาชาวตางประเทศและในประเทศในเรื่องความไม
สงบใน 3 จังหวัดชายแดนภาคใต และตองการใหรัฐบาลสงเสริมการประกอบอาชีพที่เกี่ยวของกับ
นกเขาชวาเพื่อที่จะทําใหตลาดนกเขาชวาอําเภอจะนะกลับมาคึกคักอีกครั้งหนึ่งประกอบกับขอมูล
ในเชิงปริมาณที่กลุมเลี้ยงนกเขาชวาเรียกรองใหรัฐบาลแกไขอยางเรงดวน 
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2.  แนวทางการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา  
 

การสรางการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลาเกิดขึ้นจากการสั่งสม
องคความรูการเลี้ยงนกเขาชวาจนกลายเปนการสรางความเปนเอกลักษณเฉพาะของการเลี้ยงนกเขาชวา 
ซ่ึงชาวอําเภอจะนะไดเช่ือมโยงองคความรูตาง ๆ การสรางการตลาดและในงานวิจัยนี้ไดวิเคราะห
นํามาเปนแนวทางในการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา และไดนําสวนประสม
ทางการตลาด (หรือทฤษฎี 4P) ดังนี้ 

 
2.1 “นกเขาชวา” ผลิตภัณฑหรือสินคา (Product) ของอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา  
 ผลิตภัณฑหรือสินคาที่สําคัญของการกําหนดยุทธศาสตรตลาดครั้งนี้ คือ “นกเขาชวา” 

ซ่ึงยุทธศาสตรสําคัญสําหรับตัวสินคานั้น ตองไปในลักษณะที่ผูบริโภคไดซ้ือสินคาจากกลุมของ
ผูผลิตสินคาแลวทําใหผูผลิตไดรับผลกําไร เพื่อใหสินคาที่ผลิตขึ้นสามารถบรรลุถึงบทบาทและมี
คุณภาพจนเปนที่ยอมรับจากลูกคาได จะมีองคประกอบอยูหลายประการ คือ 
   2.1.1 รูปแบบ นกเขาชวาเปนสินคาที่มีลักษณะภายนอกเหมือนกันหมด เสียงก็ออกมา
ใกลเคียงกัน อยางไรก็ตาม ผูที่มีความสนใจเทานั้นที่จะรูวาลักษณะของนกที่ดีและตรงตามความ
ตองการของตลาด ซ่ึงจากการศึกษาขอมูลจากการสัมภาษณผูใหขอมูลหลักในเชิงลึก พบวา รูปราง
ลักษณะของนก สังเกตหนาอก ถาหนาอกตรงนกสามารถฝกได หนาอกเบี้ยวน้ําเสียงไมดี  
   2.1.2 ยี่หอ นกเขาชวาของจะนะเปนที่นิยมและเปนที่รูจักของบุคคลทั่วไปที่ใหความ
สนใจการเลี้ยงนกเขาชวา และรูจักกันในนามของพื้นที่ที่มีการเลี้ยงและเพาะพันธุนกเขาชวาที่มีสาย
พันธุดีมากที่สุด ดังนั้นชื่อ “นกเขาจะนะ” จึงเปนยี่หอของสินคานี้ไดดีที่สุด และนํามาซึ่งราคาที่
ไดรับคอนขางสูงเมื่อเทียบกับนกเขาชวาจากแหลงอ่ืนๆ 
   2.1.3 การบรรจุหีบหอ สําหรับสินคานกเขาชวานั้น ประเด็นของการหีบหอ คงเปน
อะไรไมได นอกจากกรงนก ซ่ึงถือเปนเอกลักษณสําคัญอยางหนึ่งของการตลาดนกเขาชวา การผลิต
นกเขาชวา ตองทําควบคูกับการผลิตกรงนก ซ่ึงวัสดุในการผลิตนั้น กลุมผูผลิตจะนําเอาหวายมาทํา
กรงเปนหลัก และพยายามที่จะรักษาศิลปวัฒนธรรมของทองถ่ินในการออกแบบกรงนก ตลอดจน
รูปแบบที่เปนเอกลักษณของอําเภอจะนะเอาไวมากที่สุด 
   2.1.4 การใหบริการ ซ่ึงเปนสวนประสมอยางหนึ่งที่จะทําใหสินคาไดรับความสนใจ 
และนําไปสูความพึงพอใจในการซื้อขายระหวางผูผลิตและผูซ้ือทั้งสองฝาย การตอนรับที่เปน
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กันเองเปนบริการที่ผูขายในอําเภอจะนะยึดถือกันมานาน ซ่ึงสะทอนจากเสียงของผูมาเยือน ไมวาจะ
เปนผูมาเยี่ยมชม และผูที่ตั้งใจมาเลือกซื้อนกโดยตรง 
   2.1.5 การรับประกัน ในการซื้อขายนกเขาชวาอําเภอจะนะ การรับประกันสินคา 
(นกเขาชวา) มีการใชกันบางในบางฟารม โดยรับประกันหากผูซ้ือ นํานกไปแลวไมไดคุณภาพ
ตามที่ตองการ ทางฟารมยินดีที่จะเปลี่ยนนกตัวใหมให อยางไรก็ตาม ลักษณะดังกลาวจะไมเกิดขึ้น
บอยนัก  “…ทางฟารมของเรามีการรับประกันสินคาไมพอใจยินดีใหเปลี่ยนนกเขาชวาคืน…” 
(สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก เกี่ยวกับองคความรูดั้งเดิมของการเลี้ยงนกเขาชวา วันที่ 20  สิงหาคม  
พ.ศ. 2550) ในการจัดทําแผนยุทธศาสตรของสินคา จําเปนตองใชขอมูลดังกลาวขางตน เปนพื้นฐาน
ในการกําหนดยุทธศาสตร โดยอาจจะแยกออกเปนแตละทองถ่ิน สินคาจะตองเปนสินคาที่มีความ
พิเศษอยูในตัวเองเปนอยางมาก และมีการใชความสามารถทางดานเทคโนโลยีเขามาชวย ดังนั้น
สําหรับกลุมที่ไมมีเงินทุนที่พอเพียง หรือเปนกลุมที่ไมไดรับการสงเสริมสนับสนุนเงินทุนแลวก็จะ
ทําใหเกิดปญหาอุปสรรคขึ้นมาได แตหากในอนาคตถาทําการตลาดโดยยึดเอาตลาดทองถ่ินเปน
ตลาดเปาหมายก็จะทําใหมีการจัดการบริหารที่มีประสิทธิภาพที่ดีขึ้นได ถาทุกกลุมที่เขามารวมใน
การดําเนินการไดนําเอาทฤษฎีการบริหารจัดการ การตลาดไปเปนตัวกําหนดในการวางโครงการให
เปนจริงแลว ก็จะเกิดการทํางานที่เปนขั้นเปนตอน (Step by Step) และหากมีการฝกฝนจนเกิดความ
คลองแคลวในตลาดในระดับทองถ่ินเปนอยางดีแลว ก็จะทําใหเกิดการพัฒนาขยายตัวจากระดับ
ทองถ่ินไปสูระดับประเทศ และจากระดับประเทศก็จะกาวไปสูระดับนานาชาติ หรือระดับโลกใน
ที่สุด ซ่ึงทุกกลุมจะตองพิจารณากําหนดแนวทางเดินของแตละกลุมวาจะดําเนินไปในทิศทางใดดวย
ตัวเอง กลวิธีที่จะสงเสริมการขายยังมีอีกหลายรูปแบบ แตอยางไรก็ตามในกรณีที่บางกลุมไมไดมี
ยุทธศาสตรหรือยังไมมีความชัดเจนในการทําการตลาดแลว จะทําใหกลุมนั้นๆ ไมสามารถสื่อสาร
หรืออธิบายขอมูลที่จําเปนเกี่ยวกับสินคาไปถึงลูกคาได และอีกประเด็นหนึ่งที่สําคัญคือคุณภาพของ
สินคากับยอดในการจําหนายจะมีอิทธิพลตอการสงเสริมการขายเปนอยางยิ่ง ตามที่ไดอธิบายไปใน
ขางตนแลว ที่เรียกวายุทธศาสตร 4P นั้นก็ถือกําเนิดมาจากตัวยอของคําวา Product หรือสินคา Price 
หรือราคา Place หรือสถานที่ในการจําหนาย และ Promotion การสงเสริมการขาย เปนคําที่สามารถ
ทําความเขาใจไดงาย  
 

2.2 “นกเขาชวา” การกําหนดราคา (Price) ขึ้นอยูกับคุณลักษณะของนกเขาชวา  
      การกําหนดราคา “นกเขาชวา” ซ่ึงเปนผลิตภัณฑหรือสินคานั้นเปนสิ่งที่มีเงื่อนไขอยูใน

ตัวมันเองกอนแลว คือเปนสินคาที่ “ที่มีชีวิต” ทําใหไมสามารถกําหนดราคาไดงายซึ่งแตกตางจาก
สินคาทั่วๆ ไป อยางไรก็ตาม นกเขาชวาในอําเภอจะนะนั้นสามารถกําหนดจากปจจัยดังนี้ 
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   2.2.1 คุณภาพเสียงของตัวนกวาตรงกับความตองการของตลาดหรือความพอใจของ
ลูกคา ซ่ึงนกที่เสียงใหญจะสามารถขายไดในราคาแพง แตคอนขางหายาก และโดยทั่วไปนกตัวผูจะ
มีน้ําเสียงที่ดีกวานกตัวเมีย และสงผลถึงราคาที่แพงกวาตามไปดวย  “…เวลาลงสนามไมคอยมีนก
เพศเมียเขาแขงขันเพราะเวลาแขงขันจะขันสูกับนกเขาชวาเพศผูไมได แตถาหากนกเพศเมียเปนลูก
ของนกเขาชวาที่มีช่ือเสียงก็จะมีคนจองน้ําไปผสมพันธุ สรางมูลคาเพิ่มใหกับนกเขาชวา…”
(สัมภาษณ  ผูใหขอมูลหลัก ลูกคาตางประเทศสนใจนกเขาชวาอําเภอจะนะ วันที่ 20 กันยายน  
2550) 
   2.2.2 สายพันธุพอแม ซ่ึงหากคุณภาพเสียงของพอแมนกดี จะสงผลตอราคาที่จะขาย
ซ่ึงเหตุผลดังกลาวก็สอดคลองกับขอมูลในเรื่องพอแมพันธุดีราคาแพงทําใหตนทุนในการคาก็สูง
ตามไปดวย 
   2.2.3 อายุของนก ก็เปนปจจัยหนึ่งในการกําหนดราคา โดยทั่วไปนกอายุตั้งแต 3 เดือน
สามารถลงสนามแขงได หากอายุเร่ิมมากนกเขาชวาก็เร่ิมแพง สําหรับผูมีรายไดไมมากควรเริ่มเลี้ยง
นกเขาชวาตั้งแตอายุนกเขาชวายังนอย เพื่ออนาคตขางหนาหากนกเขาชวาขันก็จะไดกําไรจากนกเขาชวา 
   2.2.4 รูปรางลักษณะของนก สังเกตหนาอก ถาหนาอกตรงนกสามารถฝกได หนาอก
เบี้ยวน้ําเสียงไมดี เปนเรื่องปรกติอยูแลววาหากนกเขาชวามีรูปรางที่ผิดเพี้ยนไปก็จะทําใหเสียงไมดี
ก็ควรเลือกนกเขาชวาที่มีรูปรางดี อกยอย หางสั้น จะทําใหนกเขาชวานั้นมีราคาขึ้นมา 
     ดังนั้นในเรื่องของราคานั้น นกเขาแตละตัวจะมีราคาที่แตกตางกัน ขึ้นอยูกับ
ปจจัยที่มาเปนตัวกําหนดดังกลาว เพราะฉะนั้นในการกําหนดยุทธศาสตรดานราคานั้น จะตองรักษา
เอกลักษณของความเปนนกเขาชวาอําเภอจะนะไวใหได โดยการตั้งเปาหมายทางการตลาด ราคา
ตนทุนรวมทั้งความตองการของตลาด เงื่อนไขในการแขงขันสภาพแวดลอมตาง ๆ ของตลาดซึ่งเรา
จะตองทําความเขาใจปจจัยตาง ๆ เหลานี้ใหเปนอยางดี นอกจากนั้นจะมีบางจุดที่ทําใหไมสามารถ
คํานวณตนทุนคาใชจายที่เกิดขึ้นจากกระบวนการผลิตได สงผลใหส่ิงเหลานั้นจะเปนปญหาใหญ
เมื่อเราคิดที่จะสงสินคาออกไปสูตลาดที่มีการแขงขันกันสูง ดวยเหตุนี้ การทําการตลาดจึงตอง
คํานึงถึงตลาดที่มีการแขงขันกันสูงๆ โดยเราจะตองพยามยามจับตาดูทิศทางที่แนนอนของผูบริโภค 
สินคาที่มีความเหมาะสมกับตลาดเปาหมายที่มีผูบริโภคเปนจํานวนมาก ๆ ก็เปนปจจัยที่สําคัญอีก
อยางหนึ่ง และสิ่งที่ขาดไมไดคือการรวบรวมขอมูลขาวสารเกี่ยวกับตลาดที่เปนเปาหมาย 
นอกจากนั้นแลวจะตองคิดวางแผนในการแขงขันดวยโดยเฉพาะตลาด ประเทศเพื่อนบานที่อยู
ใกลเคียงกับเราเขาก็เล็งตลาดเดียวกันกับเรา หรือเล็งตลาดที่เปนเดียวกับเปาหมายของเรา ซ่ึงทําให
เราไมสามารถหลีกเลี่ยงการแขงขันทางดานการตลาดกับประเทศเหลานั้นไดเลย และโดยปกติ
ทั่วไปแลวการคิดหาวิธีการลดตนทุนในการผลิตเปนสิ่งที่สําคัญ นอกจากนั้นเรายังตองคิดตอไปอีก
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วาเราจะสูกับคูแขงโดย สูทางดานราคา หรือวาสูโดยใชยุทธศาสตรของตัวสินคา (สูดวยตัวสินคา) 
ซ่ึงทั้งสองเรื่องที่กลาวมาถือวาจะเปนหัวขอที่สําคัญที่เราจะตองคิดหาทางแกไขตอไปขอยกตัวอยาง
ขึ้นมาเชน ในการแขงขันไมใชเราเพียงแตจะนึกถึงเพียงแคตัวผลิตภัณฑแตอยางเดียวเทานั้น เราควร
ที่จะนึกตอไปถึง “สินคาที่คูแขงของเราไมสามารถผลิตได” 

 
2.3 “นกเขาชวา” การสรางชองทาง และสถานที่ (Place) ในการพบปะระหวางผูซ้ือและผูขาย 
 จากการสัมภาษณในเรื่องการสรางชองทาง และสถานที่ในการพบปะระหวางผูซ้ือและ

ผูขายนั้นสามารถสรุปไดดังนี้คือ 
   2.3.1 ตลาดในประเทศ มีสถานที่ซ้ือ-ขายในปจจุบัน มี 2 ประเภท คือ  
     1) สนามแขงขัน ซ่ึงนับวาเปนสถานที่ที่ ผูนํานกเขาไปแขงขันและ  
ผูตองการซื้อนกเปนที่ทราบกันวา การนํานกเขาไปในสนามแขงขันเปนการเปดตลาดเพื่อการ ซ้ือขาย โดย
ใหสนามแขงขันเปนสถานที่จําหนายนกเนื่องจากผูที่ตองการซื้อสามารถเขาไปเลือกชมนกไดอยาง
หลากหลาย เนื่องจากมีนกจากฟารมตาง ๆ มาใหเลือกมาก  
     2) ฟารม เปนสถานที่ซ้ือ-ขาย ที่ผูซ้ือสามารถเขาถึงแหลงผลิตนกโดยตรงและ
สามารถสังเกตสภาพทั่วไปในการผลิตและการเลี้ยงดูนก แตการเขามาถึงฟารมนั้นจะเปนการติดตาม
สายพันธุนกที่เขาแขงขันจากสนามตาง ๆ และจากชื่อเสียงของฟารมที่มีการบอกตอกันมา 
   2.3.2 ตลาดตางประเทศ มีสถานที่ซ้ือ-ขายในปจจุบัน มี 2 ประเภท คือ  
     1)  การขายผานพอคาคนกลาง เปนการสงออกนกไปยังลูกคาในตางประเทศ 
โดยพอคาคนกลางจะเปนผูรับคําสั่งซ้ือจากลูกคาที่ประสงคจะเล้ียงนกในประเทศตาง ๆ โดยมีการ
ติดตอทางโทรศัพทกับเจาของฟารมเพื่อคนหาวามีนกที่มีคุณสมบัติตรงกับความตองการของผูซ้ือ 
หากตกลงกันไดก็จะเดินทางมาซื้อที่ฟารม หรือใหทางฟารมนําสงไปใหทั้งทางเครื่องบิน และ
รถยนต   
     2)  การซื้อขายนกในสนามแขงขัน สามารถทําไดเฉพาะการจัดการแขงขันของ
รัฐบาลในประเทศนั้น ๆ ที่อนุญาตใหมีการนํานกเขาประเทศในนามของการแขงขัน แตมีการ
ลักลอบซื้อขายนกในสนามแขงขันเทานั้น  

 2.3.4 “นกเขาชวา” การสงเสริมการขาย (Promotion) ที่เนนความเปนเอกลักษณ
เฉพาะตัว 

 กิจกรรมในการสงเสริมการขาย ดวยการโฆษณา ประชาสัมพันธในการทํา
การตลาดนกเขาชวาในพื้นที่อําเภอจะนะ มี 2 แนวทางคือ 
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 1) การประสัมพันธโดยการนํานกไปแขงขันในสนามแขงขันตาง ๆ และนกที่
ไดรับรางวัลจะยิ่งเปนการรับประกันคุณภาพของนก 

 2)   นายหนา เปนผูที่มีอิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อของผูซ้ือ โดยนายหนาเปนผูที่
คอยใหคําแนะนําแกผูซ้ือและจัดหานกใหตรงกับความตองการของลูกคา 

    นอกจากนี้ กลยุทธของฟารมบางฟารม มีการอํานวยความสะดวกใหแกผูมา
เยี่ยมชม ตลอดจนลูกคาที่ตองการมาดูนก โดยการจัดที่พักในลักษณะของโฮมสเตยเพื่อบริการใหแก
ลูกคา ที่ตองการเฝาฟงเสียงของนก ในการตัดสินใจซื้อ 
 

3.  ความคิดเห็นตอยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา 
 
การนําเสนอผลการวิจัยนี้เปนการนําเอาแนวทางการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยง

นกเขาชวา มาสอบถามความคิดเห็นของผูเล้ียงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ซ่ึงมีทั้งหมด4 
ดาน คือ 1) สภาพทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 2) ปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาด
ของนกเขาชวา  3) ความคิดเห็นตอแนวทางการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา
และ 4)  ขอมูลเกี่ยวกับขอเสนอแนะเกี่ยวกับการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา
ดังนี้  

 
  ตอนที่ 1 ผลการวิเคราะหขอมูลเก่ียวกับสภาพทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 

   1) ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
    การวิเคราะหเกี่ยวกับขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม ซ่ึงประกอบดวยขอมูล
ดานเพศ อายุ ศาสนา การศึกษา และจํานวนสมาชิกในครัวเรือน ดังรายละเอียดในตาราง 1 
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ตาราง  3 ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
 

สภาพทั่วไป 
กลุมตัวอยาง  

(จํานวน 292 คน) 
รอยละ 

เพศ   

 ชาย 292 100.0 
 หญิง -  
อายุ   
 15 – 35 ป 12 4.1 
 36 – 55 ป 275 94.2 
 55 ปข้ึนไป 5 1.7 
ศาสนา   
 อิสลาม 277 94.9 
 พุทธ 12 4.1 
 คริสต 3 1.0 
การศึกษา   
 ต่ํากวาช้ันประถมศึกษาปท่ี 4 9 3.1 
 ช้ันประถมศึกษาปท่ี 4-6 193 66.1 
 มัธยมศึกษาตอนตน 69 23.6 
 มัธยมศึกษาตอนปลาย 18 6.2 
 อนุปริญญา / ปวส. 1 0.3 
 ปริญญาตรี 2 0.7 
จํานวนสมาชิกในครอบครัว   
 1.- 5 คน 87 29.8 
 6 – 10 คน 202 69.2 
 10 คนขึ้นไป 3 1.0 

 
   จากตาราง 3 แสดงรายละเอียดขอมูลท่ัวไปของผูตอบแบบสอบถาม พบวา ผูตอบ
แบบสอบถามทั้งหมดเปนเพศชาย คิดเปนรอยละ 100.0 สวนใหญมีอายุระหวาง 36 – 55 ป คิดเปน
รอยละ 94.2 นับถือศาสนาอิสลาม คิดเปนรอยละ 94.9 มีเพียงสวนนอยที่นับถือศาสนาพุทธและ
คริสต สําหรับการศึกษาของผูตอบแบบสอบถามนั้น พบวา มีการศึกษาในระดับชั้นประถมศึกษา   
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ปที่ 4 - 6 มากที่สุด คิดเปนรอยละ 66.1 รองลงมามีการศึกษาในระดับมัธยมศึกษาตอนตน และมี
จํานวนสมาชิกในครอบครัว 6-10 คน มากที่สุด คิดเปนรอยละ 69.2 ตามลําดับ 
 
  2)  สภาพทั่วไปและเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวา 
   การวิเคราะหสภาพทั่วไปและสภาพทางเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 
ซ่ึงกลาวถึงขอมูลสภาพการเลี้ยงนกเขาชวา ตลอดจนขอมูลดานเศรษฐกิจการเลี้ยง ไดแก ตนทุนใน
การเลี้ยงนกเขาชวา ดังรายละเอียดในตาราง 4 
 

ตาราง  4  สภาพทั่วไปและเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวา 
 

สภาพทั่วไป 
กลุมตัวอยาง 

(จํานวน 292 คน) 
รอยละ 

เลี้ยงนกเขาชวาเปนอาชีพ   
 อาชีพหลัก 25 8.6 
 อาชีพเสริม 267 91.4 
ความรูและประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวา   
 0 – 5 ป 36 12.3 
 6 – 10 ป 66 22.6 
 10 ปข้ึนไป 190 65.1 
ที่มาของความรูและประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวา   
 สืบทอดจากบรรพบุรุษ 28 9.6 
 จากการเปนลูกจาง 16 5.5 
 ศึกษาจากเพื่อนบาน 248 84.9 
ปจจุบันมีนกเขาชวา   
 1 – 50 นก 77 26.4 
 51 - 200 นก 183 62.7 
 200 นกขึ้นไป 32 11.0 
ปจจุบันมีนกเขาชวาเพศเมีย   
 1 – 50 นก 249 85.3 
 51 200 นก 38 13.0 
 200 นกขึ้นไป 5 1.7 
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ตาราง 4  สภาพทั่วไปและเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวา (ตอ) 

สภาพทั่วไป 
กลุมตัวอยาง 

(จํานวน 292 คน) 
รอยละ 

ปจจุบันมีนกเขาชวาเพศผู   
 1 – 50 นก 117 40.1 
 51 200 นก 165 56.5 
 200 นกขึ้นไป 10 3.4 
จํานวนแรงงานภายในครัวเรือน   
 1 – 5 คน 290 99.3 
 6 – 10 คน 2 0.7 
 10 คนขึ้นไป   
จํานวนแรงงานจาง   
 ไมไดจางแรงงาน 271 92.8 
 1 – 5 คน 17 5.8 
 6 – 10 คน 1 0.3 
 10 คนขึ้นไป 3 1.0 
คาจางแรงงาน / คน / เดือน   
 50 – 199 บาท 155 53.1 
 200 – 1,000 บาท 123 42.1 
 1,001 – 3,000 บาท 14 4.8 
คาปลูกสรางกรงผสม   
 500 – 5,000 บาท 62 21.2 
 5,001 – 30,000 บาท 185 63.4 
 30,001 – 100,000 บาท 40 13.7 
 100,000 – 200,000 บาท 5 1.7 
 200,000 บาทขึ้นไป - - 
คาอุปกรณฟารม   
 500 – 5,000 บาท 251 86.0 
 5,001 – 30,000 บาท 17 5.8 
 30,001 – 100,000 บาท 10 3.4 
 100,000 – 200,000 บาท 12 4.1 
 200,000 บาทขึ้นไป 2 0.7 



 148 

ตาราง  4  สภาพทั่วไปและเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวา (ตอ) 
 

สภาพทั่วไป 
กลุมตัวอยาง 

(จํานวน 292 คน) 
รอยละ 

คาพอ – แมพันธุ   
 500 – 5,000 บาท 5 1.7 
 5,001 – 30,000 บาท 43 14.7 
 30,001 – 100,000 บาท 121 41.4 
 100,000 – 200,000 บาท 112 38.4 
 200,000 บาทขึ้นไป 11 3.8 
คาอาหารในการเลี้ยงนกเขาชวา   
 50 – 200 บาท 54 18.5 
 201 – 1,000 บาท 119 40.8 
 1,001 – 3,000 บาท 117 40.1 
 3,001 – 8,000 บาท 1 0.3 
 8,000 บาทขึ้นไป 1 0.3 
คายารักษาโรคในการเลี้ยงนกเขาชวา   
 50 – 200 บาท 92 31.5 
 201 – 1,000 บาท 194 66.4 
 1,001 – 3,000 บาท 5 1.7 
 3,001 – 8,000 บาท 1 0.3 
คาน้ํามัน / คาไฟฟาที่ใช   
 50 – 200 บาท 259 88.7 
 201 – 1,000 บาท 32 11.0 
 1,001 – 3,000 บาท 1 0.3 
ประโยชนจากนกเขาชวา   
 การแขงขัน 292 100.0 
 การคา 291 99.7 
 ท้ังสองอยาง 1 0.3 
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 จากตาราง 4 แสดงผลการวิเคราะหขอมูลสภาพทั่วไปและเศรษฐกิจของการเลี้ยง 
นกเขาชวาของกลุมตัวอยางผูเล้ียงในอําเภอจะนะ พบวา กลุมตัวอยางสวนใหญเล้ียงนกเขาชวาเปน
อาชีพเสริมหรือ อาชีพที่ 2 คิดเปนรอยละ 91.4 มีเพียงรอยละ 8.6 ที่เล้ียงเปนอาชีพหลัก โดยมีความรู
และประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวามากกวา 10 ปขึ้นไป คิดเปนรอยละ 65.1 และสวนใหญ
ไดรับความรูในการเลี้ยงนกเขาชวาจากเพื่อนบาน คิดเปนรอยละ 84.9  

 สําหรับการเลี้ยงนกเขาชวาในปจจุบันของกลุมตัวอยาง พบวา กลุมตัวอยางมีจํานวน
นกเขาชวาที่เล้ียงระหวาง 51 - 200 นก มากที่สุด คิดเปนรอยละ 62.7 ซ่ึงสวนใหญเปนจํานวน      
นกเพศเมียที่อยูระหวาง 1- 50 นก คิดเปนรอยละ 85.3 และจํานวนนกเพศผูระหวาง 51 - 200 นก  
คิดเปนรอยละ 56.5 
   สําหรับการวิเคราะหขอมูลเศรษฐกิจการเลี้ยงนกเขาชวาของกลุมตัวอยาง พบวา กลุม
ตัวอยางผูเล้ียงนกเขาชวาสวนใหญใชจํานวนแรงงานในครัวเรือนในการเลี้ยงนกเขาชวา โดยจํานวน
แรงงานในครัวเรือน จํานวน 1 - 5 คน มากที่สุด คิดเปนรอยละ 99.3 สวนแรงงานจางจํานวน 1 - 5 คน  
มากที่สุดเชนกันโดยจายเปนคาแรงงานระหวาง 50 - 199 บาทตอคนตอเดือน คิดเปนรอยละ 53.1 
รองลงมามีคาแรงงานระหวาง 200 – 1,000 บาทตอคนตอเดือน คิดเปนรอยละ 42.1  

 นอกจากนั้นยังมีคาใชจายที่เปนคาปลูกสรางกรงผสม ซ่ึงสวนใหญผูเล้ียงมีคาใชจาย
ดังกลาวระหวาง 5,001 - 30,000 บาท มากที่สุด คิดเปนรอยละ 63.4 คาอุปกรณฟารม 500 - 5,000 
บาท คิดเปนรอยละ 86.0 คาพอ- แมพันธ 30,001 - 100,000 บาทตอนก คิดเปนรอยละ 41.4 
คาอาหารในการเลี้ยง 201 - 1,000 บาท และ 1,001 - 3,000 บาท สัดสวนที่ใกลเคียงกัน คือ รอยละ 
40.8 และ 40.1 ตามลําดับ คายารักษาโรค 201 – 1,000 บาท คิดเปนรอยละ 66.4 คาน้ํามัน/คาไฟฟา  
ที่ใช 50-200 บาท คิดเปนรอยละ 88.4  

 จากขอมูลคาใชจายในการเลี้ยงนกเขาชวา ซ่ึงเปนตนทุนการเลี้ยงของกลุมตัวอยาง จะ
เห็นวาคาใชจายหลัก ๆ ของการเลี้ยงจะมีมากกับเรื่องของคาพอ-แมพันธุ ขอมูลดังกลาวจึงเปน
ยุทธศาสตรสําคัญในการเลี้ยงนกเขาชวา และสงผลตอผูเล้ียงนกอันจะไดรับประโยชนจากการเลี้ยง 
โดยเฉพาะการเลี้ยงไวเพื่อการแขงขันและการคา (รอยละ 100.0 และ 99.7) ตามลําดับ 
    
  3) การตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 
   การวิเคราะหการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ ซ่ึงกลาวถึงขอมูลเกี่ยวกับ
การขาย การกําหนดราคา ราคานก และแหลงเงินทุนในการเลี้ยงนกเขาชวา ดังรายละเอียดในตาราง 3 
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ตาราง 5  ขอมูลการตลาดนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 
 

การตลาด กลุมตัวอยาง (จํานวน 292 คน) รอยละ 

แหลงการขายนกเขาชวา   
 พอคาในหมูบาน 288 98.6 
 พอคาในตําบลหรืออําเภอ 288 98.6 
 พอคาตางอําเภอ 284 97.3 
 พอคาตางจังหวัด 270 92.5 
 พอคาตางประเทศ 227 77.7 
 อื่น ๆ 1 0.3 
การกําหนดราคา   
 ตัวเอง 68 23.3 
 ผูซื้อ 1 0.3 
 ตอรองราคากัน 222 76.0 
 อื่น ๆ 1 0.3 
การขายนกเขาชวาเฉลี่ยตอป   
 1 – 20 นก 32 11.0 
 21 – 60 นก 214 73.3 
 61 – 200 นก 46 15.8 
ราคานกเขาชวาเกรดดีท่ีเล้ียง   
 1,000 – 10,000 บาท 145 49.7 
 10,001 – 90,000 บาท 97 33.2 
 90,001 – 200,000 บาท 49 16.8 
 200,000 บาทขึ้นไป 1 0.3 
ราคานกเขา ( โหล )   
 20 – 50 บาท 178 61.0 
 51 – 100 บาท 66 22.6 
 101 – 500 บาท 10 3.4 
 500 บาทขึ้นไป 38 13.0 
เงินทุนในการเลี้ยง   
 เงินทุนของตัวเอง 274 93.8 
 กูธนาคารพาณิชย 2 0.7 
 ญาติ 10 3.4 
 อื่น ๆ 6 2.1 
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  จากตาราง 5 แสดงขอมูลการตลาดนกเขาชวาในอําเภอจะนะ จากการสัมภาษณ
กลุมตัวอยาง พบวา การขายนกเขาชวานั้นกลุมตัวอยางจะขายใหกับพอคาในหมูบาน และพอคาใน
ตําบลหรืออําเภอ ในสัดสวนที่เทากัน คิดเปนรอยละ 98.6 รองลงมาขายใหกับพอคาตางอําเภอ 
พอคาตางจังหวัด พอคาตางประเทศ และอ่ืน ๆ คิดเปนรอยละ 97.3 92.5 77.7 และ 0.3 ตามลําดับ  

  ในการขายนกของกลุมตัวอยางผูเล้ียงนั้น พบวา กลุมตัวอยางขายนกเขาชวาเฉลี่ย 
21 – 60 นก ตอป มากที่สุด คิดเปนรอยละ 73.3 ซ่ึงมีการกําหนดราคาในการซื้อขายนกเขาชวาสวน
ใหญใชวิธีการตอรองราคาระหวางผูซ้ือและผูขาย คิดเปนรอยละ 76.0 รองลงมาผูขายหรือผูเล้ียง   
จะเปนผูกําหนดราคาขายเอง มีเพียงสวนนอยท่ีผูซ้ือจะเปนผูกําหนดราคา ซ่ึงราคาของนกเขาชวา
เกรดดีที่เล้ียงนั้น สวนใหญมีราคาตั้งแต 1,000 – 10,000 บาท มากที่สุด คิดเปนรอยละ 49.7 
รองลงมาเปนราคาขายระหวาง 10,001 – 90,000 บาท และ 90,001 – 200,000 บาท สําหรับราคา
ตั้งแต 200,000 บาทขึ้นไป มีอยูบางเพียงสวนนอย สวนราคานกเขาโหลนั้นสวนใหญมีราคาตั้งแต 
20 -500 บาท คิดเปนรอยละ 68.5 สําหรับเงินทุนที่ใชในการเลี้ยงสวนใหญเปนเงินทุนของตัวเอง   
คิดเปนรอยละ 98.3  
 
  ตอนที่ 2 ผลการวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาดของ
นกเขาชวา 
   ในการวิเคราะหเกี่ยวกับปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาดนกเขาชวา ซ่ึงมี
รายละเอียดดังตาราง 6 
 
ตาราง 6  แสดงเกี่ยวกับปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาดนกเขาชวา 
 

จํานวน 292 คน 
ขอ
ท่ี 

รายการ 
คาเฉลี่ย 

สวน
เบี่ยงเบน
มาตรฐาน 

แปลผล 

1 ขาดแคลนเงินและแหลงเงินทุนที่ใชในการลงทุน 4.46 1.04 มาก 
2 ไมมีแหลงขอมูลที่ใชสําหรับการคนควาหาความรูเกี่ยวกับ

นกเขา 
3.19 1.35 คอนขางนอย 

3 มีปญหาเกี่ยวกับโรคที่เกิดกับนกเขาชวา 2.96 1.07 คอนขางนอย 
4 สภาพอากาศที่เปลี่ยนแปลงไมเหมาะกับการเลี้ยงนกเขาชวา 4.67 .95 มากที่สุด 
5 ความรู ความเขาใจ และทักษะในการเลี้ยงนกเขาชวา 3.01 .80 คอนขางนอย 
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ตาราง  6  แสดงเกีย่วกับปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาดนกเขาชวา (ตอ) 
 

จํานวน 292 คน 
ขอ
ท่ี 

รายการ 
คาเฉลี่ย 

สวน
เบี่ยงเบน
มาตรฐาน 

แปลผล 

6 ประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวาอยางมีคุณภาพและได
ราคา 

3.12 .88 คอนขางนอย 

7 ปญหาเกี่ยวกับราคาของอาหารนกเขาชวาราคาแพงและ
เปลี่ยนแปลงราคาอยูตลอดเวลา 

3.84 .96 คอนขางมาก 

8 นกเขาชวามีราคาขายคอนขางต่ํา 4.28 .77 คอนขางมาก 
9 ลูกคาและตลาดในการขายนกเขาชวามีคอนขางจํากัด 4.54 .73 มาก 
10 มีแหลงขอมูลทางการตลาดของนกเขาชวาอําเภอจะนะ 3.33 1.21 คอนขางนอย 
11 การผลิตมีความรีบเรงใหทันความตองการทําใหนกเขาชวา

ไมมีคุณภาพ 
4.57 1.10 มาก 

12 พอพันธุ-แมพันธุนกเขาชวาซื้อมามีราคาสูง 4.36 .85 มาก 
13 อุปกรณในการเลี้ยงนกเขาชวามีราคาที่เหมาะสม 3.60 1.09 คอนขางมาก 
14 ขาดแรงงานที่มีประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวา 4.46 1.35 มาก 
15 สถานที่ต้ังฟารมไมมีปญหากับชุมชน 3.62 1.13 คอนขางมาก 
16 ยารักษาโรคของนกเขาชวาหายาก 3.82 1.09 คอนขางมาก 
17 พอคาคนกลางทําใหราคานกเขาชวามีราคาไดมาตรฐาน

ตามความพึงพอใจของเจาของนก 
3.52 1.01 คอนขางมาก 

18 ผลผลิตของนกเขาชวามีไมเพียงพอกับความตองการของ
ตลาด 

2.55 1.28 นอย 

19 การผลิตมีความรีบเรงใหทันกับความตองการทําใหนกเขา
ชวามีราคาต่ํา 

4.18 1.21 คอนขางมาก 

20 การประชาสัมพันธฟารมนกเขาชวาทําใหไดรับความนิยม
จากลูกคา 

3.97 1.04 คอนขางมาก 

 รวม 3.80 0.50 คอนขางมาก 

  
 จากตาราง 6 แสดงผลการวิเคราะหปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาด

นกเขาชวาของกลุมตัวอยางผูเล้ียงนกเขาชวาในอําเภอจะนะ พบวา ในภาพรวมนั้น ผูเล้ียงประสบ
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ปญหาอยูในระดับคอนขางมาก (คาเฉลี่ยเทากับ 3.80 คะแนน) สําหรับประเด็นปญหาแตละประเด็น
ยอย ซ่ึงสรุปตามระดับปญหา ดังรายละเอียดตอไปนี้ 

 จากผลการวิเคราะหขอมูลดานกลุมตัวอยางผูเล้ียงนกประสบปญหามาก เรียงตามลําดบั
ความสําคัญ ไดแก ประเด็นสภาพอากาศที่เปลี่ยนแปลงไมเหมาะกับการเลี้ยงนกเขาชวา ประเดน็การ
ผลิตมีความรีบเรงใหทันความตองการทําใหนกเขาชวาไมมีคุณภาพ ประเด็นลูกคาและตลาดในการ
ขายนกเขาชวามีคอนขางจํากัด ประเด็นขาดแคลนเงินและแหลงเงินทุนที่ใชในการลงทุน ประเด็น
พอพันธุ-แมพันธุนกเขาชวาซื้อมามีราคาสูง และประเด็นขาดแรงงานที่มีประสบการณในการเลี้ยง
นกเขาชวา ตามลําดับ 
   จากผลการวิเคราะหขอมูลดานกลุมตัวอยางผูเล้ียงนกประสบปญหาคอนขางมาก เรียง
ตามลําดับความสําคัญ ไดแก นกเขาชวามีราคาขายคอนขางต่ํา การผลิตมีความรีบเรงใหทันกับความ
ตองการทําใหนกเขาชวามีราคาต่ํา การประชาสัมพันธฟารมนกเขาชวาทําใหไดรับความนิยมจาก
ลูกคา เกี่ยวกับราคาของอาหารนกเขาชวาราคาแพงและเปลี่ยนแปลงราคาอยูตลอดเวลา ยารักษาโรค
ของนกเขาชวาหายาก สถานที่ตั้งฟารมไมมีปญหากับชุมชน อุปกรณในการเลี้ยงนกเขาชวามีราคาที่
เหมาะสม และพอคาคนกลางทําใหราคานกเขาชวามีราคาไดมาตรฐานตามความพึงพอใจของ
เจาของนก ตามลําดับ 
   สําหรับปญหานี้ กลุมตัวอยางผูเล้ียงนกประสบปญหาคอนขางนอย เรียงตามลําดับ
ความสําคัญ ไดแก  แหลงขอมูลทางการตลาดของนกเขาชวาอําเภอจะนะ การไมมีแหลงขอมูลท่ีใช
สําหรับการคนควาหาความรูเกี่ยวกับนกเขาชวา ประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวาอยางมีคุณภาพ
และไดราคา ความรู ความเขาใจ และทักษะในการเลี้ยงนกเขาชวา และประเด็นมีปญหาเกี่ยวกับโรค
ที่เกิดกับนกเขาชวา ตามลําดับ 
   สวนประเด็นที่กลุมตัวอยางผูเล้ียงนกเขาชวาประสบปญหานอย มีเพียงประเด็นผลผลิต
ของนกเขาชวามีไมเพียงพอกับความตองการของตลาด 
 

ตารางที่ 3 ผลการเลี้ยงนกเขาชวาในการวิเคราะหเกี่ยวกับความคิดเห็นตอแนวทางการ
กําหนด 

 ยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา มีรายละเอียดดังตาราง 5 
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ตาราง  7  แนวทางกําหนดยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา 
 

จํานวน 292 คน 
ขอ
ท่ี 

รายการ 
คาเฉลี่ย 

สวน
เบี่ยงเบน
มาตรฐาน 

แปลผล 

1 ผลผลิตนกเขาชวาอําเภอจะนะตองมีรูปรางลักษณะของหนาอก
ตรง ใหญ 

5.25 .92 มากที่สุด 
 

2 ช่ือของนกเขาชวาวา “ นกเขาชวาจะนะ “ สามารถกําหนดราคา
ใหมีราคาสูงได 

5.07 1.10 มาก 
 

3 นกเขาชวาในนาม “ นกเขาชวาจะนะ “ เช่ือวาเปนพันธุนกเขา
ชวาที่มีสายพันธุดีที่สุดเปนที่นิยมของลูกคาชาวไทยและ
ตางประเทศ 

5.59 .73 มากที่สุด 

4 นกเขาชวาในนาม “ นกเขาชวาจะนะ “ เช่ือวาเปนพันธุนกเขา
ชวาที่มีราคาซื้อ – ขายคอนขางสูงเมื่อเทียบกับนกเขาชวาจาก
แหลงอื่น ๆ 

5.53 .76 มากที่สุด 

5 อายุของนกเขาชวาเปนปจจัยสําคัญในการกําหนดราคา 4.68 .93 มาก 
6 นกเขาชวาเปนนกเขาที่จัดไดวามีคุณภาพเสียงที่ดีสงผลให

สามารถกําหนดราคาไดสูง 
5.79 .49 มากที่สุด 

7 ลั กษณะขอ งกร งนก เ ข าชว า จ ะนะผลิ ตขึ้ น เ พื่ อ รั ก ษ า
ศิลปวัฒนธรรมของทองถิ่นโดยเฉพาะเปนลักษณะของกรง “ แกะดอก “ 

5.08 .92 มาก 

8 การกําหนดราคานกเขาชวาขึ้นอยูกับความพึงพอใจของผูซื้อ
และผูขายไมมีราคาแนนอนชัดเจน 

5.70 .72 มากที่สุด 

9 การส งนก เข าชว า เ ข า แข ง ขั น ในระดั บต า งๆ เป นก า ร
ประชาสัมพันธใหกับนกเขวาใหมีช่ือเสียงและมีราคาสูงขึ้น 

5.78 .45 มากที่สุด 

10 สายพันธุนกเขาชวา พอแมที่เปนนกเขาจะนะพันธุแท สงผลให
ราคาสูงตามไปดวย 

5.42 .79 มากที่สุด 

11 รัฐบาลควรสนับสนุนชองทางการจําหนายโดยเฉพาะตลาด
ตางประเทศใหเปนที่นาเชื่อถือและถูกตองตามกฎหมาย 

5.01 1.40 มาก 

12 ควรมีจัดทําศูนยกลางการซื้อ-ขายของนกเขาชวาที่เปนระบบ
เพื่อที่จะใหเกิดการซื้อขายอยางเปนระบบ 

5.45 1.30 มากที่สุด 

13 สงเสริมการแขงขันประกวดเสียงทั้งในระดับภูมิภาคและ
ระดับประเทศเพื่อเปนการประชาสัมพันธนกเขาชวาที่เขารวม
แขงขันใหเปนที่รูจัก 

5.75 .70 มากที่สุด 
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ตาราง  7  แนวทางกําหนดยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา (ตอ) 
 

จํานวน 292 คน 
ขอ
ท่ี 

รายการ 
คาเฉลี่ย 

สวน
เบี่ยงเบน
มาตรฐาน 

แปลผล 

14 ควรกําหนคุณภาพของของฟารมเลี้ยงนกเขาชวาแตละดับเสียง
ใหไดมาตรฐานและเปนที่ ยอมรับในระดับภูมิภาคและ
ระดับประเทศ 

5.65 .84 มากที่สุด 

15 การเพิ่มชองทางการจําหนายโดยอาศัยเทคโนโลยีสมัยใหม เชน 
การใชระบบซื้อขายผานอินเตอรเน็ทเพื่อเปนการเพิ่มชองทาง
การตลาดมากขึ้น 

5.28 1.45 มากที่สุด 

16 การจัดการแขงขันนกในระดับภูมิภาคประเทศเพื่อเปนการ
ประชาสัมพันธและทําใหผูสนใจรูจักนกจากอําเภอจะนะมาก
ขึ้น 

5.84 .44 มากที่สุด 

17 รูปรางลักษณะเฉพาะของนกเขาชวาเปนปจจัยในการกําหนด
ราคาใหสูงขึ้น 

5.14 .94 มาก 

18 การที่ใหผูที่มีความรูเรื่องนกเขาชวาเปนอยางดีเปนผูทําหนาที่
ใหคําแนะนําแกผูซื้อและจัดหานกใหตรงกับความตองการของ
ตลาด 

5.59 .59 มากที่สุด 

19 ควรจัดมาตรฐานการใหบริการแกผูสนใจและผูที่มาเลือกซื้อ
นกเขาชวาซึ่งต้ังอยูบนฐานวัฒนธรรมดั้งเดิมของทองถิ่น 

5.14 .68 มาก 

20 ควรมีการจัดมาตรฐานการรับประกันสินคานกเขาชวาเพื่อ
ควบคุมคุณภาพนกโดยผูซื้อตองไดรับนกที่มีคุณภาพที่สุด 

5.64 .76 มากที่สุด 

21 ควรจัดกิจกรรมเสริมกับธุรกิจการคานกเขาชวา การจัดโฮมเสตย
กิจกรรมที่อํานวยความสะดวกใหกับลูกคาที่มาดูนกเขาชวา 

5.49 .93 มากที่สุด 

22 ควรสงเสริมการประชาสัมพันธโดยการใชสื่อในลักษณะตาง  ๆ
เชนการทําวารสารนกเขาชวา สราง Home page สําหรับนกเขา
ชวาโดยเฉพาะเพื่อทําใหนกเขาชวาจะนะเปนที่รูจักมากขึ้น 

4.94 1.31 มาก 

 รวม 5.14 .69 มาก 

 
   จากตาราง7 แสดงผลการวิเคราะหความคิดเห็นตอแนวทางกําหนดยุทธศาสตร
การตลาดนกเขาชวา ของกลุมตัวอยางผูเล้ียง ซ่ึงพบวา ในภาพรวมของความคิดเห็นตอยุทธศาสตร 
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ที่นํามากําหนดการตลาดนกเขาชวานั้น อยูในระดับมาก (คาเฉลี่ยเทากับ 5.14 คะแนน) สําหรับ
ประเด็นความคิดเห็นตอแนวทางยุทธศาสตรแตละประเด็นยอย ซ่ึงสรุปตามระดับความคิดเห็น ดัง
รายละเอียดตอไปนี้ 

 ความคิดเห็นตอยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวาระดับมากที่สุด เรียงลําดับตาม
ความสําคัญ ไดแก  การจัดการแขงขันนกในระดับภูมิภาคประเทศเพื่อเปนการประชาสัมพันธและ
ทําใหผูสนใจรูจักนกจากอําเภอจะนะมากขึ้น  นกเขาชวาเปนนกเขาที่จัดไดวามีคุณภาพเสียงที่ดี
สงผลใหสามารถกําหนดราคาไดสูง   การสงนกเขาชวาเขาแขงขันในระดับตางๆเปนการ
ประชาสัมพันธใหกับนกเขาชวาใหมีช่ือเสียงและมีราคาสูงขึ้น  ควรสงเสริมการแขงขันประกวด
เสียงทั้งในระดับภูมิภาคและระดับประเทศเพื่อเปนการประชาสัมพันธนกเขาชวาที่เขารวมแขงขัน
ใหเปนที่รูจักโดยทั่วกัน  การกําหนดราคานกเขาชวาขึ้นอยูกับความพึงพอใจของผูซ้ือและผูขายไมมี
ราคาแนนอนชัดเจน  ควรกําหนดคุณภาพของของฟารมเล้ียงนกเขาชวาแตละดับเสียงใหได
มาตรฐานและเปนที่ยอมรับในระดับภูมิภาคและระดับประเทศ  ควรมีการจัดมาตรฐานการ
รับประกันสินคานกเขาชวาเพื่อควบคุมคุณภาพนกโดยผูซ้ือตองไดรับนกที่มีคุณภาพที่สุด  นกเขา
ชวาในนาม “นกเขาชวาจะนะ “เชื่อวาเปนพันธุนกเขาชวาที่มีสายพันธุดีที่สุดเปนที่นิยมของลูกคา
ชาวไทยและตางประเทศ  การที่ใหผูที่มีความรูเร่ืองนกเขาชวาเปนอยางดีเปนผูทําหนาที่ให
คําแนะนําแกผูซ้ือและจัดหานกใหตรงกับความตองการของตลาด  นกเขาชวาในนาม “นกเขาชวา 
จะนะ” เช่ือวาเปนพันธุนกเขาชวาที่มีราคาซื้อ – ขายคอนขางสูงเมื่อเทียบกับนกเขาชวาจากแหลง 
อ่ืน ๆ  ควรจัดกิจกรรมเสริมกับธุรกิจการคานกเขาชวา การจัดโฮมสเตยกิจกรรมที่อํานวยความ
สะดวกใหกับลูกคาที่มาดูนกเขาชวา  ควรมีการจัดทําศูนยกลางการซื้อ - ขายของนกเขาชวาที่เปน
ระบบเพื่อที่จะใหเกิดการซื้อขายอยางเปนระบบ  สายพันธุนกเขาชวา พอแมที่เปนนกเขาจะนะพันธุ
แท สงผลใหราคาสูงตามไปดวย  การเพิ่มชองทางการจําหนายโดยอาศัยเทคโนโลยีสมัยใหม เชน 
การใชระบบซื้อขายผานอินเตอรเน็ทเพื่อเปนการเพิ่มชองทางการตลาดมากขึ้น  ผลผลิตนกเขาชวา
อําเภอจะนะ ตองมีรูปรางลักษณะของหนาอกตรง ใหญ ตามลําดับ 

 ความคิดเห็นตอยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวาระดับมาก เรียงลําดับตามความสําคัญ 
ไดแก รูปรางลักษณะเฉพาะของนกเขาชวาเปนปจจัยในการกําหนดราคาใหสูงขึ้น  ควรจัดมาตรฐาน
การใหบริการแกผูสนใจและผูที่มาเลือกซื้อนกเขาชวาซึ่งตั้งอยูบนฐานวัฒนธรรมดั้งเดิมของทองถ่ิน  
ลักษณะของกรงนกเขาชวาจะนะผลิตขึ้นเพื่อรักษาศิลปวัฒนธรรมของทองถ่ินโดยเฉพาะเปน
ลักษณะของกรง “แกะดอก” ช่ือของนกเขาชวาวา “นกเขาชวาจะนะ” สามารถกําหนดราคาใหมี
ราคาสูงได รัฐบาลควรสนับสนุนชองทางการจําหนายโดยเฉพาะตลาดตางประเทศใหเปนที่
นาเชื่อถือและถูกตองตามกฎหมาย  ควรสงเสริมการประชาสัมพันธโดยการใชส่ือในลักษณะตาง ๆ



 157 

เชนการทําวารสารนกเขาชวา สรางHome page สําหรับนกเขาชวาโดยเฉพาะเพื่อทําใหนกเขา
ชวาจะนะเปนที่รูจักมากขึ้น  และอายุของนกเขาชวาเปนปจจัยสําคัญในการกําหนดราคา ตามลําดับ 

 

  ตอนที่ 4 ผลการวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับขอเสนอแนะเกี่ยวกับการกําหนดยุทธศาสตร
การตลาดการ  
       เล้ียงนกเขาชวา การวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับขอเสนอแนะในการกําหนดยุทธศาสตร
การตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา ดังรายละเอียดในตาราง 8 
 
ตาราง  8  ขอเสนอแนะเกี่ยวกับการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา 
 

 
ชองเรียงลําดับ                                    
       ความถี่                                       ขอเสนอแนะ*  
     

กลุมตัวอยาง 
(n=292) 

รอยละ 

1.           ควรจัดสรางสนามใหไดมาตรฐาน 8 2.74 
2.           ภาครัฐควรรวมมือกับภาคเอกชนจัดทําเอกสารเกี่ยวกับ 

               นกเขาชวาและสงเสริมการลงทุนใหกับผูที่สนใจ 
6 2.05 

3.           ภาครัฐควรจะปลอยวงเงินเฉพาะใหกูสําหรับเอาไปเลี้ยง           
                       นกเขาชวา 

5 1.71 

4.           จัดทําเอกสารเกี่ยวกับนกเขาชวาแจกจายกับประชาชนที่  
                       สนใจนกเขาชวา 

4 1.37 

5.          ควรจัดใหผูมีความรูใหคําแนะนําแกผูที่สนใจเลี้ยงนกเขาชวา    
                       ใหถูกตองเหมาะสม 

3 1.03 

6.          ภาครัฐทําสารคดีเกี่ยวกับนกเขาชวาและบอกคุณสมบัติของ  
                       นกเขาชวาเพื่อใหผูที่สนใจหันมาเลี้ยงนกเขาชวา 

3 1.03 

7.          ควรสงเสริมใหนกเขาชวาเปนสัตวเศรษฐกิจใหเยาวชนมี  
               รายได 

3 1.03 

8.          สรางจุดศูนยกลางซื้อขายนกเขาชวาใหเกิดความยุติธรรม 2 0.68 
9.          ควรสนับสนุนรวมมือกับเอกชนใหมีการแขงขันนกเขาชวา   

ใหไดมาตรฐาน 
2 0.68 

10.        ประชาสัมพันธใหรูจักนกเขาชวาจะนะมากขึ้น 2 0.68 
11.        ควรจัดทําตลาดกลางการซื้อขายเปนระบบ 1 0.34 
12.        ใหรัฐชวยรวมคิดหาแนวทางใหนกเขาชวามีคุณภาพดีขึ้น 1 0.34 
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ตาราง   8   ขอเสนอแนะเกีย่วกับการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา  (ตอ) 
 
ชองเรียงลําดับ                                        ขอเสนอแนะ*  
    ความถี่ 
 

กลุมตัวอยาง 
(n=292) 

รอยละ 

13.          จัดทําเผยแพรขอมูลทาง Internet 1 0.34 
14.          เปดสอนหลักสูตรนกเขาชวาอยางจริงจัง 1 0.34 
15.          สงเสริมใหเลี้ยงนกเขาชวาอยางจริงจัง 1 0.34 
16.          คิดคนยาสําหรับนกเขาชวาโดยเฉพาะ 1 0.34 
17.          จัดทําพิพิธภัณฑประวัติศาสตรนกเขาชวา 1 0.34 
18.          รวมพัฒนาทําการวิจัยเกี่ยวกับนกเขาชวาใหมีการพัฒนายิ่งๆ ขึ้นไป 1 0.34 

หมายเหตุ * สามารถตอบไดมากกวา 1 ขอ 
 
   จากตาราง 8 แสดงผลวิเคราะหเกี่ยวกับขอเสนอแนะในการกําหนดยุทธศาสตร
การตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา พบวา กลุมตัวอยางมีขอเสนอแนะในประเด็นตางๆ เรียงตามลําดับ
สําคัญตามลําดับความถี่สูงสุด ไดแก ควรจัดสรางสนามใหไดมาตรฐาน  ภาครัฐควรรวมมือกับ
ภาคเอกชนจัดทําเอกสารเกี่ยวกับนกเขาชวาและสงเสริมการลงทุนใหกับผูที่สนใจเลี้ยงนกเขาชวา  
ภาครัฐควรจะปลอยวงเงินเฉพาะใหกูสําหรับเอาไปเลี้ยงนกเขาชวา  จัดทําเอกสารเกี่ยวกับนกเขา
ชวาแจกจายกับประชาชนที่สนใจนกเขาชวา  ควรจัดใหผูมีความรูใหคําแนะนําแกผูที่สนใจเลี้ยง
นกเขาชวาใหถูกตองเหมาะสม  ภาครัฐทําสารคดีเกี่ยวกับนกเขาชวาและบอกคุณสมบัติของนกเขา
ชวาเพื่อใหผูที่สนใจหันมาเลี้ยงนกเขาชวา  ควรสงเสริมใหนกเขาชวาเปนสัตวเศรษฐกิจใหเยาวชนมี
รายได  สรางจุดศูนยกลางซื้อขายนกเขาชวาใหเกิดความยุติธรรม  ควรสนับสนุนรวมมือกับเอกชน
ใหมีการแขงขันนกเขาชวาใหไดมาตรฐาน  ประชาสัมพันธใหรูจักนกเขาชวาอําเภอจะนะมากขึ้น  
ควรจัดทําตลาดกลางการซื้อขายเปนระบบ  ใหรัฐชวยรวมคิดหาแนวทางใหนกเขาชวามีคุณภาพดี
ขึ้น  จัดทําเผยแพรขอมูลทาง Internet  เปดสอนหลักสูตรนกเขาชวาอยางจริงจัง  สงเสริมใหเล้ียง
นกเขาชวาอยางจริงจัง  คิดคนยาสําหรับนกเขาชวาโดยเฉพาะ  จัดทําพิพิธภัณฑประวัติศาสตร
นกเขาชวา  และรวมพัฒนาทําการวิจัยเกี่ยวกับนกเขาชวาใหมีการพัฒนายิ่ง ๆ ขึ้นไป ตามลําดับ 
   จากผลขอมูลทั้งเชิงคุณภาพและขอมูลเชิงปริมาณแสดงใหเห็นวาขอมูลในเรื่อง 
การตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา สามารถแบงออกเปน 4 ดานนั้นมีความ
สอดคลองกันดังนี้ 
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   1) สภาพทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม สรุปไดวา จากขอมูลเชิงคุณภาพบงชี้ใหเห็น
วาการเลี้ยงนกเขาชวาเปนอาชีพที่เหมาะกับเพศชายเนื่องจากวาการเลี้ยงนกเขาชวานั้นจะตองมีการ
นํานกเขาชวาไปแขงขันประชันเสียง มีการโยงนกเขาชวานํานกตากแดด ทําใหการเลี้ยงนกเขาชวา
เปนที่นิยมของกลุมที่เปนเพศชาย ประกอบกับขอมูลเชิงปริมาณวิเคราะหออกมาวาเพศชาย รอยละ 
100 ที่เล้ียงนกเขาชวา  ในเร่ืองชวงอายุจากขอมูลเชิงคุณภาพจะแสดงใหเห็นวาการเลี้ยงนกเขาชวา
กันอยางจริงจังนั้นและประสบผลสําเร็จจะตองประกอบไปดวยการสะสมองคความรูและการพัฒนา
สายพันธุใหตรงกับความตองการของตลาดอยูเสมอและชวงอายุที่เหมาะสมก็คือ ในชวงวัยกลางคน
สอดคลองกับขอมูลเชิงปริมาณที่แสดงผลใหเห็นวาชวงอายุที่เล้ียงนกเขาชวามากที่สุด คือ ชวง 36 – 55 ป 
รอยละ 94.2   ในเรื่องของศาสนาการศึกษาและจํานวนสมาชิกในครอบครัวนั้น จากขอมูลเชิงคุณภาพ
แสดงขอมูลวา อําเภอจะนะเปนทองที่เปนที่ราบลุม มีลําคลอง 2 สายคือ คลองสะกอมและคลองนาทับ 
ซ่ึงทําใหทางหัวเมืองมลายูอพยพเขามา ผสมผสานกับประชาชนที่มีอยูทั้งชาวไทยพุทธ และมุสลิม 
อันสงผลใหพื้นที่อําเภอจะนะ มีลักษณะของการผสมผสานทางวัฒนธรรมระหวางไทยพุทธและ
ไทยมุสลิม ขอมูลเชิงปริมาณแสดงใหเห็นวา ศาสนาอิสลามมีมากที่สุด รอยละ 94.9 ตามมาดวย
ศาสนาพุทธ รอยละ 4.1  การศึกษาของกลุมผูเล้ียงนกเขาชวาในพื้นที่อําเภอจะนะขอมูลเชิงคุณภาพ 
สมัยกอนมีความยากลําบากและชาวบานยังไมมีการประกอบอาชีพที่หลากหลายเบื้องตนเปนการ
สรางรายไดทางการเกษตร ทําใหระดับการศึกษาในชวงประถม 4-6 มีจํานวนรอยละ66.1 สําหรับในเรื่อง
สมาชิกในครอบครัว ขอมูลเชิงคุณภาพกลาววาการเลี้ยงนกเขาชวาจะตองมีการเอาใจใสดูแลอยาง
สม่ําเสมอ ขอมูลเชิงปริมาณพบวากลุมผูเล้ียงนกเขาชวาสวนใหญจะมีสมาชิกในครอบครัวประมาณ
รอยละ 69.2 เพราะหากมีจํานวนสมาชิกมากเกินไปจะทําใหไมมีเวลาดูแลครอบครัวทําใหไมสามารถ
เล้ียงนกเขาใหดีไดเทาที่ควร  

  สําหรับดานเศรษฐกิจของการเลี้ยงนกเขาชวาของกลุมตัวอยางผูเล้ียงใน  อําเภอ
จะนะ ในขอมูลเชิงคุณภาพ พบวา กลุมผูเล้ียงนกเขาชวาจะประกอบอาชีพอยูหลายอาชีพ อาชีพตัด
ยางพารา ประมง ทําสวน ซ่ึงอาชีพเหลานี้สามารถ ประกอบอาชีพเล้ียงนกเขาชวาไปพรอม ๆ นับได
วาการประกอบอาชีพเหลานี้มีความสอดคลองกับขอมูลเชิงปริมาณ กลุมตัวอยางสวนใหญเล้ียง
นกเขาชวาเปนอาชีพเสริมหรือ อาชีพที่ 2 คิดเปนรอยละ 91.4  นอกจากนี้เร่ืองประสบการณในการเลี้ยง
นกเขาชวานั้นขอมูลเชิงคุณภาพพบวา การเลี้ยงนกเขาชวาจะตองมีการสั่งสมองคความรูและมีการ
พัฒนาสายพันธุใหเปนที่ตองการของตลาดสอดคลองกับ ขอมูลเชิงปริมาณที่กลุมผูเล้ียงนกเขาชวา
สวนใหญจะมีความรู 10 ปขึ้นไปคิดเปนรอยละ 65.1 และในเรื่องการเรียนรูขอมูลเชิงคุณภาพพบวา เปนการ
ส่ังสมการเรียนรูจากเพื่อนบานโดยไมตองอบรมหรือตองเขาชั้นเรียนขอมูลเชิงปริมาณคิดเปนรอยละ 
84.9  เร่ืองของแรงงานในครัวเรือนนั้นจากขอมูลเชิงคุณภาพพบวาการเลี้ยงดูนกเขาชวาผูเล้ียงนกเขาชวา



 160 

จะตองมีเวลาเลี้ยงดู ซ่ึงขอมูลเชิงปริมาณพบวา จะใชแรงงานในครัวเรือนมากที่สุดรอยละ 99.3 และ
ในเรื่องคาใชจายตาง ๆ จากขอมูลในเชิงคุณภาพพบวาการลงทุนในการเพาะพันธุเล้ียงนกเขาชวา
นั้นเปนการลงทุนที่สูงคือพอพันธุแมพันธุ  ขอมูลเชิงปริมาณคาพันธุนกเขาชวาประมาณ 30,000 บาท
ขึ้นไป และการเลี้ยงนกเขาชวาในปจจุบันขอมูลเชิงคุณภาพพบวาเล้ียงนกเขาชวาเพื่อการแขงขัน
ประกอบกับ ขอมูลเชิงปริมาณคิดเปนรอยละ 100 
   2) ดานปญหาและอุปสรรคในการเลี้ยงและการตลาดของนกเขาชวา  ปญหาที่
ตองการใหแกไขอยางเรงดวนจากขอมูลเชิงปริมาณพบวา 1) ในเรื่องปญหาในเรื่องเกี่ยวกับราคา
อาหารของนกเขาชวา  2) นกเขาชวาขายมีราคาต่ํา 3) ลูกคาและตลาดในการขายนกเขาชวามี
คอนขางจํากัด สอดคลองกับขอมูลในเชิงคุณภาพ พบวา ตลาดนกเขาชวามีคอนขางจํากัดมีเฉพาะ
ตลาดในประเทศซึ่งก็ไมมากนักเนื่องจาก ลูกคาในประเทศอยูบริเวณภาคกลางของประเทศไทยและ
จังหวัดอื่น ๆ เกรงกลัวปญหาความไมสงบใน 3 จังหวัดชายแดนภาคใต และตลาดตางประเทศ 
ลูกคาตางประเทศไมสามารถนํานกเขาชวาจากประเทศไทยเขาประเทศ มาเลเซีย อินโดนีเซีย และ
สิงคโปรไดเลย ทําใหนกเขาชวามีราคาขายคอนขางต่ํา เพราะลูกคาจากตางประเทศจะซื ้อ
นกเขาชวาในราคาที่สูง ซ่ึงขณะนี้ลูกคาตางประเทศไมสามารถซื้อนกเขาชวาเขาประเทศไทยได 
และประกอบกับเศรษฐกิจน้ํามันแพงในขณะนี้ทําใหสินคาไมวาจะเปนอาหารนกเขาชวา อุปกรณ
การเลี้ยงนกเขาชวามีราคาที่สูงขึ้นตามสถานการณในปจจุบันซ่ึงปญหาดังกลาวเปนปญหาที่ผูเล้ียง
นกเขาชวาตองการแกไขปญหาอยางเรงดวนที่สุด 
   3) แนวทางในการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา จากขอมูลในเชิงปริมาณ
พบวา คะแนนที่มากที่สุดคือ ในเรื่องสงเสริมอาชีพการเลี้ยงนกเขาชวา จัดทําตลาดศูนยกลาง จัดทํา
ตราสินคาเอกลักษณเฉพาะของอําเภอจะนะใหมีราคาสูง สงเสริมดานการประชาสัมพันธ ขอมูลใน
เชิงคุณภาพสอดคลองกับขอมูลเชิงปริมาณ และแนวทางในเรื่องรัฐบาลควรสนับสนุนชองทางการ
จัดจําหนายโดยเฉพาะตลาดตางประเทศใหเปนที่นาเชื่อถือและถูกตองตามกฎหมาย สอดคลองกับ
ขอมูลเชิงคุณภาพที่ตองการใหรัฐเจรจากับประเทศเพื่อนบานในเรื่องการนํานกเขาชวาเขาประเทศ
โดยไมผิดกฎหมาย 

 4)   ขอเสนอแนะเกี่ยวกับยุทธศาสตร ควรจัดสรางสนามใหไดมาตรฐาน  ภาครัฐควร
รวมมือกับภาคเอกชนจัดทําเอกสารเกี่ยวกับนกเขาชวาและสงเสริมการลงทุนใหกับผูที่สนใจเลี้ยง
นกเขาชวา  ภาครัฐควรจะปลอยวงเงินเฉพาะใหกูสําหรับเอาไปเลี้ยงนกเขาชวา และมีการจัดทํา
เอกสารเกี่ยวกับนกเขาชวาแจกจายกับประชาชนที่สนใจนกเขาชวา ซ่ึงขอมูลแนวทางดังกลาว
สอดคลองกับขอมูลเชิงคุณภาพในเรื่องสนามแขงขันที่ไดมาตรฐานระดับประเทศภาครัฐจะตองมี
งบประมาณที่จะตองสนับสนุน และการสนับสนุนในเรื่องเงินทุนที่จะตองจัดสรรใหอยางเรงดวน
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เพื่อใหตลาดนกเขาชวายังอยู และใหรัฐบาลรีบเปดการเจรจาเพื่อไมใหตลาดตางประเทศ หายไปนั้น
ก็หมายถึงเงินที่จะหมุนเวียนเขาประเทศก็หายไป หลายสิบลานบาท 

 จากผลการวิเคราะหขอมูลขางตนสามารถเชื่อมโยงขอมูลตั้งแตการสืบคนองคความรูที่
เกี่ยวของกับการซื้อขายแลกเปลี่ยนนกเขาชวา เมื่อไดขอมูลเชิงลึกในดานคุณภาพสภาพทั่วไปและ
สภาพปญหาตาง  ๆ แลวนั้น ก็นําผลมาตั้งคําถามในเชิงปริมาณเพื่อนําผลที่ไดมากําหนดแนวทางใน
การจัดทําสวนประสมทางการตลาดที่เรียกวา 4 P 1) Product ผลิตภัณฑ 2) Price ราคา 3) Place 
สถานที่จัดจําหนาย  4) Promotion  การสงเสริมการขาย  เมื่อไดกลยุทธ 4 P แลวนั้นก็จะนําไปสู 
ยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา และขอมูลเกี่ยวกับขอเสนอแนะ ซ่ึงสามารถนําขอมูล
ทั้งหมดไปเปนแนวทางยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา ดังนั้นเพื่อใหตลาดนกเขาชวาดํารง
อยูไดรัฐบาลจะตองดําเนินการชวยเหลือดานตาง ๆ ที่เกี่ยวของกับนกเขาชวาทั้งทางตรงและทางออม 
ซ่ึงจะนําเสนอในบทที่ 6 ตอไป 


