
 

บทที่ 6 
ยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา  

 
  บทนี้เปนการนําเสนอผลการวิจัยเชิงคุณภาพดังแสดงโดยละเอียดในบทที่ 4  ผลการวิจัยเชิง
ปริมาณดังแสดงโดยละเอียดในบทที่ 5 การนําขอมูลที่ไดจากการสัมภาษณมากําหนดเปน
ยุทธศาสตรไวหลายทางเลือก มาดําเนินการวิเคราะหศักยภาพดานการตลาดของกลุมผูเล้ียง     
นกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา โดยการวิเคราะห SWOT  Analysis คือนําขอมูลจากการ
สัมภาษณและแบบสอบถาม ใหผูเชี่ยวชาญดําเนินการวิเคราะห SWOT Analysis โดยสงเสริมใหเกิด
บรรยากาศในการแสดงความคิดเห็นอยางเปดเผย และประเมินศักยภาพในดานการตลาดในรูปแบบ
สวนประสมทางการตลาดหรือที่เรียกกันวา 4 P  เมื่อไดขอมูลจากการวิเคราะหแลวจะดําเนินการ
ประเมิน SWOT Analysis จะมุงจุดสนใจในแตละประเด็น ส่ิงที่อยูภายใตกระบวนการทํา SWOT 
Analysis คือการเปลี่ยนแปลงกลยุทธใหเปนแผนการทํางานยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยง
นกเขาชวา กรณีศึกษา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เพื่อใหไดตรงกับวัตถุประสงคในการวิจัยโดยนํา
ขอมูลมากําหนดยุทธศาสตร เพื่อสรางเปนบรรทัดฐาน มิใหเกิดความขัดแยงของแตละกลุมผูเล้ียง 
อันจะนําไปสูความยั่งยืนและการดํารงอยูของพันธุนกเขาชวาจากอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา โดย
การจัดทําแนวยุทธศาสตรดังนี้ 
 

1. การวิเคราะหศักยภาพดานการตลาดของกลุมผูเลี้ยงนกเขาชวา ในอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
 
  ผลการดําเนินงานที่จะประสบผลสําเร็จได จะตองมีการทบทวนกลยุทธอยูเสมอ เพื่อให
แนใจวางานกําลังดําเนินการอยางมีประสิทธิภาพ วิธีการหนึ่งที่ผูวิจัยดําเนินการคือ นําขอมูลจากการ
สัมภาษณและแบบสอบถาม ดําเนินการวิเคราะห SWOT  Analysis ดานการตลาดการเลี้ยงนกเขา
ชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา นั้นจากการดําเนินงานไดขอมูลวิเคราะหเชิงปฎิบัติการดังนี้ 
   
  1.1 จุดแข็ง (Strength) ดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
สามารถประเมินศักยภาพในดานการตลาดในรูปแบบสวนประสมทางการตลาดหรือที่เรียกกันวา 4 P 
คือ 
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   ดานผลิตภัณฑ (Product) หรือสินคาก็คือ “นกเขาชวา” จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิง
คุณภาพและเชิงปริมาณพบวา นกเขาชวาของจะนะเปนที่นิยมและเปนที่รูจักของบุคคลทั่วไปที่ให
ความสนใจการเลี้ยงนกเขาชวา และรูจักกันในนามของพื้นที่ ที่มีการเลี้ยงและเพาะพันธุนกเขาชวาที่
มีสายพันธุดีมากที่สุด ดังนั้นชื่อ “นกเขาจะนะ” จึงเปนตราสินคาของนกเขาชวา อําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลาไดดี สวนการผลิตนกเขาชวา ตองทําควบคูกับการผลิตกรงนก ซ่ึงวัสดุในการผลิตนั้น 
กลุมผูผลิตจะนําเอาหวายมาทํากรงเปนหลัก และพยายามที่จะรักษาศิลปวัฒนธรรมของทองถ่ินใน
การออกแบบกรงนก ตลอดจนรูปแบบที่เปนเอกลักษณของอําเภอจะนะเอาไวมากที่สุด และขอด ีอีก
ขอหนึ่งคือ การรับประกัน ในการซื้อขายนกเขาชวาอําเภอจะนะ การรับประกันสินคา (นกเขา) มี
การใชกันบางในบางฟารม โดยรับประกันหากผูซ้ือ นํานกไปแลวไมไดคุณภาพตามที่ตองการ ทาง
ฟารมยินดีที่จะเปลี่ยนนกตัวใหมให 
   ดานราคา (Price) จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพและเชิงปริมาณ พบวา เร่ือง
ราคาของนกเขาชวานั้น จะเปนเงื่อนไขอยูในความเปนเอกลักษณเฉพาะอยูแลวคือ ส่ิงมีชีวิต 
สามารถวิเคราะห ในดานจุดแข็งเรื่องของราคานกเขาชวา ดังนี้คือ ราคานกเขาชวานั้นมีความ
หลากหลาย ตามชนิดของนกเขาชวา กลาวคือ นกโหลจะราคาถูก นกละประมาณ 30-50 บาท และ
ไปเรขายใหชาวมาเลเซียและพอคาชาวมาเลเซียนกละ 100-150  บาท พอคาชาวมาเลเซียสงตอไป
สิงคโปรนกละ 200 บาท ใชนกเขาชวาประมาณ เดือนละ 3,000 นก สวนเกรดดี ราคาไมต่ํากวา 
10,000 บาท จนถึงหลักลานบาท สวนการตั้งราคา จะขึ้นอยูกับผูขายบางสวน และเปนการตกลงกัน
ระหวางผูซ้ือกับผูขายโดยปจจัยในการกําหนดราคามาจาก คุณภาพเสียง อายุ สายพันธุ และรูปราง
ลักษณะของนกเขาชวา 
   ชองทาง และสถานที่ ในการจัดจําหนาย (Place)  จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพ
และเชิงปริมาณ พบวา  ตลาดนกเขาชวาอําเภอจะนะแบงไดเปน 2 ตลาดดังนี้คือ  1)  ตลาดใน
ประเทศ สามารถแบงยอยไดเปน 2 ประเภทคือ (1) สนามแขงขัน ซ่ึงนับวาเปนสถานที่ที่ผูนํานกเขา
ไปแขงขันและผูตองการซื้อนกเปนที่ทราบกันวา การนํานกเขาไปในสนามแขงขันเปนการเปด
ตลาดเพื่อการซื้อขาย โดยใหสนามแขงขันเปนสถานที่จําหนายนก เนื่องจากผูที่ตองการซื้อสามารถ
เขาไปเลือกชมนกไดอยางหลากหลาย เนื่องจากมีนกจากฟารมตาง ๆ มาใหเลือกมาก  (2) ฟารม เปน
สถานที่ซ้ือ-ขายที่ผูซ้ือสามารถเขาถึงแหลงผลิตนกโดยตรงและสามารถสังเกตสภาพทั่วไปในการ
ผลิตและการเลี้ยงดูนก แตการเขามาถึงฟารมนั้นจะเปนการติดตามสายพันธุนกที่เขาแขงขันจาก
สนามตาง ๆ และจากชื่อเสียงของฟารมที่มีการบอกตอกันมา  2)  ตลาดตางประเทศ สามารถ
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แบงยอยไดเปน 2 ประเภทคือ  (1) การขายผานพอคาคนกลาง เปนการสงออกนกไปยังลูกคา ใน
ตางประเทศ โดยพอคาคนกลางจะเปนผูรับคําสั่งซื้อจากลูกคาที่ประสงคจะเล้ียงนกในประเทศ    
ตาง ๆ โดยมีการติดตอทางโทรศัพทกับเจาของฟารมเพื่อสืบคนวามีนกที่มีคุณสมบัติตรงกับความ
ตองการของผูซ้ือ หากตกลงกันไดก็จะเดินทางมาซื้อท่ีฟารม หรือใหทางฟารมนําสงไปใหทั้งทาง
เครื่องบิน และรถยนต   (2)  การซื้อขายนกในสนามแขงขัน สามารถทําไดเฉพาะการจัดการแขงขัน
ของรัฐบาลในประเทศนั้น ๆ ที่อนุญาตใหมีการนํานกเขาประเทศในนามของการแขงขัน 
   ดานการสงเสริมการขาย (Promotion) จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพและเชิง
ปริมาณ พบวา ดานการสงเสริมการขาย  มีการประสัมพันธโดยการนํานกไปแขงขันในสนามแขง
ขันตาง ๆ และนกที่ไดรับรางวัลจะยิ่งเปนการรับประกันคุณภาพของนก   สวนนายหนา เปนผูที่มี
อิทธิพลตอการตัดสินใจซื้อของผูซ้ือ โดยนายหนาเปน ผูที่คอยใหคําแนะนําแกผูซ้ือและจัดหานกให
ตรงกับความตองการของลูกคา ดานกลยุทธของฟารมบางฟารม มีการอํานวยความสะดวกใหแกผู
มาเยี่ยมชม ตลอดจนลูกคาที่ตองการมาดูนก โดยการจัดที่พักในลักษณะของโฮมสเตยเพื่อบริการ
ใหแกลูกคา ที่ตองการเฝาฟงเสียงของนก ในการตัดสินใจซื้อ 
  
  1.2 จุดออน (Weakness) จากการวิเคราะหศักยภาพในดานตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอ
จะนะ จังหวัดสงขลา สามารถวิเคราะหขอมูลไดดังนี้ คือ 
   ดานผลิตภัณฑ (Product)  หรือสินคาที่เรียกวา นกเขาชวานั้นสามารถวิเคราะหขอมูล
เชิงคุณภาพและเชิงปริมาณพบวา พอ แมพันธุนกที่มีคุณภาพจะมีราคาสูง และหาไดยาก นกเขาชวา
มีลักษณะเหมือนกันหรือแตกตางไปจากสินคาอยางอื่น  ซ่ึงในการเพาะเลี้ยงนกเขาชวาในแตละรุน
หรือแตละฟารมนั้นไมสามารถกําหนดไดวาลูกนกเขาชวาที่ไดจะมีลักษณะดีเหมือนกันทุกนก 
กลาวคือนกเขาชวาเปรียบเสมือนสินคาเปนสิ่งมีชีวิต จําเปนตองไดรับการดูแลจากผูมีความชํานาญ 
และเขาใจลักษณะของสินคาโดยเฉพาะ ซ่ึงหากไมเขาใจในวิธีการเลี้ยงนกเขาชวาอาจจะทําให
นกเขาชวาตายไดและทําใหขาดทุนในการเลี้ยงนกเขาชวา ขาดวัตถุดิบในการผลิตกรงนกในที่นี้
หมายถึง ตนไผที่ในขณะปจจุบันนี้สถานที่ในการปลูกก็ลดนอยลงไปทุกวันเพราะมีการสราง
บานเรือน ทําใหปาไผลดหายไป สวนมากหากมีที่ดินวางชาวบานจะทําการปลูกสวนผลไมหรือ
ยางพารา ทําใหตนไผที่จะสรางเอกลักษณของกรงนกเขาชวา อําเภอจะนะ หายากและมีราคาที่
สูงขึ้น สวนในเรื่องพันธุนกมีการปลอมปน โดยแอบอางชื่อนกเขาชวาจะนะ เพราะเนื่องจาก   
นกเขาชวา ลักษณะหนาตา รูปรางคลายกันหมดไมสามารถแยกออกไดวานกไหนมาจากที่ไหน 
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   ดานราคา (Price) ของนกเขาชวาอําเภอจะนะจังหวัดสงขลา จากผลการวิเคราะหขอมูล
เชิงคุณภาพและเชิงปริมาณพบวา การกําหนดราคายังไมไดมาตรฐานเทาที่ควร เพราะเนื่องจากวา
นกเขาชวาเปนส่ิงมีชีวิต ทําใหกําหนดราคาไดยาก เชน ถาเดือนมกราคมนี้ราคาหลักลานเพราะ     
นกขันดี แตถาเดือนกุมภาพันธุนกไมขันอาจเหลือเพียงในราคา หลักหมื่นก็ได เปนตน 
   ชองทาง และสถานที่ ในการจัดจําหนาย (Place) ตลาดนกเขาชวาในอําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลา จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพและเชิงปริมาณพบวา ตลาดของผูซ้ือยังอยูใน
วงจํากัด ทั้งในและตางประเทศ ทําใหตลาดนกเขาชวาไมกวางมากเทาที่ควร ซ่ึงกลยุทธอยางหนึ่งก็
คือ การเขาสูสนามแขงขันนกเขาชวาเสียง ซ่ึงมีอยูเปนประจําตลอดทั้งป ทั้งในภาคใตและภาคกลาง 
สนามแขงที่ไดรับการยอมรับและมีช่ือเสียงทั้งในประเทศและตางประเทศก็คือ การจัดงานมหกรรม
นกเขาชวาอาเซี่ยนจังหวัดยะลา นกเขาชวาทั่วประเทศและตางประเทศจะมารวม การแขงขัน หาก
นกเขาชวาใครติดรางวัลอันดับตน ๆ ในสนามนกเขาชวานั้น จะมีราคาเพิ่มขึ้นทันที หากตกลงซื้อ
ขายในประเทศไทยและเลี้ยงในประเทศไทยก็จะไมมีปญหาเทาที่ควร แตถามีการซื้อขายกับชาว
ตางประเทศที่นํานกเขาชวาเขาประเทศเพื่อนบาน จะเปนไปในลักษณะที่มีการลักลอบนํานกเขาชวา
เขาประเทศโดยไมไดรับอนุญาต 
   ดานการสงเสริมการขาย (Promotion) ตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา จากผลการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพและเชิงปริมาณพบวา ยังขาดการประชาสัมพันธให
ครอบคลุมกับทุกสื่อ โดยเฉพาะสื่อทางอินเตอรเน็ต วารสาร เปนตน และขาดการสนับสนุนในการ
ดําเนินการ ศูนยรวมตลาดนกเขาชวาอยางเปนรูปธรรม 
  
  1.3 โอกาส (Opportunity) จากการวิเคราะหศักยภาพในดานตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา 
อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา ไดวิเคราะหขอมูลพบวา ในเรื่องชื่อเสียงและคุณภาพของนกเขาชวา 
อําเภอจะนะ ซ่ึงเปนที่รูจักทั้งในและตางประเทศ โดยเฉพาะตลาดตางประเทศ เชน มาเลเซีย 
สิงคโปร และอินโดนีเซีย ไดรับความนิยมเปนอยางมาก และยังมีความตองการสินคาอยางตอเนื่อง 
โอกาสที่ตลาดนกเขาชวาอําเภอจะนะจะสรางรายไดมาสูผูเล้ียง และนํารายไดเขาประเทศจึงมีความ
เปนไปไดอยางตอเนื่อง เชนกัน เพราะตลาดนกเขาชวาอําเภอจะนะ ยังผลิตนกเขาชวาไดตรงกับ
ความตองการของตลาดปจจุบันอยูเสมอประกอบกับการมีฟารมนกเขาชวาที่มาก ทําใหผูซ้ือ
สามารถเลือกซื้อนกเขาชวาในหลายรูปแบบไดมากยิ่งขึ้น 
  
  1.4 อุปสรรค (Threat) จากการวิเคราะหศักยภาพในดานตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอ 
จะนะ จังหวัดสงขลา ไดวิเคราะหขอมูลพบวา สภาพอากาศที่เปลี่ยนแปลงไมเหมาะกับการเลี้ยง
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นกเขาชวา เพราะนกเขาชวาจะมีชวงเวลาที่มีระยะเวลาในการถายขนทําใหในชวงเวลาสภาพอากาศ
เปล่ียนแปลงบอยทําใหผูขายนกเขาชวาไมสามารถนํานกเขาชวาผลิตออกสูตลาดได และภาวะโรค
ไขหวัดนกที่ระบาดอยูในปจจุบัน ทําใหเกิดผลกระทบในดานการซื้อขายเพราะวา ผูคนโดยทั่วไป
สวนมากคิดวานกเขาชวาจะแพรระบาดเชื้อไขหวัดนก ทําใหตลาดนกเขาชวาซบเซา เรื่องการขาด
แรงงานที่มีประสบการณในการเลี้ยงนกเขาชวา เพราะการเลี้ยงนกเขาชวาจะตองมีการเลี้ยงดวยใจ
รัก และจะตองมีการสั่งสมองคความรูใหมากพอสมควรสามารถแกปญหาไดเมื่อเกิดปญหากับ
นกเขาชวา สวนในเรื่องของราคาของอาหารนกเขาชวาราคาแพงและมีการเปลี่ยนแปลงราคาอยู
ตลอดเวลาเพราะสภาพเศรษฐกิจในปจจุบันมีการขึ้นราคาน้ํามันในทองตลาดทําใหจะตองมีการเพิ่ม
ราคาของสินคามากขึ้น และปญหา 3 จังหวัดชายแดนภาคใตเปนประเด็นสําคัญที่กระทบตอตลาด
นกเขาชวาเปนอยางมากทําใหผูที่สนใจนกเขาชวาไมกลามาซื้อนกเขาชวาเพราะเกรงกลัวความไม
ปลอดภัย ขณะมาซื้อนกเขาชวา 
   จากการวิเคราะห SWOT Analysis ดานการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาอําเภอจะนะ 
จังหวัดสงขลา สามารถทําใหมองเห็นลูทางในการแกปญหาในเรื่องนกเขาชวามากยิ่งขึ้น ในเรื่อง
ศักยภาพดานการตลาดโดยการนําขอมูลจากการสัมภาษณและแบบสอบถาม มาดําเนินการ ประเมิน 
ภายใตกระบวนการทํา SWOT Analysis คือการเปลี่ยนแปลงกลยุทธใหเปนแผนการทํางาน
ยุทธศาสตร และสามารถนํายุทธศาสตรที่ไดไปเสนอกับหนวยงานภาครัฐเพื่อหาแนวทางในการ
แกไขปญหาตอไป 
 

2.  การกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
 
  ในการกําหนดยุทธศาสตรการตลาด ไดนําเอาทฤษฏี 4P หรือสวนประสมการตลาด         
มาผสมผสานในการกําหนดยุทธศาสตรการตลาดการเลี้ยงนกเขาชวาของอําเภอจะนะ จังหวัด
สงขลา ซ่ึงสวนประสมการตลาดจะเปนแนวทางในการกําหนดยุทธศาสตรสามารถสรุปไดดังนี้ 
  ยุทธศาสตรท่ี 1 การมุงมั่นการสรางเอกลักษณของความเปนสินคาที่มีลักษณะเฉพาะของ
พื้นที่  
  1. มาตรการ/แนวทาง 
   1.1 ผลผลิตนกเขาชวาอําเภอจะนะใหไดตามคุณลักษณะที่เปนที่ตองการของตลาด 
พรอม ๆ กับรักษาเอกลักษณของพื้นที่ไว โดยตองมีรูปรางลักษณะของหนาอกตรง ใหญ ตามลําดับ 
   1.2 ผลิตพอแมที่เปนนกเขาจะนะพันธุแท ซ่ึงจะสงผลตอราคาที่ผูเล้ียงจะไดรับสูงตาม
ไปดวย   
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   1.3 กําหนดคุณภาพของฟารมเลี้ยงนกเขาชวาแตละดับใหไดมาตรฐานและเปนที่
ยอมรับในระดับภูมิภาคและระดับประเทศ   
   1.4 การจัดมาตรฐานการรับประกันสินคานกเขาชวาเพื่อควบคุมคุณภาพนกโดยผูซ้ือ
ตองไดรับนกที่มีคุณภาพที่สุด  นกเขาชวาในนาม “ นกเขาชวาอําเภอจะนะ”  เชือ่วาเปนพนัธุนกเขาชวา
ที่มีสายพันธุดีที่สุดเปนที่นิยมของลูกคาชาวไทยและตางประเทศ   
   1.5 ฝกอบรมผูเล้ียงรุนใหมใหมีความรูเร่ืองนกเขาชวาเปนอยางดี และเปนผูทําหนาที่
ใหคําแนะนําแกผูซ้ือและจัดหานกใหตรงกับความตองการของตลาด   
   1.6 พัฒนากลุมผูเล้ียงนกเขาชวา อําเภอจะนะใหมีการดําเนินงานที่เห็นเปนรูปธรรมให
มากขึ้น 
   1.7 พัฒนากลุมอาชีพที่มีความเกี่ยวเนื่องกับการเลี้ยงนกเขาชวา เชน กลุมทํากรงนก  
ผาคลุมกรง อาหารนก และอ่ืนๆ  ที่เกี่ยวของเปนตน 
  2. พื้นที่เปาหมาย  
      จากการวิเคราะหขอมูลเชิงปริมาณและขอมูลเชิงคุณภาพพบวาอําเภอจะนะมีการดํารงชีวิต
ประจําวันผูกพันกับการเลี้ยงนกเขาชวาและเปนอาชีพที่รองรับจากอาชีพหลัก ดังนั้นจึงมีเปาหมาย
ของการสรางยุทธศาสตรนั้นกลาวโดยภาพรวมไดวาพื้นที่อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา เปนพื้นที่
เปาหมายในการเลี้ยงนกเขาชวาที่มีเปาหมายเฉพาะ คือการเลี้ยงนกเขาชาเพื่อเขาสูสนามแขงขัน  
  3. ผูรับผิดชอบ 
   จากการกําหนดยุทธศาสตรดานผลิตภัณฑขางตน จําเปนตองมีผู รับผิดชอบ ซ่ึง
นอกเหนือจากกลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวาในพื้นที่แลวนั้น หนวยงานของรัฐ ไดแก องคการปกครอง
สวนทองถ่ิน ปศุสัตวอําเภอ/จังหวัด  พัฒนาชุมชน ตลอดจนหนวยงานเอกชนตางๆ ที่เกี่ยวของ 
   
  ยุทธศาสตรท่ี 2  การมุงมั่นรักษามาตรฐานดานราคาของสินคา ตามคุณภาพของนกแตละระดับ  
  1. มาตรการ/แนวทาง 
   1.1 นกเขาชวาในนาม  “นกเขาชวาอําเภอจะนะ”  เปนพันธุนกเขาชวาที่มีราคาซื้อ- ขาย
คอนขางสูงเมื่อเทียบกับนกเขาชวาจากแหลงอื่น ๆ จึงตองพยายามรักษาเอกลักษณของสินคาเอาไว
ใหไดมากที่สุด 
   1.2 สรางมาตรฐานราคาสินคา (นกเขาชวา) ตามระดับคุณภาพเสียงและคุณลักษณะที่ดี
ของตัวนก เชน ราคานกโหล หรือนกเกรดตาง ๆ  
   1.3 การซื้อขายนกแตละฟารม ที่รวมกลุมเปนกลุมผูเล้ียงนกเขาชวา ควรมีการรับรู
ขอมูลเร่ืองราคาระหวางกัน และมีการตั้งราคาสําหรับนกแตละเกรดใหเหมือนกัน  
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   1.4 จัดใหมีการประกวดนกเขาชวาอยางตอเนื่อง ซ่ึงนกที่ผานการประกวดจะมีราคา
คอนขางสูง 
  2. พื้นที่เปาหมาย  
   ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะที่มีอาชีพเล้ียงนกเขาชวา และอาชีพอ่ืนๆ ที่เกี่ยวเนื่อง 
  3. ผูรับผิดชอบ 
   จากการกําหนดยุทธศาสตรดานราคาขางตนจําเปนตองมีผูรับผิดชอบ ซ่ึงนอกเหนือจาก
กลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวาในพื้นที่แลวนั้น หนวยงานของรัฐ ไดแก องคการปกครองสวนทองถ่ิน 
พาณิชยจังหวัด ตลอดจนหนวยงานเอกชนตางๆ ที่เกี่ยวของ 
 
  ยุทธศาสตรท่ี 3 การเพิ่มชองทางในการจัดจําหนาย ใหมีความหลากหลายมากขึ้น  
  1. มาตรการ/แนวทาง 
               1.1 จัดใหมีสนามการประกวดนกเขาชวาอยางตอเนื่อง ทั้งระดับทองถ่ิน ระดับภาค 
และระดับประเทศ การนํานกเขาไปในสนามแขงขันเปนการเปดตลาดเพื่อการ ซ้ือขาย โดยให
สนามแขงขันเปนสถานที่จําหนายนกเนื่องจากผูที่ตองการซื้อสามารถเขาไปเลือกชมนกไดอยาง
หลากหลาย เนื่องจากมีนกจากฟารมตาง ๆ มาใหเลือกมาก 
   1.2 ฟารม เปนสถานที่ซ้ือ-ขายที่ผูซ้ือสามารถเขาถึงแหลงผลิตนกโดยตรงและสามารถ
สังเกตสภาพทั่วไปในการผลิตและการเลี้ยงดูนก ดังนั้น ควรมีการกําหนดมาตรฐานฟารม ใหผูเล้ียง
นกเขาชวามีมาตรฐานในการผลิตในระดับเดียวกัน 
   1.3 รัฐบาลนาจะเขามาจัดตั้ง "ศูนยกลางนกเขาชวาแหงประเทศไทย" เพื่อชวยเหลือ
กลุมอาชีพ เกี่ยวกับนกเขาชวา เพื่อสรางมาตรฐานใหกับคุณภาพ ของนกเขาชวา และกระจายรายได
สูทุกกลุม อยางเทาเทียมกัน และสรางความนาเชื่อถือใหแกลูกคาตางประเทศอีกดวย 
   1.4 การเพิ่มชองทางการจําหนายโดยอาศัยเทคโนโลยีสมัยใหม เชน การใชระบบ     
ซ้ือขายผานอินเตอรเน็ท เพื่อเปนการเพิ่มชองทางการตลาดมากขึ้น   
   1.5 พิจารณาแนวคิดการสราง Bird Park รองรับลูกคาทั้งในและตางประเทศที่ไปมา 
ไดแวะมาดู Bird Park ซ่ึงศูนยกลางอยูที่อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
  2. พื้นที่เปาหมาย  
   ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะที่มีอาชีพเล้ียงนกเขาชวา และอาชีพอ่ืนๆ ที่เกี่ยวเนื่อง 
  3. ผูรับผิดชอบ 
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   จากการกําหนดยุทธศาสตรดานชองทางและสถานที่การจัดจําหนายขางตน จําเปนตอง
มีผูรับผิดชอบ ซ่ึงนอกเหนือจากกลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวาในพื้นที่แลวนั้น หนวยงานของรัฐ ไดแก 
องคการปกครองสวนทองถ่ิน พาณิชยจังหวัด ตลอดจนหนวยงานเอกชนตาง ๆ ที่เกี่ยวของ 

 
ยุทธศาสตรท่ี 4  การมุงมั่นประชาสัมพันธสินคาใหเปนที่รูจักและเชื่อมั่นในตัวสินคา 

  1. มาตรการ/แนวทาง 
              1.1 กิจกรรมการสงเสริมการขาย ดวยการโฆษณา ประชาสัมพันธในการทําการตลาด
นกเขาชวาในพื้นที่อําเภอจะนะ โดยการนํานกไปแขงขันในสนามแขงขันตาง ๆ และนกที่ไดรับ
รางวัลจะยิ่งเปนการรับประกันคุณภาพของนก 
   1.2 กลยุทธของฟารม โดยอํานวยความสะดวกใหแกผูมาเยี่ยมชม ตลอดจนลูกคาที่
ตองการมาดูนก โดยการจัดที่พักในลักษณะของโฮมสเตยเพื่อบริการใหแกลูกคา ที่ตองการเฝาฟง
เสียงของนก ในการตัดสินใจซื้อ  
   1.3 ควรสงเสริมการประชาสัมพันธโดยการใชส่ือในลักษณะตางๆ เชน การทําวารสาร
นกเขาชวา สรางHome page สําหรับนกเขาชวาโดยเฉพาะเพื่อทําใหนกเขาชวาจะนะเปนที่รูจักมากขึ้น   
   1.4 ควรจัดมาตรฐานการใหบริการแกผูสนใจและผูที่มาเลือกซ้ือนกเขาชวาซึ่งตั้งอยู
บนฐานวัฒนธรรมดั้งเดิมของทองถ่ิน ลักษณะของกรงนกเขาชวาจะนะผลิตขึ้นเพื่อรักษา
ศิลปวัฒนธรรมของทองถ่ินโดยเฉพาะเปนลักษณะของกรง “แกะดอก”  
   1.5 จัดฝกอบรมระยะสั้น ใหความรูแกผูสนใจเลี้ยงนกเขาชวา โดยฟารมตาง ๆ ใน
พื้นที่ และขอความรวมมือกับองคบริหารสวนทองถ่ินเปนตน 
  2. พื้นที่เปาหมาย  
   ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะที่มีอาชีพเล้ียงนกเขาชวา และอาชีพอ่ืนๆ ที่เกี่ยวเนื่อง 
  3. ผูรับผิดชอบ 
   จากการกําหนดยุทธศาสตรดานการสงเสริมการขายขางตน จําเปนตองมีผูรับผิดชอบ 
ซ่ึงนอกเหนือจากกลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวาในพื้นที่แลวนั้น หนวยงานของรัฐ ไดแก องคการ
ปกครองสวนทองถ่ิน พาณิชยจังหวัด ตลอดจนหนวยงานเอกชนตางๆ ที่เกี่ยวของ 
   จากที่กลาวมาขางตนผูวิจัยสามารถสรุปเปนยุทธศาสตรดานการตลาดการเลี้ยงนกเขา
ชวา กรณีศึกษาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลาเพื่อจะไดเปนแนวทางในการพัฒนาตลาดนกเขาชวาอยาง
มีระบบตอไปจึงสรุปไดเปน 4 ยุทธศาสตร ดังนี้คือ 
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   ยุทธศาสตรท่ี 1  การมุงมั่นการสรางเอกลักษณของความเปนสินคาที่มีลักษณะเฉพาะ
ของพื้นที่  

 ยุทธศาสตรท่ี 2   การมุงมั่นรักษามาตรฐานดานราคาของสินคา ตามคุณภาพของนกแต
ละระดับ  
   ยุทธศาสตรท่ี 3  การเพิ่มชองทางในการจดัจําหนาย ใหมีความหลากหลายมากขึ้น 
   ยุทธศาสตรท่ี 4   การมุงมั่นประชาสัมพันธสินคาใหเปนที่รูจกัและเชื่อมัน่ในตัวสินคา 
   จากขอมูลในเรื่องการกําหนดยุทธศาสตรนั้น ทางผูวิจัยขอนําเสนอในรูปแบบตาราง
ดังตอไปนี้ 
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ตาราง  9  ยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 
 

ประเด็นยุทธศาสตร มาตรการ/แนวทาง พื้นที่ หนวยงานที่เกี่ยวของ 

ยุทธศาสตรที่ 1  
การมุงมั่นการสรางเอกลักษณ
ของความ เปนสินค าที่ มี
ลักษณะเฉพาะของพื้นที่  
 

1.1    ผลผลิตนกเขาชวาอําเภอจะนะใหไดตามคุณลักษณะที่เปนที่ตองการของตลาด   
พรอม ๆ กับรักษาเอกลักษณของพื้นที่ไว โดยตองมีรูปรางลักษณะที่ดีของนกเขาชวา
กลาวคือหนาอกตรง ใหญ ตามลําดับ 

1.2    ผลิตพอแมที่เปนนกเขาอําเภอจะนะพันธุแท ซึ่งจะสงผลตอราคาที่ผูเลี้ยงจะไดรับสูง
ตามไปดวย   

1.3    กําหนดคุณภาพของฟารมเลี้ยงนกเขาชวาแตละระดับใหไดมาตรฐานและเปนที่
ยอมรับในระดับภูมิภาคและระดับประเทศ   

1.4    การยกระดับมาตรฐานการรับประกันสินคานกเขาชวาเพื่อควบคุมคุณภาพนกโดยผู
ซื้อตองไดรับนกที่มีคุณภาพที่สุด  นกเขาชวาในนาม “นกเขาชวาอําเภอจะนะ” เชื่อวา
เปนพันธุนกเขาชวาที่มีสายพันธุดีที่สุดเปนที่นิยมของลูกคาชาวไทยและตางประเทศ   

1.5    การฝกอบรมผูเลี้ยงรุนใหมใหมีความรูเรื่องนกเขาชวาเปนอยางดี และเปนผูทําหนาที่
ใหคําแนะนําแกผูซื้อและจัดหานกใหตรงกับความตองการของตลาด   

1.6    การพัฒนากลุมผูเลี้ยงนกเขาชวา อําเภอจะนะใหมีการถายทอดองคความรูการเลี้ยง
นกเขาชวาเพื่อรักษาระดับมาตรฐานของนกเขาชวาอําเภอจะนะ ใหเปนพันธุนกเขา
ชวาพันธุแท

1.7    การพัฒนากลุมอาชีพที่มีความเกี่ยวเนื่องกับการเลี้ยงนกเขาชวา อันไดแกกลุมทํา   
กรงนก ผาคลุมกรง อาหารนก และอื่น ๆ ที่เกี่ยวของ 

ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะ
ที่มีอาชีพเลี้ยงนกเขาชวา 
และอาชีพอื่นๆ ที่เกี่ยวเนื่อง 

องค ก ารปกครองส วน
ทองถิ่นปศุสัตวอํ า เภอ /
จั งห วัด   พัฒนาชุ มชน 
ตลอดจนหนวยงานเอกชน
ตาง ๆ ที่ เกี่ยวของกลุมผู
เลี้ยงนกเขาชวา 
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ตาราง 9  ยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา (ตอ) 
 

ประเด็นยุทธศาสตร มาตรการ/แนวทาง พื้นที่ หนวยงานที่เกี่ยวของ 

ยุทธศาสตรที่ 2  
 การมุงมั่นรักษามาตรฐาน
ดานราคาของสินคา  ตาม
คุณภาพของนกแตละระดับ  
 

2.1    นกเขาชวาในนาม “ นกเขาชวาอําเภอจะนะ” เปนพันธุนกเขาชวาที่มีราคาซื้อ – ขาย
คอนขางสูงเมื่อเทียบกับนกเขาชวาจากแหลงอื่นๆ จึงตองพยายามรักษาเอกลักษณของ
สินคากลาวคือการเลี้ยงดูและผสมพันธุนกเขาชวาพันธุแทเอาไวใหไดมากที่สุด 

2.2    สรางมาตรฐานราคาสินคา (นกเขาชวา) ตามระดับคุณภาพเสียงและคุณลักษณะที่ดี
ของตัวนก ตามระดับมาตรฐานของนกเขาชวารวมถึงการจําแนกระดับนกเขาชวาอัน
ไดแก ราคานกโหล หรือนกเกรดตางๆ  

2.3    การซื้อขายนกแตละฟารม ที่รวมกลุมเปนกลุมผูเลี้ยงนกเขาชวา ควรมีการรับรูขอมูล
เรื่องราคาระหวางกัน และมีการตั้งราคาสําหรับนกแตละเกรดใหเหมือนกัน  

2.4    การจัดใหมีการประกวดนกเขาชวาอยางตอเนื่อง ซึ่งนกที่ผานการประกวดจะมีราคาสูง 
 

ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะ
ที่มีอาชีพเลี้ยงนกเขาชวา 
และอาชีพอื่น  ๆที่เกี่ยวเนื่อง 

องคการปกครองสวน
ทองถิ่น พาณิชยจังหวัด 
ตลอดจนหนวยงานเอกชน
ตางๆ ที่เกี่ยวของ 
กลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวา 
 

ยุทธศาสตรที่ 3  
การเพิ่มชองทางในการจัด
จําหนาย ใหมีความหลากหลาย
มากขึ้น 

3.1    การจัดใหมีสนามการประกวดนกเขาชวาอยางตอเนื่อง ทั้งระดับทองถิ่น ระดับภาค 
และระดับประเทศ การนํานกเขาไปในสนามแขงขันเปนการเปดตลาดเพื่อการ ซื้อ
ขาย โดยใหสนามแขงขันเปนสถานที่จําหนายนกเนื่องจากผูที่ตองการซื้อสามารถเขา
ไปเลือกชมนกไดอยางหลากหลาย เนื่องจากมีนกจากฟารมตาง ๆ มาใหเลือกมาก 

3.2    การกําหนดมาตรฐานฟารมและการดูแลนกเขาชวาในแตละฟารม เปนสถานที่ซื้อ-
ขายที่ผูซื้อสามารถเขาถึงแหลงผลิตนกโดยตรงและสามารถสังเกตสภาพทั่วไปในการ
ผลิตและการเลี้ยงดูนก ดังนั้น ควรมีการกําหนดมาตรฐานฟารม ใหผูเลี้ยงนกเขาชวามี
มาตรฐานในการผลิตในระดับเดียวกัน 
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ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะ
ที่มีอาชีพเลี้ยงนกเขาชวา 
และอาชีพอื่น ๆ  ที่เกี่ยวเนื่อง 

องค ก ารปกครองส วน
ทองถิ่น  พาณิชยจังหวัด 
ตลอดจนหนวยงานเอกชน
ต าง  ๆ  ที่ เกี่ ยวข อง กลุ ม
ผูผลิตผลิตภัณฑนกเขาชวา  
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ตาราง  9  ยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา (ตอ) 
 

ประเด็นยุทธศาสตร มาตรการ/แนวทาง พื้นที่ หนวยงานที่เกี่ยวของ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
ยุทธศาสตรที่ 4  
การมุงมั่นประชาสัมพันธ
สินคาใหเปนที่รูจักและเชื่อมั่น
ในตัวสินคา 

3.3    รัฐบาลควรจัดตั้ง “ศูนยกลางนกเขาชวาแหงประเทศไทย” ในอําเภอจะนะเพื่อ
ชวยเหลือกลุมอาชีพ เกี่ยวกับนกเขาชวา เพื่อสรางมาตรฐานใหกับคุณภาพ ของ
นกเขาชวา และกระจายรายไดสูทุกกลุม อยางเทาเทียมกัน และสรางความนาเชื่อถือ
ใหแกลูกคาตางประเทศอีกดวย นอกจากนี้ควรมีการผลักดัน นโยบายการกําหนดตัว
บงชี้ทางภูมิศาสตรรวมถึงการจดสิทธิบัตรเฉพาะของนกเขาชวาอําเภอจะนะ อันเปน
ผลผลิตอันเนื่องมาจากการสั่งสมองคความรูและถายทอดองคความรูของผูเลี้ยง
นกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลาซึ่งการสั่งสมองคความรูการเลี้ยงนกเขาชวาที่
เปนวิถีชีวิตความเปนอยูเฉพาะของชาวอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 

3.4    การเพิ่มชองทางการจําหนายโดยอาศัยเทคโนโลยีสมัยใหม เชน การใชระบบซื้อขาย
ผานอินเตอรเน็ท เพื่อเปนการเพิ่มชองทางการตลาดมากขึ้น   

3.5    การสราง Bird Park เพื่อรองรับลูกคาทั้งในและตางประเทศที่ไปมา ไดแวะมาดู Bird 
Park ซึ่งศูนยกลางอยูที่อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา 

 
 

4.1    การสงเสริมการขาย ดวยการโฆษณา ประชาสัมพันธในการทําการตลาดนกเขาชวา
ในพื้นที่อําเภอจะนะ โดยการนํานกไปแขงขันในสนามแขงขันตาง ๆ และนกเขาชวา
อําเภอจะนะที่ไดรับรางวัลจากการแขงขันแตละครั้งเปนการรับประกันคุณภาพของ
นกเขาชวาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลาที่มีการถายทอดองคความรูการเลี้ยงนกเขาชวา
เพื่อสงแขงขัน 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ทุกชุมชน ในอําเภอจะนะ
ที่มีอาชีพเลี้ยงนกเขาชวา 
และอาชีพอื่น ๆ  ที่เกี่ยวเนื่อง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
กลุมผูผลิตภัณฑนกเขาชวา 
องค ก ารปกครองส วน
ทองถิ่นพาณิชยจั งหวัด 
ตลอดจนหนวยงานเอกชน
ตางๆ ที่เกี่ยวของ 
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ตาราง  9  ยุทธศาสตรการตลาดนกเขาชวา อําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา (ตอ) 
 

ประเด็นยุทธศาสตร มาตรการ/แนวทาง พื้นที่ หนวยงานที่เกี่ยวของ 

 4.2    การสงเสริมกลยุทธการดูแลลูกคาของฟารม ดวยอํานวยความสะดวกใหแกผูมา   
เยี่ยมชม ตลอดจนลูกคาที่ตองการมาดูนก โดยการจัดที่พักในลักษณะของโฮมสเตย
เพื่อบริการใหแกลูกคา ที่ตองการเฝาฟงเสียงของนก ในการตัดสินใจซื้อ  

4.3    การสงเสริมการประชาสัมพันธโดยการใชสื่อในลักษณะตาง ๆ เชน การทําวารสาร
นกเขาชวา สราง Home page สําหรับนกเขาชวาโดยเฉพาะเพื่อทําใหนกเขาชวาจะนะ
เปนที่รูจักมากขึ้น เปนตน   

4.4    การจัดกิจกรรมเพื่อรักษามาตรฐานการใหบริการแกผูสนใจและผูที่มาเลือกซื้อนกเขา
ชวาซึ่งตั้งอยูบนฐานวัฒนธรรมดั้งเดิมของทองถิ่น ลักษณะของกรงนกเขาชวาอําเภอ
จะนะผลิตขึ้นเพื่อรักษาศิลปวัฒนธรรมของทองถิ่นโดยเฉพาะเปนลักษณะของกรง   
“แกะดอก”  

4.5    การจัดฝกอบรมระยะสั้น ใหความรูแกผูสนใจเลี้ยงนกเขาชวา โดยฟารมตาง ๆ ใน
พื้นที่ และขอความรวมมือกับองคบริหารสวนทองถิ่นเปนตน 
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